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证券代码：001324                           证券简称：长青科技 

 

常州长青科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                编号：2023002 

投资者关系活动 

类别 

 

 特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

其他（请文字说明其他活动内容） 

活动参与单位名称

及人员姓名 

 

东海证券股份有限公司     王敏君 

中信建投证券股份有限公司 张玉龙 

 

时间 2023 年 9月 15 日上午 9:00-10:30 

地点 长青科技公司办公区 

形式 电话会议 

上市公司接待人员 
总经理  丁静    董事会秘书  徐海琴          

证券事务代表  黄飞    
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交流内容及具体问

答记录 

1、 下游轨道交通需求一定程度上受宏观政策影响，过往高铁

建设处于集中建设期，近年来各地地铁建设快速放量。公司

如何看待未来国内轨道交通对三明治复合材料的需求，哪些

细分领域会成为主要的增长动力？ 

答：国内轨道交通业务方面，由新造市场和运营维保市场组成，

新造市场方面，主要增长动力来自地铁及市域车，高铁建设趋

向平缓，总体来看，新造市场细分领域增长将趋向平稳。运营

维保市场方面，随着轨道交通车辆保有量的不断提升，上客率

的恢复，以及在线动车逐步进入高级检修阶段；城市轨道交通

车辆也陆续进入了架修和首轮大修工作，市场容量和规模将不

断扩大，可以预见，未来一段时间，该细分领域会成为轨交市

场主要的增长动力。 

 

2、 建材装饰行业受房地产市场影响，但公司经营的三明治复

合材料具有轻量化、节能环保等特点。在公司接洽客户的过

程中，下游对这一材料的认可反馈程度如何？如何展望未来

渗透率提升的空间？ 

答：公司建筑领域配套的项目以国内公建项目或城市地标建筑

项目居多，与房地产市场存在区别。目前，下游客户对三明治

复合材料产品的轻量化、高强度、节能环保、易集成装配等特

性，越来越认同，公司产品的应用面越来越广，近年来，逐步

向智能工厂及高端厂房细分市场渗透。未来，公司产品在装配

式建筑、建筑内装、家具等细分市场具有应用潜力。 

 

3、 财务方面，半年报中，轨道交通业务收入下降但毛利率提

升，建筑装饰业务收入大幅提高但毛利率下降，主要的影响

因素是什么？原材料波动对公司毛利率造成影响，公司在与

客户谈判时如何尽可能地稳定毛利率？ 

答：（1）轨交业务方面，今年上半年部分项目受客户交付计划
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的调整，延缓交付。毛利率的提升主要是原低毛利率项目已执

行完毕。 

（2）建筑装饰业务毛利率波动方面，系由于产品定制化程度

高，各项目产品结构、复杂程度不一样，毛利率属于在正常范

围内波动。 

（3）对于原材料价格波动对毛利率影响方面，目前原材料市

场价格波动幅度较小，对产品毛利率的影响较小。 

 

4、 未来三明治复合材料是否有新的细分应用方向，或者产品

结构升级的趋势？公司正在拓展特种车辆、船舶邮轮领域客

户，主要的挑战和切入点在哪里？ 

答：公司持续深耕三明治复合材料产品研发、生产、制造，进

一步深挖轨道交通及建筑装饰领域的应用，将积极响应国家节

能环保、绿色低碳以及轻量化、装配化的产业政策，通过技术

和设备的升级，不断研发新产品，大力发展模块化、装配式产

品，拓展特种车辆、高端游轮等新兴市场应用领域。 

 

5、 海外方面，阿尔斯通是公司的重要客户，未来如何进一步

推动合作的深化？ 

答：在与阿尔斯通十几年的合作过程中，公司的产品质量、及

时交付率和服务，获得了客户的高度认可，公司是阿尔斯通三

明治轻量化复合材料领域的的模块化地板、加热地板的中国唯

一供应商，未来，公司对阿尔斯通的供货规模有望获得提升。 

 

6、 公司官网展示了公司产品在德国、瑞典、沙特等多地的工

程应用案例，未来如何进一步推动出海扩展?上半年海外收

入同比下滑的原因，如何看待下半年变化趋势? 

答：海外市场方面，在保持好与阿尔斯通的战略联盟合作的基

础上，进一步拓展海外其他车辆制造商的订单。上半年海外收
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入有所下降，主要系项目构成及交付周期等因素的影响。未来

随着项目构成的变化，销售收入会有所提升。 

 

7、 公司主要通过招投标和谈判获取订单，通常从谈判到确认

收入的周期是多久? 

答：每个项目的建设周期存在差异性。 

 

8、 公司产品定制化特点较强，如何建立快速反应的研发、生

产体制以适应客户需求？行业内非标产品较多的特点，是否

也意味着头部企业有较强的壁垒优势？ 

答：为了适应客户需求，公司推行项目管理制度，引导研发、生

产部门快速响应客户的定制化需求。 

公司的竞争优势主要体现在丰富的项目实施业绩和经验，

集前期设计开发、中端技术服务、生产制造以及后期检验检修

于一体的等综合服务能力，以及产品质量、品牌等方面的竞争

优势。 

 

9、 公司在建筑内装产品、涂装模块有所布局，相较于轨交项

目主要面向 B 端，建筑内装市场需要迎合终端消费者家装潮

流，公司对该领域未来规划如何？ 

答：公司目前轨交和建筑领域项目都是面向 B 端，建筑领域内

装或家装市场的拓展，目前也是主要面向 B 端。 
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关于本次活动是否

涉及应披露重大信

息的说明 

公司不存在应披露而未披露的重大信息。  

 

活动过程中所使用

的演示文稿、提供

的文档等附件（如

有，可作为附件） 

无。 

 


