
证券代码：300568                                         证券简称：星源材质 

深圳市星源材质科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                          编号：2023-004 

投资者关系 

活动类别 

 特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

 现场参观  

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称 

及人员姓名 

恒越基金管理有限公司：曹特 

开源证券股份有限公司：沈成宇 

国泰君安证券股份有限公司：马铭宏 

景顺长城基金管理有限公司：王卫秦 

中庚基金管理有限公司：吕佩瑾 

前海开源基金管理有限公司：徐广进 

富国基金管理有限公司：邬华宇 

兴证全球基金管理有限公司：罗开澜 

深圳盈泰投资管理有限公司：陈少波 

韩国投资信托运用株式会社：周志天 

明涧投资有限公司：罗慧超 

上海宁泉资产管理有限公司：李商羽 

浙江旌安投资管理有限公司：韩慧某 

中国国际金融股份有限公司：季枫 

（以上排名不分先后） 

时间 2023 年 10 月 30 日 

地点 星源材质（南通）新材料科技有限公司 111#会议室 1 

上市公司接待 

人员姓名 

南通基地总经理：徐李强先生 

证券事务代表：张陈晟先生 

投资者关系活动主

要内容介绍 

一、互动交流 

Q1：在隔膜行业竞争越来越激烈的背景下，从财务指标上看，公司三季

度业绩表现依然亮眼，公司的业绩增长点在哪里？ 



A1：今年公司依然聚焦隔膜业务的发展，前三季度公司实现营业收入

22.11 亿元，同比增长 5.64%，归母净利润 6.68 亿元，同比增长 13.56%；其

中公司第三季度实现营业收入 8.54 亿元，比上年同期增长 12.61%，归母净利

润 2.89 亿元，比上年同期增长 31.32%，单季度盈利水平环比略有提升，第三

季度毛利率达 47.9%。公司业绩保持稳健增长主要得益于公司长期专注在优

质产能建设、提质增效、技术创新等方面的工作。优质产能建设方面，公司

一直积极推进全球产能建设工作，完善国内外生产基地布局和产能提

升，在南通、佛山、欧洲瑞典以及马来西亚等地实施建设新的生产基地，提

升为下游客户提供本土化配套的能力，加强公司海内外客户的开拓和市场份

额的提升。提质增效方面，公司湿法隔膜设备迭代至第五代超级湿法线，干

法隔膜产线迭代至第六代产线，同时通过对现有的生产设备进行不断地工艺

优化和技术改进，干法、湿法原有单线产能得到了大幅提高，有效降低单位

产品成本。技术创新方面，公司 2021 年便开发出破膜温度大于 240℃的交联

隔膜，还开发出固态电解质复合隔膜，能起到良好的安全保护作用，同时公

司也将积极尝试向其他功能膜领域拓展，如水处理膜，氢能用膜等，为公司

培养新的利润增长点。 

Q2：公司对核心技术人才和核心管理团队是否有什么激励措施？ 

A2：为进一步调动公司董事、高管与核心员工的积极性和创造性，

提升团队凝聚力及企业核心竞争力，公司于近日制定并计划实施新一期

的股权激励计划。公司结合公司经营情况、行业特点和市场环境多方面

因素考虑，以净利润作为公司层面的业绩考核指标，具体为：第一个归

属期以 2023 年归属于上市公司股东的扣除非经常性损益后的净利润为基数，

2024 年归属于上市公司股东的扣除非经常性损益后的净利润增长率不低于

35.00% 第二个归属期以 2023 年归属于上市公司股东的扣除非经常性损益后

的净利润为基数，2025 年归属于上市公司股东的扣除非经常性损益后的净利

润增长率不低于 75.00%。隔膜行业各类专业技术人才匮乏，本次股权激

励将有效地将股东利益、公司利益和员工个人利益结合在一起，激发骨

干员工积极性，对公司的生产力水平和财务状况等方面将产生正面的效

应，实现企业价值的最大化。  

Q3：隔膜是锂电池领域技术门槛最高的关键材料之一，而对隔膜来说生

产设备的建设非常关键，公司目前设备技术如何保持先进性？供应商提供的

是整套设备吗？ 

A3:公司于近期全球首发了第五代超级湿法线，单线产能为 2.5 亿平方米，



设备宽幅超 8 米，在第四代湿法线的基础上单线产能提升超 2 倍，生产效率

刷新行业标准，打造了设备上的竞争壁垒。迭代后的生产设备在自动化和智

能化方面都有不小的进步，不仅于业内首创智造系统 2.0 平台，还引入仓库管

理系统（WMS）、仓库控制系统（WCS）并与制造执行系统（MES）链接，

通过 MES、WMS 和 WCS 的协同作业，确保可追溯、高效率、高品质出品。

我们不是向供应商直接购买一揽子设备的产线解决方案，而是与设备供应商

共同合作研发，同时在优质供应商稀缺的环境下，对供应商后续的设备产能

进行锁定，未来公司的湿法产线扩产将以第五代超级湿法线为主，以保证后

续的扩产需求，保持长期的市场竞争优势。 

Q4：未来市场竞争将更多地依赖于企业创新能力与速度，贵公司该如何

应对？ 

A4：公司一直密切关注电池行业发展和市场需求，凭借技术优势及技术

积累，持续对下一代相关前瞻技术加大研究投入及布局，今年上半年公司研

发投入为 1.14 亿元，同比增长 59.64%，三季度研发费用为 1.76 亿元，同比

增长 47.90%，持续加大对新技术、新产品的研发投入。早在 2012 年 LG 化学

就授权公司专利超 8 万件，主要覆盖了全面的涂覆产品专利，保障公司未来

海内外发展知识产权的安全。同时公司高度重视锂离子电池隔膜研究和开发

专业队伍建设，成立了技术委员会负责审议确定公司技术研发战略规划及新

产品研发方向，评估新技术研发项目、产品重大革新项目、引进专利技术及

新设备选型方案。公司研发团队建设和项目研发工作有序推进，多个研发项

目取得重大进展，先后荣获科技部“国际重点新产品”、“广东省科学技术奖”、

“广东省省长质量奖”、“国家地方联合工程研究中心”、“博士后创新实践基地”

等荣誉称号，公司多个锂离子电池隔膜研究项目，被列入“863 计划”、“国家

火炬计划”，多项研发成果得到了市场、政府主管部门与行业协会的认可。 

二、参观南通基地生产车间 

附件清单（如有） 无 

日期 2023 年 10 月 30 日 

 

  

 


