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爱玛科技集团股份有限公司 

关于 2023 年第三季度业绩说明会召开情况的公告 

本公司董事会及全体董事保证本公告内容不存在任何虚假记载、误导性陈述

或者重大遗漏，并对其内容的真实性、准确性和完整性承担个别及连带责任。 

 

爱玛科技集团股份有限公司（以下简称“公司”或“爱玛科技”）于 2023

年 10 月 31 日 上 午 9:00-10:00 通 过 上 证 路 演 中 心 （ 网 址 ：

https://roadshow.sseinfo.com/）召开了公司 2023年第三季度业绩说明会，现

将有关事项公告如下： 

一、业绩说明会召开情况 

2023 年 10 月 24 日，公司在上海证券交易所网站（www.sse.com.cn）及指

定信息披露媒体披露了《爱玛科技关于召开 2023 年第三季度业绩说明会的公

告》。 

2023 年 10 月 31 日，公司董事长、总经理张剑先生，董事、副总经理、董

事会秘书王春彦先生，副总经理、财务总监郑慧女士，独立董事马军生先生出席

了本次说明会。参会人员就公司经营成果及财务状况与投资者进行了沟通和交

流。 

二、投资者提出的主要问题及公司的回答情况 

公司对投资者在本次业绩说明会上提出的问题给予了回复，现将主要问题及

回复整理如下： 

问题 1：目前公司股份回购的进展情况？ 

答：截至 2023 年 10 月 26 日，公司通过集中竞价交易方式已累计回购公司

股份 3,787,824 股，占公司当前总股本的比例为 0.4395%，回购成交的最高价为

29.48元/股，最低价为 26.59元/股，已支付的总金额为人民币 107,521,631.43

元（不含交易佣金等费用）。 

问题 2：低碳出行与共享经济依然是热点话题，公司有共享电动车方向的业



务吗？ 

答：公司积极探索并拓展与绿色中短途出行生态相关的业务和经营模式，通

过整合设计制造、信息系统、渠道网络以及运营平台等方面的优势和资源，开展

了共享电动自行车的投放和运营业务，具体包括封闭和开放两种应用场景。 

问题 3：公司最新公告可转债暂不下修，公司会在何种情形下考虑下修转股

价，后续在推动转股方面会做哪些工作？作为个人投资者，近期是否可以来公

司实地调研? 

答：公司在综合考虑自身经营情况、股价走势、市场环境等多重因素，以及

对公司长期发展潜力与内在价值的信心，为维护公司及全体投资者的利益，公司

决定暂不向下修正转股价格；公司将努力经营，提升公司价值，促进公司可转债

的转股。 

公司欢迎投资者到公司实地调研、座谈沟通，如有实地调研需求，请通过投

资者联系电话、电子邮箱等方式向公司董事会办公室申请并进行预约。 

问题 4：公司的发展过程中，在推动行业进步方面做出过哪些行动或贡献？ 

答：公司积极承担行业责任，充分发挥在研发和技术方面的优势，推进行业

技术标准化，主编或参与制定的国家标准、行业标准三十余份，其中包括《电动

自行车用充电器技术要求》《电动摩托车和电动轻便摩托车动力性能试验方法》

《电动摩托车和电动轻便摩托车安全要求》等，并获得全国自行车标准化技术委

员会电动自行车分技术委员会颁发的“行业标准化工作先进单位”荣誉称号。 

问题 5：资本市场中可持续发展的理念愈发突出，公司 ESG 评级不断上升，

公司是如何实现在生产制造中的环保理念？ 

答：爱玛科技坚持打造绿色制造先进典型，加快建设绿色制造体系。公司严

格按照排污规定规范运行管理、维护污染防治设施。同时，公司持续优化产品生

产动线，减少生产过程中的能源消耗，把循环利用的环保理念运用在内部物流运

转上，实现物料循环再利用，并在生产实践中积极采取各项措施降低对环境的影

响，推动绿色制造。 

问题 6：公司在日常运营环节是怎么降本增效的？ 

答：公司通过精益管理和引入数智化管理体系，加强经营管理和内部控制，

进一步提高了公司日常运营效率，降低公司运营成本。公司在经营过程中全流程

闭环的精益管理，使公司具备了较强的成本竞争优势。 



问题 7：公司如何看待目前行业价格战趋势，以及电动自行车如何做出差异

化从而实现品牌溢价？ 

答：公司认为行业的低价竞争策略对于扩大市场份额的效果有限。公司始终

以满足用户需求为核心和出发点,将研发和产品创新作为提升公司产品竞争力的

底层架构。公司建立并不断优化 APDS 流程（爱玛产品正向开发流程），从产品

企划、设计、研发及生产导入，始终以用户需求为导向进行产品开发及验证，针

对不同的消费人群,精准开发与其需求匹配的差异化产品。 

问题 8：公司如何管控经销商渠道库存，是否有专门的系统进行跟踪？公司

目前经销商库存如何、目标是什么？ 

答：公司持续加强对经销商和门店的精细化管理和运营，致力于将门店统一

纳入公司数字化系统进行管控，并根据不同类别的店面类型打造差异化信息管理

体系。另外，公司实施服务于个体门店的零售经理计划以实现对渠道的网格化管

理，零售经理须对门店及门店导购进行高频次巡访，拉通了公司-经销商-门店-

导购的工作流程并进行标准化和信息化，强化对门店的精细化管理。 

公司坚持厂商价值一体化，经销商既是公司的直接客户，也是公司向消费者

销售产品、提供服务、展示品牌形象的重要窗口，是公司重要的合作伙伴。目前，

渠道库存整体保持在合理水平。 

问题 9：公司年初至今的应收账款增加额大于营业收入的增加额，原因是什

么？是否与经销商信用政策有关？ 

答：公司基于自身发展策略和战略合作，对符合条件的客户给予了信用政策

支持，从而引起应收账款同比变动。 

三、其他事项 

关于本次说明会的全部具体内容，投资者可登录上证路演中心（网址：

https://roadshow.sseinfo.com/）查阅。公司对长期以来关注和支持公司发展

的投资者表示衷心的感谢！ 

特此公告。 

 

 

爱玛科技集团股份有限公司董事会 

2023年 11 月 1日 


