
1

证券代码：301276 证券简称：嘉曼服饰

北京嘉曼服饰股份有限公司投资者关系活动记录表

编号：2023-025

投资者关系活动

类别

特定对象调研 □分析师会议

媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 路演活动

□现场参观

其他

参与单位名称及

人员姓名

1、天风证券股份有限公司-孙海洋、任美伦

2、广州圆石投资管理有限公司-阳凤娟

3、国华兴益保险资产管理有限公司-王雅惟

4、高翊投资-陈燕璇

5、中信建投证券股份有限公司-刘岚

6、兴业基金管理有限公司-张诗悦

7、华安基金管理有限公司-王旭冉

8、安信基金管理有限责任公司-肖璇

时间 2023 年 10 月 31 日

地点 线上电话会议

上市公司接待人

员姓名

副总经理、董事会秘书：程琳娜

投资者关系活动

主要内容介绍

公司接待人员就与会人员提出的以下问题进行了逐一解答：

1、2023 年第三季度扣非净利润发生变动的原因。

第一，第三季度电商平台的九九大促活动未达公司预期，

导致电商渠道业绩有所下降。第二，费用增加所致。管理费用

方面，公司已于 2023 年 9 月 14 日完成与暇步士原品牌方关于

中国大陆及港澳地区的全品类 IP 资产交割。此次收购暇步士

全品类 IP 资产所产生国际并购业务律师费、会计师事务所的

财务尽调费用等一次性计入了 9月份，导致第三季度管理费用

有所增加。销售费用方面，公司在第三季度赞助了中国合唱大
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赛、网球比赛等，导致销售费用也有所增加；第三，会计估计

所导致。公司出于谨慎性考虑，按季度计提退换货和返利预期

损失，预估的本年度退换货比例是依据上一年度实际发生的比

率确定，2022 年线下店铺由于客观原因停业时间较长、涉及

区域较多，加盟商的业绩普遍受阻，公司为扶持加盟商的发展，

临时给予了加盟商大力度的退换货比例和返利政策，导致在会

计处理上第三季度的预计损失计提金额较高。

2、各品牌毛利率的提升空间如何。

公司认为未来品牌毛利率是有提升空间的。自有品牌水孩

儿近两年已逐渐完成了品牌的升级改造，风格聚焦轻户外休

闲，品质感和设计感均有提高，也运用了更多的功能性面料和

新型工艺，在整体产品力提升的前提下毛利率尚有上涨空间。

暇步士品牌公司在完成了大中华区全品类的收购后，将着力于

品牌风格的聚焦以及品牌定位的把控，会在更多的细节方面体

现出产品的品质感，加强品牌建设，从品牌整体层面进一步放

大品牌价值，因此毛利率的稳定与提升也会是一个必然的结

果。

3、如何看待一个品牌线上线下价位不同的现象。

线上线下价位不同的情况在行业内普遍存在，线上与线下

的消费群体不同，对价格的敏感度也是不尽相同的。不少品牌

线上渠道与线下渠道本身是两盘不同的产品，会有线上专供

款，能较好地顺应不同的群体对品牌的需求。但是从品牌建设

的长远角度分析，线上线下同款同价对品牌会有更积极的作

用，一个品牌一盘货对于供应链来说是更有利的事，最重要的

是消费者对品牌的认知会更加一致和精准，品牌力也能得到更

有利和持续的展现，品牌也会有更加良性的发展。

4、公司的库龄和周转情况如何。

公司目前的库龄结构以近一年的存货为主，库龄结构较为

健康。三季度末库存余额较大主要原因为货值较高的秋冬产品

入库所致。并且相对于其他品牌，公司的国际零售代理品牌的

单件货值较大，且代理模式本身周转速度相对于自产模式偏

低。但总体来说，公司的存货情况既能支持公司销售增长的需

求，存货余额也在健康合理范围之内。

附件清单（如有） 无

日期 2023 年 10 月 31 日


