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湖南裕能新能源电池材料股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2023-013 

投资者关系活

动类别 

□特定对象调研         □分析师会议 

□媒体采访             □业绩说明会 

□新闻发布会           □路演活动 

□现场参观  

☑其他（电话会议） 

参与单位名称

及人员姓名 

华夏基金、富国基金、高毅资产、嘉实基金、东吴证券、招商证券

等 144 家机构，共计 195 位参会人员 

时间 2023 年 10 月 31 日 

地点 电话会议 

上市公司接待

人员姓名 

董事、常务副总经理兼董事会秘书  汪咏梅 

财务总监  王洁 

证券事务代表  何美萱 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

一、公司经营情况介绍 

报告期内，公司整体运行状况良好，保持较高的开工率，单季

产销量创新高，对客户供货及时，且产品品质稳定，创新研发动力

强劲，在行业里具有较好的口碑和较强的综合竞争力。前三季度，

公司实现营业收入 343.28 亿元，同比上升 29.44%。报告期内，公司

共计销售磷酸铁锂产品 36.74 万吨，同比上升 75.51%。公司营收规

模继续增长，市场占有率超过 30%，保持行业第一。公司持续加大

研发费用的投入，达 2.93 亿元。期末货币资金 29.43 亿元，较期初

增长 181.55%。 

第三季度公司销售磷酸铁锂产品 15.15 万吨，实现营业收入

111.5 亿元，实现归属于上市公司股东净利润 3.03 亿元，同时计提

了资产减值损失 1.68 亿元。 



动力电池方面，2023 年 1-9 月国内新能源汽车产销量延续了增

长态势，带动了动力电池需求量的增长，磷酸铁锂动力电池装车量

占比持续提升。储能方面，磷酸铁锂正极材料凭借突出的经济性、

安全性等优点，在储能电池中依旧保持绝对优势。正极材料方面，

伴随能源消费结构的深刻变革，新能源汽车及储能市场发展势头依

旧向好。 

公司作为国内产销规模领先的磷酸铁锂产品供应商，始终高度

重视研发技术创新和产品品质，秉持为客户打造高品质、高性价比

产品的理念，持续提高产品市场竞争力，磷酸铁锂出货量已连续三

年位居行业第一。 

二、问答环节 

1、请问公司如何看待今年四季度及明年一季度的行业增速？ 

回复：我们预计行业 Q4 的市场需求整体平稳，临近年底行业

可能会有降低库存的压力。明年 Q1，由于春节等因素影响，市场需

求可能会有点波动，但全年来看，2024 年的市场需求仍将保持较高

速度的增长，我们对明年的发展充满信心。 

2、请问公司领导怎么判断锂价的节奏以及如何规避锂价下跌

的风险？ 

    回复：碳酸锂价格波动幅度较大，主要是受市场供需、期货市

场及市场情绪的影响，比较复杂，但波动是常态。公司目前处于正

常的库存水平，后续也将持续密切关注原材料价格变化，结合市场

情况，研判其变化趋势，采取灵活的采购策略和库存管理策略。 

3、公司对上游进行了一体化的布局，想请公司分享这一块的进

展进展及落地节奏。 

回复：围绕主营业务，公司进行了前瞻性战略布局，计划通过

“资源-前驱体-正极材料-循环回收”的一体化产业生态建设，实现



韧性供应链，降低综合生产成本，持续强化公司综合竞争优势。目

前公司一体化产业布局正在有序推进中。 

4、根据公司披露的开展套期保值业务公告，请问公司套保的策

略？ 

回复：公司将根据生产经营计划择机开展商品期货套期保值业

务。目前仅限于碳酸锂期货，主要因为碳酸锂是公司磷酸铁锂生产

的重要原材料，近年来，其价格波动明显，开展套期保值业务是为

了降低原材料价格波动对公司经营造成的潜在风险，降低原材料价

格大幅波动带来的不利影响，不是进行投机。 

5、公司磷酸铁自供比例一直比较高，请问 Q3 磷酸铁的自供程

度如何？自供磷酸铁的成本情况是怎样的？ 

回复：公司第三季度磷酸铁基本上为自供，自产磷酸铁相比外

购磷酸铁不仅具有成本优势，同时也具有品质优势，有利于公司实

现磷酸铁锂产品的高品质、高性价比。 

6、请问公司如何看待行业加工费的变化？ 

回复：行业俗称的加工费其实是除开碳酸锂以外的成本，即非

锂成本，其构成也是较为复杂的，受到生产工艺、产品品质等多方

面因素影响。在磷酸铁锂的总成本中，碳酸锂的成本占比最大，非

锂成本占比偏小，经过行业充分竞争后，我们预计明年加工费会将

趋于平稳。公司将始终秉持为客户提供高性价比、高品质产品的理

念，不断强化创新能力，持续提升产品品质，并通过优化工艺、提

高设备自动化程度、提升管理水平等多种途径降低成本，持续提升

产品性价比。 

7、公司在成本端实行的降本措施有哪些？ 

回复：降本措施主要包括多个方面，第一个是技术创新；第二

个是工艺创新；第三个是管理创新，通过多重举措降低公司综合成

本。 



8、请问公司预计磷酸锰铁锂量产的节奏？ 

回复：磷酸锰铁锂作为一种新型的磷酸盐正极材料，与磷酸铁

锂、三元材料等锂电正极材料适用不同的应用场景。目前公司磷酸

锰铁锂产品研发进展顺利，已进入试生产阶段，在粉末压实、容量、

倍率、低温性能等多项性能方面表现优异，正在积极推进客户认证

中，其产线可与磷酸铁锂产品进行柔性切换，有利于灵活应对市场

需求，提高产能利用率。 

9、请问公司三季度磷酸铁锂出货结构大概是什么样的？预计四

季度的储能占比情况？ 

回复：公司第三季度磷酸铁锂出货量为 15.15 万吨，应用于储

能端的产品占比超 30%，相较去年有较大幅度提升。第四季度预计

占比将继续保持。 

10、对于公司未来的市占率，想请问公司的看法及未来规划达

到什么水平？ 

回复：从长远来看，新能源行业市场前景广阔，公司市场份额

仍有提升空间。公司希望远期市占率稳中有升，未来公司将加强创

新研发，提升差异化竞争优势，始终保持居安思危的意识，牢牢把

握好行业发展机遇。 

11、请问第三季度公司出货量环比处于上升还是保持在平稳水

平？ 

回复：往年的 7-9 月是磷酸铁锂的销售旺季，但是今年第三季

度行业总需求的增速略低于预期。不过从公司的情况来看，第三季

度磷酸铁锂销量达到 15.15 万吨，创造了公司单季销售量的历史新

高，且保持了良好的产销率。 

12、公司储能产品占比提升较快，请问是如何做到的？公司储

能产品的优势是什么？超长循环磷酸铁锂产品的布局是怎样的？ 



回复：公司对储能领域非常重视，从去年开始，应用于储能端

的产品占比在稳步提升。主要原因是储能市场的需求增长较快，公

司根据市场需求及时调整了产品的销售结构。其次，公司也在不断

提升储能型产品的性能，研发的超长循环磷酸铁锂产品应用新型碳

包覆技术，有效降低产品粉末电阻率，减少铁溶出率，在实现更优

异的循环性能的同时，也实现了更高的能效和恒功率放电性能。目

前公司已实现量产，取得了下游客户的高度认可。 

13、公司在云南规划的磷酸锰铁锂产线可柔性切换成磷酸铁锂

产线，请问公司现有磷酸铁锂产线是否可以通过改造实现产线切

换？ 

回复：新产线设计的时候，会考虑到磷酸锰铁锂和磷酸铁锂产

线的柔性切换，主要原因是因为磷酸锰铁锂现在的整体市场需求量

还不是很大。现有磷酸铁锂产线也可以通过改造实现磷酸锰铁锂的

生产。 

14、请问公司定增的进展？ 

回复：公司向特定对象发行股票相关事项已经股东大会审议通

过，后续尚需经深交所审核通过和证监会同意注册后，方可启动发

行。公司向特定对象发行股票的募投项目是基于自身战略发展和未

来市场需求而进行的审慎规划，将进一步推进“资源-前驱体-正极

材料-循环回收”的一体化产业生态建设，有利于提高关键原材料供

应能力，提升综合竞争力。具体进展请留意公司公告。 

15、海外市场磷酸铁锂需求起步，请问公司海外产能的布局规

划？ 

回复：海外磷酸铁锂市场增长空间很大，公司希望抢抓市场机

遇，与下游客户一起，审慎考虑海外产能布局，相关信息请以公司

公告为准。 

附件清单 无 



（如有） 

日期 2023 年 10 月 31 日 

 


