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证券代码：002649                                          证券简称：博彦科技 

博彦科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                                   编号：2023-05 

投资者关系活

动类别 

√ 特定对象调研        □ 分析师会议 

□ 媒体采访            □ 业绩说明会 

□ 新闻发布会          □ 路演活动 

□ 现场参观            □ 其他（请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称

及人员姓名 

本次活动采用现场会议形式，参会人员共计 7 人，来自 6 家机构，具

体名单如下： 

长盛基金                           杨睿琦 

东兴基金                      周昊 

蜂巢基金                      严冬 

建信基金                      李登虎 

兴合基金                      姚飞、侯吉冉           

兴业证券                      张旭光 

上述人员均签署了调研承诺函。在交流活动中，我公司严格遵守相关

规定，保证信息披露真实、准确、及时、公平，没有发生未公开重大信息

泄露等情况。 

时间 2023 年 11 月 15 日 

地点 博彦科技会议室 

上市公司接待

人员姓名 

董事会秘书：常帆女士 

证券事务部：刘可欣女士、叶聪女士 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

一、 简要介绍公司基本情况和前三季度经营情况 

博彦科技是中国领先的软件与信息技术服务商，拥有深厚的行业积累

和全面技术能力，为金融、互联网、高科技等垂直行业客户提供多层次的

IT 服务，主要业务体系涵盖产品及解决方案、研发工程和 IT 运营维护。 

公司以国内业务为重心，坚持全球化业务布局，在全球十多个国家设
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有 70 余家分支机构、研发基地或交付中心，拥有强大的中国本土以及国际

覆盖的全球交付能力。 

2023 年前三季度经营情况方面，公司实现营业收入 48.72 亿元，同比

增长 2.22%；实现归母净利润 2.24 亿元；经营活动现金流较半年报实现回

正，为 1,014 万元；公司整体毛利率水平为 24.72%。 

收入分行业板块来看，在公司聚焦发展下，金融行业板块前三季度实

现收入 12.23 亿元，同比增长 25.26%，保持了较快的增速，收入占比为 25%；

互联网和高科技板块收入承压略降约 3%。收入分产品结构来看，公司产品

和解决方案业务持续夯实和布局中，前三季度实现收入 12.22 亿元，同比增

长 2.37%，收入占比为 25%；传统的研发工程和 IT 运维业务实现收入 36.20

亿元，同比增长 2.12%。收入分区域来看，国内业务前三季度实现收入 33.85

亿元，同比增长 1.54%；海外业务实现收入 14.87 亿元，同比增长 3.78%。 

公司今年以来加大了新兴行业的布局和拓展，以云、大数据、人工智

能和物联网等技术为依托，以信创和行业解决方案为抓手，积极探索和布

局，目前已有部分业务落地并呈现初步效果。另外，以 AI 大模型业务和行

业信创为代表的创新业务也在持续拓展和布局中。希望上述新兴行业和创

新业务的持续落地，能够为公司未来发展带来新的增长点。 

二、 问答环节 

1、三季度业绩变动原因及全年展望？ 

答：2023 年前三季度，受国内宏观经济增速放缓、海外地缘政治摩擦

等因素影响，公司所服务的互联网及高科技行业相关客户面临一定的经营

压力，对 IT 业务需求和报价产生影响，使公司该类行业板块业务增长承压；

另外，公司也在主动变革，推进业务结构优化和调整，通过新兴行业和创

新业务的拓展和布局、产品和业务结构向解决方案等业务重点布局和倾斜、

不断调优存量客户结构等措施，积极布局未来。展望全年，预计 2023 年全

年相较去年，公司整体收入规模将保持稳定，盈利能力力争稳中有升。谢

谢！ 

2、AI 大模型相关业务的进展情况？ 

答：一方面，从业务落地层面来看，在金融领域，公司目前已自研发



3 

 

布 AI 银行合规管理相关产品（外规内化）并在部分银行客户试点应用，也

通过与银行客户、信托资管客户推进联合创新研发项目的形式，打磨并形

成更多应用解决方案；在编程领域，已使用大模型形成轻量化的代码生成

应用产品，已在内部应用开发等业务中进行试应用；近期，公司中标某科

技园区智能客服应用落地项目；另外，公司计划年底前发布 AI 综合智能应

用平台。 

另一方面，从生态合作层面来看，公司与微软、百度、华为、阿里、

科大讯飞等国内外大模型厂商展开生态及技术合作，布局和落地 AIGC 应

用场景解决方案。如公司作为微软的核心合作伙伴获得了较多的技术支持

和协同，已经在国内多个客户落地了基于 OpenAI 的办公自动化、智能机

器人等场景的产品和解决方案的交付与实施，同时也在持续开发更多智能

应用；博彦作为百度文心一言第一批的生态伙伴，也与阿里通义千问、华

为盘古、讯飞星火等 AI 大模型建立了深入的合作关系。此外，公司与上

海交通大学展开产学研合作，共建人工智能研究中心，持续强化公司在 AI

方面的技术和产品能力。 

总的来说，公司正在逐步形成体系化的 AI 产品和解决方案，为未来

新行业和新业务布局提供更丰富的技术和业务支撑。谢谢！ 

3、公司信创业务的布局情况？ 

答：行业信创领域未来市场空间广阔，公司也在积极布局和拓展相关

业务。金融信创方面，基于在数据服务、云服务和 IT 服务等方面积累的技

术和业务能力，公司已经和正在为多家银行客户提供数据库迁移、应用迁

移等实施和优化工作，以及相关系统开发及数据服务；另外，公司今年已

组建专门的行业信创业务团队，一方面通过生态合作、自有产品适配、联

合解决方案等多种方式强化信创业务能力，另一方面也在积极布局和拓展

更多的行业信创业务。谢谢！ 

4、公司对金融、互联网和高科技行业的业务发展策略？ 

答：金融行业是公司目前和未来都会重点投入的行业，希望通过产品

线的逐步完善和客户的持续拓展，公司业务的市场竞争力和行业排名逐步

提升，该行业板块能够保持高于行业平均增速的发展速度。 
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在当前经济形势和下游行业发展情况下，公司对互联网和高科技行业

的发展策略是不追求业务规模的快速扩张，在保持稳定发展的基础上，通

过不断调整、优化客户结构和业务结构，强化业务精细化管理，稳定并提

升业务盈利能力；另外，持续加强与微软、阿里、百度、腾讯等重点大客

户的生态合作，结合公司前期的研发并融合上述客户的技术和平台能力，

以联合解决方案等多种方式为共同客户提供服务，目前已取得了一些成效。

谢谢！ 

附件清单 无 

日期 2023-11-15 

  


