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厦门路桥信息股份有限公司 

关于接待机构投资者调研情况的公告 

 

本公司及董事会全体成员保证公告内容的真实、准确和完整，没有虚假记载、

误导性陈述或者重大遗漏，并对其内容的真实性、准确性和完整性承担个别及连

带法律责任。 

 

厦门路桥信息股份有限公司（以下简称“公司”）于 2023年 11月 24日接

待了 1家机构的调研，现将主要情况公告如下： 

一、 调研情况 

调研时间：2023 年 11月 24日 

调研形式：网络调研 

调研机构：西南证券 

上市公司接待人员：董事兼总经理兼董事会秘书魏聪先生、财务负责人黄育

苹女士  

二、 调研的主要问题及公司回复概要 

问题 1：公司的定制化产品是在标准化产品上进行定制开发吗？是否只涉及

轨道交通业务领域？是否对毛利率有影响？ 

回答：公司所承接项目中的软件部分包括定制化软件开发和标准化软件产

品。标准化软件是公司在经营过程中不断积累形成的软件产品，可以面向同类型

客户进行复制推广。标准化软件在向不同客户推广使用过程中可能存在不能完全

满足客户需求的情形，一般需要根据客户需求和项目特点进行部分定制化开发。

同时，公司也会在定制化开发过程中，深入了解最新行业发展需求，从而不断积

累形成新的标准化产品。 

公司的定制化产品涉及轨道交通、智慧停车、公路与城市交通等多个领域。

定制化产品的开发量、应用领域、项目特征会对毛利率产生影响。 

问题 2：公司标准化产品是否存在技术壁垒？ 



回答：智慧交通行业存在一定的技术壁垒，应用场景广泛，所运用的技术门

类众多，包括互联网技术、物联网技术、通信传输技术等，不同交通信息化项目

往往需要综合运用多种技术进行定制开发。随着技术的快速发展，预期实现的功

能要求越来越多，行业公司需要将大数据处理、人工智能识别、统一支付.联合

通信、智能定位等核心功能综合开发为应用模块，开发出敏捷、高效、稳定的线

上运营平台，这需要行业企业具备强劲的技术开发能力，而这对新进入企业而言

具有较高的技术壁垒。 

公司长期深耕交通领域，深入市场，与客户充分沟通，持续致力于为客户提

供降本、增效、保安全的信息化产品和解决方案以及运维、运营与服务。经过长

期的行业积累，目前已经具备“建设、管理、养护、运营、服务”全周期信息化

服务能力。同时，随着技术的快速发展，预期需实现的功能越来越多，公司依托

OneCAS 数智中台，包括互联网技术、物联网技术、通信传输技术、智能识别技

术、数据存储技术等，持续更新迭代公司标准化产品，进一步提升标准化产品的

技术壁垒。 

问题 3：公司承接项目的外包主要涉及哪些内容？ 

回答：公司主要负责项目的方案设计、软件开发、设备调试、质量控制等核

心环节，对部分简单、重复的施工等服务委托第三方公司实施。公司与劳务公司

签订劳务外包协议，劳务公司严格按照技术规范在公司专业人员的指导下进行作

业，确保项目的质量符合要求。 

问题 4：目前智慧工地、智慧市政等创新与衍生业务的客户对信息化管理的

接受程度？未来是否有发展空间？ 

回答：目前公司智慧工地、智慧市政等创新与衍生业务的客户主要为国有企

业，行业的快速发展和国家数字经济的政策推动，将对客户信息化管理的接受程

度产生积极影响。一方面，随着科技的发展，数字化转型作为产业升级的一种重

要方式，可以帮助客户提高生产效率和产品质量，推动产业向高端化、智能化方

向发展，已成为行业企业转型发展的共识。另一方面，国家先后颁布了《“十四

五”信息通信行业发展规划》《“十四五”软件和信息技术服务业发展规划》《数

字中国建设整体布局规划》等数字化转型规划，推动市场主动寻求数字化转型发

展。 



公司在智慧交通领域耕耘二十多年，公司的产品和服务覆盖轨道交通、智慧

停车、公路与城市交通等综合交通应用场景，具备“建设、管理、养护、运营、

服务”全周期信息化服务能力，国家政策的鼓励支持方向，为公司的持续稳定发

展提供了有利支撑。 

问题 5：公司公路与城市交通业务的客户主要有哪些？ 

回答：公司公路与城市交通业务的主要客户是高速公路、城市桥隧、公交公

司等建设运营管理单位。 

问题 6：智慧轨道业务增量是否涉及既有信息化系统的维护和升级，客户对

既有信息化系统的维护和升级需求量是否稳定？ 

回答：公司拥有轨道交通较为全面的信息化服务，伴随着技术迭代和管理升

级，轨道客户会有增量的信息化需求产生，如生产系统中的 AFC系统、企业管理

系统、BIM+智慧建造系统、智慧运营与智能维保系统、大数据运营系统等。 

随着轨道运营里程的增加、信息化覆盖率不断提升，轨道客户对既有信息化

系统的维护和升级需求量会持续增加，公司提供的相关产品升级和运维服务收入

也会相应增加。 

问题 7：智慧轨道业务是否有向其他城市拓展的计划？这类业务拓展难点在

哪里？目前是否有新进展？ 

回答：公司制定了“城市复制”营销战略，即公司在向外地市场拓展过程中，

并非简单地进行单个产品的大规模推广，而是聚焦于重点城市，将在厦门形成的

轨道交通、智慧停车、公路与城市交通的综合交通业务格局以及智慧工地、智慧

市政产品向重点城市进行复制。 

智慧轨道业务的需求客户主要为轨道交通运营管理单位，在业务拓展期，公

司一方面需要与客户持续沟通与之建立信任，另一方面需要深入挖掘客户综合需

求并充分发挥公司综合交通解决方案和产品优势。 

目前，公司已将轨道交通“建设、管理、养护、运营、服务”的全周期信息

化服务能力全面运用于厦门轨道建设中。同时，公司已将在厦门轨道沉淀的优势

产品推广至贵阳地铁及石家庄地铁。 

问题 8：公司智慧轨道业务对外拓展的成熟产品主要有哪些？ 

回答：公司智慧轨道业务的成熟产品覆盖地铁建设期和运营期。在地铁建设



期，公司的成熟产品主要有工地现场管理系统及智慧工地云平台、智慧工程管理

平台等；在地铁运营期，公司的成熟产品主要有地铁保护系统、电子售票系统、

互联网电子票务平台、移动支付与用户资源统一云平台、轨道企业经营平台等。 

问题 9：智慧停车业务与捷顺科技、立方控股的区别？公司的优势？ 

回答：公司智慧停车业务与捷顺科技、立方控股有相似之处，但各有侧重。

根据捷顺科技、立方控股的公开披露信息，捷顺科技主营业务聚焦智慧停车领域，

涵盖智能硬件、软件及云服务、智慧停车运营等三大版块；立方控股主营业务涵

盖智慧停车系统、智慧门禁系统、安全应急系统、停车运营服务等四大板块。 

公司智慧停车业务具有车场级、企业级和城市级智慧停车场管理系统、智慧

停车运营和投资经营等多种业态，实现了智慧停车领域的全生态覆盖。并且智慧

停车运营服务的收入占比逐年提升，可充分发挥各细分业务之间的协同效应，同

时，在车位运营方面，公司 i车位的错时停车、P+M停车换乘等产品和服务具有

一定的优势，公司充分发挥综合交通业务优势，率先在国内实践 P+M 平台化运营，

并通过 i车位整合更多社会停车场成为 P+M 换乘停车场，进一步扩大 P+M换乘停

车场的覆盖面和车位供给量。i 车位的错时停车、P+M 停车换乘已经成为公司为

缓解城市停车难、交通难的智慧停车创新解决方案。未来公司将充分发挥综合交

通服务能力等综合业务竞争优势，通过城市复制战略，聚焦重点城市，进行城市

深耕,加快实现业务发展。 

问题 10：目前公司在智慧停车业务方面的市占率？ 

回答：公司的智慧停车业务已广泛应用于全国 20多个省、80 多个城市的各

类停车场，公司具备一定的品牌知名度和市场口碑，且智慧停车行业市场集中度

较低，公司的市场占有率仍有较大提升空间。未来公司将充分发挥综合交通服务

能力等综合业务竞争优势，通过“城市复制”营销战略，聚焦重点城市，进行城

市深耕,加快实现业务发展。 

 

厦门路桥信息股份有限公司  

董事会  

2023 年 11月 28日  
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