
巨力索具股份有限公司                                                     投资者关系档案 

证券代码：002342                                  证券简称：巨力索具 

巨力索具股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

 

编号：【2023】002 

投资者关系 

活动类别 

■特定对象调研      □分析师会议 

□媒体采访          □业绩说明会 

□新闻发布会        □路演活动 

■现场参观          □ 一对一沟通 

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

接待时间 2023 年 12 月 1 日 

接待地点 巨力索具股份有限公司 

接待人员 董事会秘书张云、证券事务代表蔡留洋 

接待对象 华安证券研究所首席分析师 

投资者关系活动

主要内容介绍 

一、参观公司文化及产品展厅并介绍公司基本面总体概况 

公司董事会秘书张云陪同来访人员参观公司文化及产品展厅，

并向来访人员简要介绍了公司基本面情况；在参观产品展厅过程

中，亦向来访人员简要介绍了公司产品、承接的工程案例以及下游

客户情况。 

二、互动交流 

1. 公司今年报废处置了部分老旧固定资产，去年也剥离了热力

这块业务，更加聚焦和提升主业，那么明年是不是增长的预期会比

较强？ 

公司 2022 年底出售供热资产主要是基于保定市徐水区政府为统

筹解决徐水城区供热站经营规划，优化供热规划布局，合理配置供

热资源，以及更加突出公司主业做出的重要决策。 

公司近期拆除并分类处置部分现有老旧设备是依据河南公司长

远规划和将河南公司建设成为专业化、规模化钢丝及钢丝绳产业基地

的指导定位并本着审慎性原则做出的重要决策，通过此次分类处置将

极大缩减该部分老旧设备的维修、保养成本支出和购置新设备的成本
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支出，做到了物尽其用，对老旧设备翻新、升级后，产能较以往也将

有很大提升。 

2.为何选在河南建厂？ 

公司在河南省孟州市投资建厂是经过大量的准备性工作分析做

出的重要决策。首先是公司通过对下游客户的分布情况做了系统性

分析，认为分布在河南以南、以东、以西的客户群体可以实现全覆

盖；同时两大产区的南、北呼应可以有效将业务覆盖全国。其次是

兼顾原材料端及客户端，极大缓解了公司原材料端和销售客户端的

物流压力，很大程度上降低了公司运输成本的支出。最后，公司也

是兼顾考虑部分设备老化，本次项目可有效实现公司生产设备的迭

代更新，从而降低生产过程成本。 

3.公司明年整体规划如何？ 

鉴于公司对河南公司长远规划和将河南公司建设成为专业化、

规模化钢丝及钢丝绳产业基地的指导定位和在河南公司 2024 年产能

如果实现全面达产的前提下，公司正在着手制定 2024 年的经营计划

及任务指标，具体情况还需要公司战略与发展委员会讨论通过后实

施，可以关注公司后续公告。 

4.公司下游增长动力如何？ 

公司产品涉足的下游行业分布广泛，从来没有对某一个行业形

成过重要依赖，个别行业的周期波动对公司经营业绩影响有限，这

也是公司一大竞争优势。目前来看，风电行业、“一带一路”建设、

基础设施建设等领域是公司增长的动力来源；未来，公司将在现有

领域基础上，一是继续强化海洋工程领域的市场拓展，尤其是海上

系泊领域的开发与拓展；其次是随之河南公司“10万吨钢丝及钢丝

绳项目”产能的逐步释放，公司将进一步加强其相关领域的拓展及

应用。 

5.公司订单多长时间可以转化为收益？ 

除工程类订单需要按照项目进度分期或逐步确认收入（6个月以

上）以外，公司其他类型订单基本上 1个月和 2-3个月便可确认收
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入。 

6.合成纤维产品主要出口的地区？ 

近年来，公司软索具产品 70%左右的订单来自海外，五大洲均有

分布；未来公司也将进一步强化国内市场的拓展。 

7.系泊索市场空间有多大？ 

在系泊应用领域，我国目前整体处于验证阶段向商业化普及应

用转变的前期阶段，具体的市场空间还有待进一步确认。 

中银国际曾发布研究报告称：“NREL 研究表明，欧洲 80%以上的

潜在海风资源位于水深大于 60m 的深水海域，可利用漂浮式风电机

组开发的风资源达 4000GW；中国气象局研究显示我国大部分海上风

能资源分布在 50m 水深线以外，深海区域风电开发潜力至少为

1000GW。”作为参考。 

8.系泊索外国主要竞争者？ 

截至目前，公司已经取得 DNV 长期系泊缆绳（涤纶）工厂认可

证书、DNV 长期系泊钢丝绳接头及缆绳套环锻件工厂认可证书、系泊

索 DNV 工厂认可证书、系泊钢丝绳 ABS 认可证书，在国内公司是唯

一一家取得多项 DNV 工厂认可证书的企业，标志着公司在系泊领域

已经由提供单一系泊产品向提供长期系泊整体解决方案转变奠定了

坚实基础；在国外公司的竞争对手主要有法国的阿赛洛和英国的

Bridon 布顿。  

9.公司未来增长点是什么？ 

前面我们提到，风电行业、“一带一路”建设、基础设施建设等领

域是公司增长的动力来源；未来，公司将在现有业务和领域基础上，

继续强化海洋工程领域的市场拓展，尤其是海上系泊领域的开发与应

用；其次是随之河南公司“10 万吨钢丝及钢丝绳项目”产能的逐步释

放，相信将是公司的另一增长点。 

附件清单 无 

日期 2023 年 12 月 1 日 

 


