
证券代码：301223                                   证券简称：中荣股份 

中荣印刷集团股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2023-005 

投资者关系 

活动类别 

√特定对象调研 □分析师会议 

□媒体采访 □业绩说明会 

□新闻发布会 □路演活动 

□现场参观 □其他（请说明其他活动内容） 

参与单位名称 

及人员姓名 
浙商证券傅嘉成 

时间 2023 年 12 月 5 日（星期二）下午 16:00-17:00 

地点 腾讯会议 

形式 远程线上交流 

上市公司接待

人员姓名 
董事会秘书陈彬海、证券事务代表林贵华 

投资者关系 

活动主要 

内容介绍 

1. 今年以来公司大客户的销售情况，以及公司新拓展客户的情

况？ 

答：公司今年依旧坚持深耕日化、快消品包装领域，大客户的产

品均为市场刚需，订单情况相对稳定。公司今年加大了烟草包装

及酒类包装的市场拓展。 

2. 日化领域包装的主要竞争壁垒？  

答：日化包装产品的迭代快、产品生命周期短、单价低、差异化

需求高及小批量生产等特点，对供应商创意设计能力和综合管

理及交付能力有较高的要求。 

3. 请问今年宝洁在国内有几家包装印刷供应商？ 

答：宝洁的同类供应商有多家，公司作为宝洁多年的包装材料供

应商，服务超过 15 年，从过去多次获得“全球供应商卓越奖”、

以及“年度最佳合作伙伴”奖项来看，客户对公司有一定的认可

度。公司将会继续通过创新服务、可持续方案、交付灵活性等方



面来夯实公司的竞争力。 

4. 包装印刷设备是通用还是定制化？如果是通用，请问公司如

何打造竞争力？ 

答：包装印刷设备是通用的。公司主要以技术和产品创新能力作

为公司核心竞争力，持续打造差异化的竞争能力和快速反应能

力。公司实行基于市场需求与核心技术双驱动的产品研发模式，

主要以产品、技术平台为中心，一方面围绕客户需求做解决方案

和个性化定制化服务，同时进行核心技术和关键任务的开发，以

应用研究为主，实现核心技术支撑核心产品、核心产品支撑解决

方案，通过对优质客户的定制化服务，带来新技术的正向商业模

式循环。 

5. 公司怎么平衡不同客户的需求？ 

答：公司年前会根据对客户预测，以及客户对产品质量、交付效

率等不同要求，提前在各基地布局产能规划。例如，从细分产品

来看，纸箱包装、胶印彩盒、纸浆模塑，需要投入完全不同的生

产设备，技术能力；从细分行业来看，快消客户尤其注重包装的

创新开发迭代、交付的灵活快速能力；食品医药客户需要不同级

别的洁净车间等；从不同客户来看，品牌客户尤其高端品类对包

装产品质量的呈现要求更高，印刷和工艺效果更精细；小微客户

及不太注重品牌建设的客户对质量及精度要求相对较低，对成

本较为敏感。 

6. 烟草包装及酒类包装进展和规划？盈利能力怎样？ 

答：公司在烟草、酒类包装方面按既定战略计划推进，未来会适

当加大包装高端化、可持续方案上的资源投入，进一步扩大市场

份额。烟包和酒包都需要在形成一定业务规模的基础上体现盈

利能力，目前整体是趋好的。 

7. 未来公司的主要拉动点是？通过什么吸引新客户？ 

答：公司将在现有优势业务组合的基础上继续加大开拓客户力

度，在深耕日化、食品及保健品领域的同时加大烟草、酒包制品

领域的开拓力度，并且积极探索未来其他新兴行业的增长风口。 

  公司多年来凭借“创意引领、智造护航”的差异化包装创新能

力，为国内外高端客户提供创意设计、方案策划、新技术应用、

色彩管理及其他个性化需求配套解决方案。公司针对行业头部



客户的“端到端”服务模式，实现了一地接单、多地交付、快速

响应、规模采购、就近生产、就近交付等优势，大大降低了采购、

生产、物流和库存成本，提高了公司的竞争力并有利于进一步巩

固与客户的长期合作伙伴关系。 

关于本次活动

是否涉及应披

露重大信息的

说明 

否 

附件清单 

（如有） 
无 

日期 2023 年 12 月 5 日 

 


