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江苏云意电气股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                       编号：2023-008 

 

投资者关系 

活动类别 

 

■特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

■现场参观  

□其他 （                   ） 

参与单位名称 

及人员姓名 

融通基金管理有限公司          刘申奥、任涛、唐皓 

华泰柏瑞基金管理有限公司      刘腾飞 

东方基金管理股份有限公司      李瑞、张博、周玉风 

太平养老保险股份有限公司      孟兴亚 

前海开源基金管理有限公司      刘子豪 

睿远基金管理有限公司          郑  斌 

鹏华基金管理有限公司          柳黎  张炜 

泰康资产管理有限责任公司      段中喆   

上海海通证券资产管理有限公司  李  想  

兴业证券经济与金融研究院      董晓彬、刘思仪  

时间 

2023 年 12 月 8 日（周五） 09：00-17：00 

2023 年 12 月 11 日（周一）13：30-17：30 

2023 年 12 月 12 日（周二）09：30-14：30 

地点 线上交流、线下调研 

上市公司 

参会人员姓名 

云睿事业部总经理：葛春华 

战略规划部总监：梁超 

董事会秘书：郑渲薇 

证券事务代表：夏伊彤 

 

 

现场调研内容包括公司展厅、主要生产基地参观及管理层交流，调研问答 

环节主要内容如下： 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

投资者关系活动 

主要内容 

Q1、公司目前的产品布局？ 

答：公司始终致力于汽车智能核心电子产品的研发、生产和销售，凭借多年的

技术积淀，基于核心能力的延展，公司目前已形成智能电源控制器、无骨雨刮

及智能雨刮系统、氮氧传感器、汽车半导体分立器件、微特电机无刷控制器、

连接器等成熟型业务及成长型业务的产品布局，助力公司加速战略转型，推动

公司业绩增长。 

Q2、智能电源控制器的产品功能及应用场景？ 

答：公司智能电源控制器产品主要包含车用整流器、调节器，作为汽车发电机

的关键零部件，车用整流器和调节器主要应用于汽车发动机、发电机系统中，

确保电压输出稳定，保证整车供电及正常运行，是汽车电力系统核心的“心脏”。

随着汽车电子化程度日益提高，车用整流器和调节器的功能日益多元，具备软

启动、过载保护、与车载 ECU 通讯等多种功能，提高汽车使用过程中的安全

性、环保性和舒适性。 

Q3、公司智能电源控制器业务增长的驱动因素？ 

答：作为智能电源控制器龙头企业，智能电源控制器产品的研发、生产和销售

是公司的成熟型业务，历经数十年发展，公司早已突破国外垄断“卡脖子”技

术，产品可靠性及一致性高，获得行业内客户的高度认可，并在产业链垂直整

合上具备强大竞争优势，包括成熟的车用大功率二极管制备能力、主控芯片核

心算法及功能设计能力、车用精密支架注塑成型工艺能力等，产品综合成本较

国际同行有较高优势。随着新能源汽车逐步替代燃油车，长尾效应显著，行业

份额将不断向龙头企业集中，公司布局全球市场，力争不断提高全球市占率，

紧密战略合作，不断提升该业务盈利水平，稳定业绩增长。 

Q4、公司智能电源控制器的合作客户？ 

答：公司凭借较强的研发创新能力和技术实力，智能电源控制器产品在细分领

域处于行业领先地位，在主机配套市场，公司为汽车厂商、整车动力总成厂家

和一级配套汽车发电机生产制造企业供应整流器和调节器，并与长安汽车、奇

瑞汽车、上汽集团、北汽集团、长城汽车、吉利汽车、江淮汽车等知名汽车厂

商建立了稳定配套关系，作为二级配套已进入奔驰、宝马、奥迪等国际知名车

厂全球配套体系。 



Q5、智能雨刮产品的竞争优势及未来发展趋势？ 

答：公司子公司江苏云睿聚焦研究智能雨刮产品，历经海外研发专家团队多年

技术深耕与积累，数十万组技术实验及高强度的研发投入，逐项突破技术瓶颈

及国外专利封锁，掌握关键核心技术无骨正向压力分布设计算法、雨刮运动控

制技术、NVH 研究技术及基础材料研发技术，现已实现汽车雨刮 CR 胶条全流

程国产化。凭借公司在智能电源控制模块积累的技术优势，实现产业链垂直整

合，自制化程度高，成本优势凸显；公司高度重视客户需求及客户体验，以较

好的服务能力，积极快速响应客户需求。未来智能雨刮产品将不断进行技术迭

代及延展，适配更多汽车电动智驾场景，助力整车提升智驾感受。 

Q6、智能雨刮产品的客户有哪些？ 

答：公司子公司江苏云睿智能雨刮相关产品已进入比亚迪、上汽大众、长安汽

车、江淮汽车、奇瑞汽车等车厂供应体系，适配多款畅销车型，在国内 OE 市

场实现进口替代，未来将积极加快产品转型升级，大力开发与整车厂商的战略

合作配套关系，持续提升市场份额，同时布局全球，争取更多海外市场份额。 

Q7、氮氧传感器产品的主要功能及公司竞争优势？ 

答：公司子公司芯源诚达积极研发汽车尾气系统的“心脏”产品氮氧传感器，

现已突破国外技术封锁，掌握陶瓷芯片高温共烧技术，同时自研底层控制算法

及陶瓷芯片开发技术，将成分复杂的高温尾气中 NOX 的含量经过算法计算，转

换数字信号，与 ECU 实时通讯，不断满足产品的各项功能应用，公司不断垂直

整合产业链，不断提升产品技术优势与成本优势。 

Q8、氮氧传感器业务发展趋势？ 

答：氮氧传感器产品具有较高的技术壁垒，目前公司子公司芯源诚达已掌握关

键核心技术，未来将充分发挥技术研发优势，不断垂直整合产业链，加速进口

替代进程。 

Q9、公司未来业绩增长的驱动因素？  

答：公司将充分发挥在成熟业务及产品上的竞争优势，持续提升核心竞争力， 

加快海外业务布局，持续扩大全球市场份额，提高盈利能力。积极发展成长型 

业务板块，突破相关产品关键核心技术，突破标杆客户，加快进口替代进程。 

未来公司将持续推动产品从零件到部件、到系统的转型升级，立足全球视野， 



拓展市场份额，力争实现公司业绩持续增长。 

Q10、公司未来是否有相关融资计划？ 

答：随着公司业务规模的不断扩大及新项目的建设需要，对资金的需求也将不

断增加。公司将根据实际经营情况合理安排资金，并结合总体战略规划、市场

环境等因素，综合考虑多元化融资渠道。 

附件清单（如有） 无 

日期 2023 年 12 月 12 日 

 


