
证券代码：301397 证券简称：溯联股份

重庆溯联塑胶股份有限公司投资者关系活动记录表

编号：2024-001

投资者关系

活动类别

☑特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观 ☑其他（电话会议）

参与单位名称

及人员姓名

西部证券：杨敬梅、庄恬心、

彭子祺、邱月；

博时基金：陈伟、廖常靑；

正圆投资：张萍；

沣京资本：李正强；

鹏扬基金：李沁

长城财富：胡纪元；

递归私募：夏冬生；

东兴基金：孙义丽；

招银理财：莫威格；

招商自营：秦勉；

华美投资：齐全；

泓德基金：时佳鑫；

龙全投资：邢增岛；

峰岚资产：朱曦；

东吴基金：丁戈；

路博迈：王寒；

永安国富：徐小明；

从容投资：段召菊；

宁银理财：高晗；

上海理臻：朱裕君；

宝盈基金：李巍宇；

勤辰基金：张航；

惠升基金：彭柏文；

长江证券：姚远；

中信建投：刘岚；

明世伙伴：郑晓秋；

景顺长城参会人员。

时间 2024年 1月 10日（星期三）10:00-11:00

地点 重庆溯联塑胶股份有限公司 1102会议室

上市公司接待

人员姓名

董事、董事会秘书 韩啸先生；

董事、财务负责人 廖强先生。

投资者关系活动

主要内容介绍

互动交流开始前，董事、董事会秘书韩啸先生就公司概况、主营

业务及核心优势等进行了介绍。

互动交流环节：

问题 1：尼龙管路行业的主要壁垒？

答：第一，在管材上存在一定技术壁垒，主要是原材料的物料性

能和加工工艺掌握难度大，即使有外国原材料和设备商提供技术支

持，也需较长时间的工艺摸索和积累。尼龙管管壁仅有同规格橡胶管

不到 1/5的壁厚、工艺控制精度和产品质量一致性要求较高。第二，



尼龙管总成产品中，管材本身占成本比例其实较低，材料成本主要来

自于结构更复杂，对安全稳定性要求更高的快换接头（连接件）、阀

类、传感器等，一般需要从专业品牌购买。外购零部件的方式除了不

具备成本优势外，也较难应对客户的定制化开发要求。连接件等产品

的认证比管路总成 Tier1的认证时间更长，需要庞大的历史交付绩效

去建立足够数量的产品失效模型，在此基础上不断吸收不同客户的特

殊要求并持续改进问题。这是新竞争对手和客户都需要同时承担的时

间和交付风险成本，极大提高了竞争对手的进入门槛。

问题 2：尼龙管路较橡胶管路的优势？

答：尼龙管路同内径下体积更小，厚度是传统管的 1/3，性能更

稳定，耐受性能、可导电性、可制造性回收性都更强，介质的阻隔性

也更强适用更高排放标准。国三、国四的油路中应用了大量的橡胶管

路，国五以后在燃油车的油路和蒸发排放系统里面几乎都是尼龙管

路，橡胶管路主要应用于发动机冷却水管；在新能源汽车中，尼龙管

首先应用于狭窄电池包内，因为其体积更小，液体分子阻隔性能更好，

且电池包内部无法维护，寿命要求更长。随着整车域控制技术升级，

动力、三电、空调等各大模块的热管理系统呈一体化趋势，功能高度

集成，管路接口、材料将进一步整合，尼龙管路的应用比例有望持续

提升。

问题 3：尼龙管路能否会更多的替代金属管路？

答：在空调部分有大量的金属高压管路，对工作压力等性能要求

是大幅超出传统尼龙和橡胶等软管总成的有效工作范围的。公司正在

研发中高压管路和快插系统，有望应用在氢燃料（中压端）和冷媒传

输等场景。

问题 4：尼龙管路行业的竞争格局？

答：国内主要有标榜股份、溯联股份等民营企业、亚大汽车等合

资企业，以及邦迪、库博、三樱、弗兰克希等外资企业。进入新能源

汽车热管理领域后，尼龙管企业与中鼎股份、川环科技、鹏翎股份等

橡胶管企业开始了一定程度的市场竞争。虽然乘用车市场增速放缓，

但随着新能源汽车渗透率增加，性能和技术要求也随着车型加速迭代

而不断提高，热管理系统的结构和功能也进一步复杂化带来零部件产

品单车价值的持续提高。因此公司一方面长期看好尼龙管路作为优秀

的替代材料具有更好的市场前景，另一方面汽车流体软管（包含尼龙

与橡胶）也因为具体的技术需求而依然处于一个持续的增量细分市场



中，各主要企业之间整体处于合作与良性竞争并存的关系中。

问题 5：公司的竞争优势怎么一直保持，未来怎么扩大？

答：公司专注汽车用流体管路及塑料零部件行业二十余年，核心

竞争优势较其他竞争对手，主要体现在上游管件零部件自制能力的整

合上。相关产品较早获得了整车客户的广泛认证，可在原有客户认可

的产品库的基础上可不断进行技术创新，快速响应客户开发新产品的

要求。未来，在较为成熟的燃油车市场，公司持续推进占比较低的客

户的项目落地，扩大公司市场占有率；新能源汽车迭代速度较快，且

未来两年内国 7标准的实施也将带来燃油车产品技术升级的机会，公

司的产品创新优势将得到充分体现；另外，从技术研发、市场开拓和

生产制造等方面加大在储能、氢能和热管理系统等新能源领域的投入

力度，不断为公司开拓新的增长点。

问题 6：公司有无措施应对今年的年降压力？

答：公司将通过以下几个方面的努力来应对年降压力：一是提高

模具的开发能力，通过打造模具加工基地、提升自制能力作为重要的

降本抓手；二是进一步挖掘成本，减少不必要的成本开支，提升自身

的运营效率；三是加快新产品的研发进度，通过不断获取新的项目定

点、增加新品销售比例来抵消成熟产品的降价。

问题 7：公司未来如何维持毛利、净利水平？

答：公司主要产品尼龙管路总成是一个系统功能的集成，上游关

键零部件如连接件、阀类、传感器、紧固件等零部件成本占比较高。

公司经过多年的发展实现了大部分上游零部件自主生产，原材料自制

率行业较为领先。另外公司具备独立的精密模具工装的加工能力和自

动化设备的设计组装能力，拥有完整产业链，核心技术完全独立自主，

并能为客户提供产品开发周期的完整技术方案，公司大部分收入来自

于原创的同步开发项目。公司产品在响应燃油车节能减排政策、新能

源汽车产品力升级等过程中不断对现有工艺、设备和核心零部件设计

进行升级换代，进一步优化成本，提高毛利水平。

本次活动不涉及应披露的重大信息。

附件清单

（如有）
无

日期 2024年 1月 10日


