
证券代码： 002432                          证券简称：九安医疗 

天津九安医疗电子股份有限公司 

投资者关系活动记录表                        

投资者关系活

动类别 

 

☑特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他 

线上参与单位

名称及人员姓

名 

国盛证券 杨芳  

英大资产 卫雯清  

磐耀资本 孙智超  

亚太财险 李云鹏  

招商信诺 詹孝颖  

青骊投资 安文杰  

平安证券 邢洁 

高毅资产 万明亮 

泰信基金 吴佳润 董山青 杨显  

德邦证券 陈铁林  

时间 2024 年 1月 15 日 15:00至 16:00 

地点 公司会议室 

方式 现场会议 

上市公司接待

人员姓名 

董事长兼总经理：刘毅 先生 

董事会秘书：邬彤 先生 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

1、除了三联检、CGM，iHealth 品牌还有其他拓展方向吗？ 

回复：近年来，随着 iHealth 额温计、试剂盒在美国畅销，

已逐步形成品牌优势，iHealth 品牌的物联网血压计、额温

计，受到用户的欢迎，在美国亚马逊电商平台销售情况良好，

其中 iHealth血压计多次占据亚马逊电子臂式血压计品类第

一名。未来公司会依据市场需求，将中国具有竞争力的技术



和产品推向美国市场。 

 

2、三联检计划定价是多少？ 

回复：目前还没有确定最终的零售价格，预计甲流、乙流和

新冠三合一产品零售定价会比新冠单检高一些。 

 

3、公司为何在互联网医疗战略如此坚持，规划是什么？ 

回复：公司为糖尿病患者提供全病程照护服务，以医生为核

心，由医生、糖尿病教育者、营养师、运动指导师等组成的

照护团队，持续通过对糖尿病病人实时跟踪管理和生活干

预，解决患者在日常生活中面临没人管、不会管、忘了管的

问题，并减少了患者无效就诊的次数，提高了医生的诊疗效

率。逐步形成对患者监测、饮食、运动、药物、心理的全病

程闭环管理，帮助患者行为的改变。目前，公司的糖尿病诊

疗照护“O+O”新模式已在全国约 50 个城市、300 余家医院

落地。糖化血红蛋白达标率平均值从基线的 30%左右提升到

60%左右，不良率降到 5%以下，规范管理率达到 70%，有效性

得到了验证。 

关于盈利模式方面，目前该模式处于推广阶段，需要持

续稳定的资金投入。美国医保已经明确了远程医疗服务付费

方式，并已经逐步延伸到高血压领域。在美国，公司的美国

子公司已通过“O+O”新模式，在慢病管理领域与五十多家诊

所进行合作，在医生和患者中形成良好的口碑，带动了更多

的医生加入。我国陆续出台对互联网+医疗领域的支持政策，

互联网+医疗服务纳入医保报销范围工作正逐步推进。国内

仍处于积累用户阶段，目前有少量服务费收入，规模化尚需

一定时间。此外，互联网模式与传统行业不同，其早期并不

是以利润为核心的，是以用户规模、用户黏性为核心，我们

糖尿病诊疗照护“O+O”新模式现阶段的最主要目标不是营业



收入和利润，而是不断积累合作专业医疗机构数量和照护人

数。公司计划未来在全国共开设约 600 家照护中心，形成专

业的糖尿病照护管理体系。 

 

4、糖尿病照护模式是已经成型了开始推广，还是要继续打

磨？在其他慢病上能够应用么？ 

回复：糖尿病诊疗照护“O+O”新模式已经很清晰了，现在中、

美两地处于加速推广阶段。本质上来说，离开医院之后还需

要持续医疗服务的都基本适用该模式，思路是一样的，不仅

仅只针对糖尿病。针对每一种病情具体的工作内容会不一

样，比如院内怎么做，院外怎么做，医生做什么，照护师做

什么，诊疗照护方式存在区别。公司目前之所以专注于糖尿

病管理，是因为糖尿病是慢病的最大病种之一，患者非常多，

照护管理难度很高，公司能把糖尿病模式做好，其体量就已

经很大了。公司要集中精力和资源加速推动糖尿病诊疗照护

“O+O”新模式在中国、美国的落地。对于其他方向，公司可

以在糖尿病管理模式成熟后继续拓展。 

 

5、糖尿病照护在美国有哪些竞争对手？ 

回复：该模式是公司从“0 到 1”探索并推广的，市场上没有

成熟的案例可以抄作业。这场互联网浪潮下的医疗行业改

革，是机会也是挑战。除了公司，还有众多互联网巨头企业，

也在从不同角度、不同方向尝试进入互联网医疗领域。糖尿

病乃至慢性病患者基数足够大、市场足够大，目前尚未形成

行业竞争的格局。公司认为医疗的本质，是提高医疗效果、

降低医疗成本。互联网、移动互联网、物联网能否助力解决

医疗的这个核心问题，是互联网医疗是否成立和发展的根

本。通过我们的模式管理糖尿病，可以将糖化血红蛋白达标

率平均值从基线的 30%左右提升到 60%左右，不良率降到 5%

https://irm.cninfo.com.cn/ircs/question/questionDetail?questionId=1470666237263966208
https://irm.cninfo.com.cn/ircs/question/questionDetail?questionId=1470666237263966208
https://irm.cninfo.com.cn/ircs/question/questionDetail?questionId=1470666237263966208


以下，规范管理率达到 70%，有效性得到验证。 

 

6、患者为什么需要糖尿病照护服务？ 

回复：比如小孩学习，在家就能自学，市面上有各种学习资

料。那为什么还需要老师，需要上学呢？糖尿病管理也是如

此，为了提高医生的效率、管理好患者的糖尿病，公司的照

护师可以在日常对患者在饮食、运动等生活方式上进行干

预，形成对患者监测、饮食、运动、药物、心理全闭环的管

理，提高糖尿病管理效果。 

 

7、公司如何看待给投资者的分红回报？ 

回复：公司重视投资者回报，注重维护公司和全体股东的权

益，近年来自满足分红条件的年度开始，持续进行现金分红。

此外，公司分别于 2021 年度现金分红达 3.19 亿元，回购公

司股票约 2 亿元（根据规定视为当年现金分红），2022 年度

现金分红 11.77 亿元，2023 年回购公司股票约 10 亿元。公

司近年来的利润分配预案是在兼顾公司未来发展规划以及

股东利益的基础上制定的。公司在经营发展和股东回报方面

有持续规划，期待投资者共同关注公司长远发展。 

关于本次活动

是否涉及应披

露重大信息的

说明 

 

否 

附件清单（如

有） 

无 

日期 2024.1.15 

 


