
 

 

浙江夏厦精密制造股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2024-001   

投资者关系活动类别 

☑特定对象调研 

□媒体采访 

□新闻发布会 

□现场参观 

□分析师会议 

□业绩说明会 

□路演活动 

□其他(请文字说明其他活动内容) 

活动参与人员 

财通证券：邢重阳；华泰证券：陈诗慧；中金证券：袁牧；中信证

券：孙晨晔；申万证券：胡书捷；中银国际：朱朋；国信证券：孙

树林；山西证券：冯瑞；德邦证券：完颜尚文；国金证券：秦亚男 

时间 2024年 1 月 17日 

地点 浙江夏厦精密制造股份有限公司会议室 

上市公司接待人员 董事会秘书李志杰女士 

形式 现场交流 

交流内容及具体问答
 

记录 

投资者问答： 

问题 1：公司在齿轮行业竞争优势有哪些？ 

答：由于产品的非标准特性，公司需要根据不同客户的需求，

相应对产品进行定制，技术研发为公司未来进一步提升产品的设计

能力，提高产品附加值，为企业持续健康发展提供坚实的支撑。公

司结合自身多年累积的技术储备及设计与制造经验，能够对下游客

户新产品的研发需求进行快速回应、解决和反馈，满足客户对新产

品高标准的要求，进而与客户建立长期稳定的业务合作关系；另外，

公司在客户开发方面，坚持以客户为导向，加强客户服务，用精度

高、可靠性优、一致性好和性价比高的产品，提升客户粘性，积累

了一批优质的客户资源，这构成了公司客户资源方面的核心竞争优

势。再次，公司已研发形成超硬超细高速干切硬质合金齿轮滚刀等

刀具相关的核心技术，实现进口替代，可以快速响应齿轮的生产和

研发需求，无需等待漫长的到货周期，具有成本低、效率高等优势。

主体加关联产业链优势既保障了公司产品品质，又可提高公司产品



 

附加值和毛利率，同时与同行业相比在关联产业形成新的核心竞争

力。 

问题 2：电动工具业务未来增长驱动因素有哪些？ 

  答：目前公司生产经营活动已步入常态化，公司未来将加强技术

研发以及客户开发来带动相关业务的发展，预计公司向电动工具齿

轮主要客户销售收入不会持续大幅下滑，逐步恢复到正常水平。 

问题 3：汽车业务公司未来增长驱动因素有哪些？ 

答：随着新厂房投入使用，公司大力发展新能源汽车齿轮业务，

并成功开拓了比亚迪、广汽集团等新能源汽车领域的知名客户供应

链体系。目前，公司逐步与其他新能源整车厂商进行接洽或试样生

产，如长城汽车、极氪智能、万都、汇川、采埃孚等。未来，随着

产能逐步提升和新能源汽车行业快速发展，新能源汽车齿轮业务发

展将呈现良好的发展态势。 

问题 4：公司减速机业务主要有哪些下游应用空间？ 

    答：公司在这方面提供的是减速机及其配件产品，主要用于仓

储物流机器人。公司会持续在减速机及其配件上进行产品和技术的

更新迭代，以更好的产品技术方案来应对后续的机器人厂商的产品

需求。 

问题 5：公司是否有未来 3-5年的展望？ 

答：公司未来会以募投项目为主要核心持续开发开拓汽车齿轮

和减速机及其配件的业务板块，请各位持续关注公司后续的定期报

告。 

风险提示：调研涉及公司未来展望、预计及目标等均不构成公司的

实质承诺，投资者及相关人士等均应对此保持足够的风险认识。 

关于本次活动是否涉

及应披露重大信息的 

说明 

无 

活动过程中所使用的

演示文稿、提供的文

档等附件(如有，可 

作为附件) 

无 

 


