
 

南京波长光电科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表                                                                  

编号：2024-001 

投资者关系活动

类别 

 

☑特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他  

参与单位名称及

人员姓名 

东北证券  武芃睿            恒越基金  吴海宁 

敦和资本  叶滢              东方证券自营  曹伏飙 

中信证券营业部  张欣 

时间 2024 年 1 月 19 日 

地点 公司会议室 

上市公司接待人

员姓名 

董事长        黄胜弟 

董事会秘书    胡玉清 

证券事务代表  汪奎 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

一、公司基本情况介绍 

二、交流的主要问题及回复 

1.能否简单介绍一下公司在海外市场的布局？ 

公司在新加坡设立了全资子公司波长光电新加坡有限公

司，拥有五六十人的销售及研发团队，还拥有一条光学产品生

产线，我们内部称为产品打样线，可以用于客户产品的快速打

样或者研发测试。新加坡波长采用全球直销的模式，负责开拓

及维护公司的海外市场，与亚洲、欧洲、美国、拉美多个国家

和地区的客户建立了稳定良好的业务往来关系，使得公司产品

能快速销售于各个市场，近年来，其每年贡献的收入大约为公

司总收入的 30%。公司也有考虑未来在产能和团队建设方面进

一步加大新加坡子公司的投入，以提升公司的国际业务占比。 

2.公司的海外业务都是通过新加坡子公司的贸易销售实现



 

的吗？ 

公司的海外业务大部分是通过新加坡子公司来销售，少部

分是直接通过国内公司销售。新加坡公司对外销售的产品不仅

有从国内转出的贸易产品，也会从国内采购元件在海外加工、

组装成组件后销售。 

3.2023 年，公司的激光光学产品和红外光学产品收入的占

比如何？ 

公司就是做激光业务起家的，激光光学产品是公司的强项

业务，其收入占比较高，2022 年度，约占总营收的 70%左右，

红外产品占比 20%多；2023 年度，公司的红外光学产品业务较

好，收入占比有所提升，根据初步的统计，大约占公司总收入

的 30%，具体数据及占比情况以公司最终公布的 2023 年年度报

告数据为准。 

4.简单介绍一下公司应用于机器视觉领域的产品？ 

目前公司在机器视觉领域的产品主要聚焦在智能光学检测

领域，公司开发了可以用于光学镜片表面缺陷的自动化检测设

备，另一方面，公司也开发了 AR 设备近眼检测镜头，可广泛用

于 AR 眼镜成像质量检测。以上产品在某些场景下，可以实现替

代人工对光学产品进行质检，适用于一些大批量、自动化程度

较高的光学产品生产线，可以提高效率，降低成本。上述相关

产品属于公司对于未来新兴领域的布局，目前尚处于产品研发

改进或者小规模生产阶段，对公司收入的贡献占比较小。 

其他交流事项已在前期的投资者关系活动记录表中披露，

本次不再重复披露。 

附件清单（如有）  

日期 2024 年 1 月 19 日 

 


