
证券代码：301198                                  证券简称：喜悦智行 

宁波喜悦智行科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2024-001 

投资者关系活动类

别 
特定对象调研          □分析师会议 

□媒体采访              □业绩说明会 

□新闻发布会            □路演活动 

现场参观  

□其他 

参与单位名称及人

员姓名 

龙蟒集团   黄博     太平洋化工   白竣天 

时间 2024年 1月 26 日， 9 时 00分 

地点 公司会议室 

上市公司接待人员

姓名 

董事、董事会秘书、财务总监   安力 

证券事务代表   蔡超威 

投资者关系活动主

要内容介绍 

一、喜悦智行安力先生介绍了喜悦智行的基本情况，重

点介绍了公司的产品布局和发展前景。 

二、公司与调研人员就以下问题进行了探讨： 

问题 1：公司在目前行业内的主要优势是什么？ 

答：公司与竞争对手相比，具有丰富循环包装行业经

验，具有丰富的材料研发能力、结构设计能力、标准制

定体系，可以高效为客户提供完善的整体解决方案。公

司具有品类齐全的工艺生产能力，稳定的品质管控能

力，高效的生产制造能力，及时响应客户需求。公司还

根据客户的需求提供租赁服务，降低了客户使用循环包

装的门槛，使更多客户享受循环包装的降本增效。 

问题 2：汽车主机厂会不会成为公司的竞争者？ 



答：汽车主机厂在供应链端的主要优势在计划管理、物

流仓储管理，但在循环包装的设计、生产制造等方面并

没有积累。公司通过与大量客户合作，行业经验的积

累，提供的产品和服务具有成本、性能、管理等多方面

的优势。 

问题 3：目前新能源车发展迅速，与燃油车使用的循环

包装主要有哪些区别？ 

答：新能源车相对燃油车零部件种类少一些，但量更

大，目前市场上新能源车型较多，更新换代速度较快，

产能提升较快。因此新能源车的循环包装针对单一客户

种类更加集中，单类循环包装的数量更大。新能源汽车

行业整体来看对循环包装的种类需求较多，定制化服务

的要求更高。 

问题 4：公司产品出口情况如何？ 

答：公司过往出口占比非常小，主要是因为循环包装的

体积较大，运费成本较高。未来随着运费的回落，公司

产品竞争力的增强，伴随国内客户行业产品的不断出

海，公司也会积极寻找出口机会，拓展业务渠道。 

问题 5：公司目前产能情况如何？ 

答：公司在现有产能基础上，布局了以下的项目继续提

升公司产能：1、公司 IPO 募集资金投资的年产 230 万

套（张）绿色循环包装建设项目；2、公司在巢湖市投

资建设的新能源汽车及家电零部件可循环包装生产基地

项目。另外除原有工艺的产能外，公司目前正积极探索

布局板材吸塑一体化、吹塑工艺、吹吸工艺等新工艺的

产能研究及规划。公司正积极推进相关工作，未来根据

战略规划、市场需求等多方面因素安排产能投放。 

 

附件清单（如有）  

 


