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                                                      编号：2024-004 

投资者关系 

活动类别 

 特定对象调研 分析师会议 

媒体采访 业绩说明会 

新闻发布会 路演活动 

现场参观  其他（电话会议） 
 

活动参与人员 

中泓汇富、华安合鑫基金、富荣基金、浙商证券、申银万

国证券研究所 

时间 2024 年 1 月 30 日 

地点 公司会议室 

上市公司 

接待人员姓名 

董事长丁彦辉先生 

投资者关系活动

主要内容介绍 

董事长丁彦辉先生从公司经营情况、未来规划、行业

优势等角度与来访者进行了沟通交流，主要内容如下： 

1、公司 2023年年度业绩情况如何？ 

答：2023 年公司把握住市场需求恢复的机遇，贯彻与实

施“内外双攻”战略，通过一系列卓有成效的方式对海外

和中国市场都增强了市场拓展力度，取得了显著效果。公

司预计2023年度归属于上市公司股东的净利润3.1亿元至

3.5 亿元，同比增长 52.70%至 72.40%；扣除非经常性损益

后的净利润 2.72 亿元至 3.12 亿元，同比增长 67.84%至

92.56%。公司 2023 年实现含税签单约 52.96 亿元，同比

2022 年增长约 51%；签单金额的高速增长带动公司营业

收入的高速增长，公司2023年实现营业收入约40.45亿元，

同比 2022 年增长约 45%。 

2、公司未来采取怎样的战略规划？ 



答：公司是全球领先的至真 LED 显示应用与服务提

供商，为国内外客户提供全系列 LED 大屏显示产品及专

业视听解决方案。公司集研发、设计、生产、销售、服务

于一体，已建立完善的全球营销和服务网络，具备业界领

先的技术储备、高端的品牌形象及卓越的行业口碑。 

公司显示业务将继续聚焦 LED 大屏业务，进一步深

耕垂直细分市场，形成国际国内双循环、直销经销相结合、

多品牌联动的业务组合模式。公司坚持以客户为中心，全

球化布局，引领行业标准。在 LED 显示工程领域，公司

率先提出“品牌整机”战略，构建差异化的品牌护城河，

持续巩固行业领先地位。公司业务内外双攻互补，管理基

础坚实，近两年已重回高速发展的快车道，业务增速远高

于同行主要竞争对手，各项经营指标均呈现向好趋势。以

价值创造和投资回报为导向，充分发挥全球化基因和稳健

的经营基础，实现股东价值、商业价值、社会价值的有机

统一。 

3、在 LED行业，公司具备哪些优势？ 

答：（1）“坚守真、突出快”的差异化战略。近年

来，通过企业文化建设、数字化建设、国内外营销网络建

设、研发能力建设等途径，公司构建了强有力的核心竞争

力，突出表现为“真”和“快”；通过这些核心能力，公

司不仅能够抓住市场机遇、实现销售收入快速增长，同时

通过运营效率提升，有效提升公司盈利水平。 

（2）内外双攻战略，助力公司抓住全球市场复苏机

遇，保持签单及收入高增长势头。海外主要市场经济活跃

度回升明显，延续供需两旺态势。国内 LED 显示市场基

数大，艾比森持续践行的“品牌整机、合法合规”理念在

行业内引起更多共鸣，逐渐对模组组装市场造成了较大影

响。国内签单也大幅增长，人均效能明显改善。 



（3）运营能力再上新台阶，远优于同行业平均水平。

公司多年持续投入流程 IT 建设，助力数字艾比森转型成

功。公司以企业文化为根基，以规范管理和流程化建设为

保障，形成了以“真”和“快”为核心的竞争硬实力。基

于同行业可比公司发布的年报数据对比，艾比森在存货周

转率、应收周转率、运营周期等指标均优于同行业平均水

平。 

（4）公司在研发创新、高端制造、市场营销、渠道

建设、服务网络等领域持续加大投入，为公司长期发展构

建护城河。随着近年来业绩的提升，艾比森的市场地位及

品牌影响力进一步夯实，公司在资本市场也受到更多的关

注。 

4、公司在 COB领域的发展情况如何？ 

答：COB 技术的发展是显示行业的革命性事件，在微

间距 LED 显示加速应用、COB 市场蓬勃发展之际，艾比

森 COB 制造中心为进一步扩大 COB 产品产能、把握市场

机遇提供了强有力的支撑。公司自 2016 年以来积极储备

布局倒装 COB 技术，打磨 COB 尖端产品，在全球市场取

得了亮眼的表现。作为行业内率先布局倒装 COB 技术的

先行者，随着 COB 二期量产车间的投产运营，艾比森在

高端微间距显示市场的竞争力大幅提升。高精密的仪器、

规范的工艺流程、卓越的品质管理系统，铸就了艾比森

COB 产品“黑、靓、冷、强”的核心优势，也为艾比森全

面领跑微间距 LED 显示赛道夯实了基础。目前，艾比森

倒装 COB 微间距显示产品已在控制室、演播室、企业大

堂、高端商显等场景广泛应用，备受海内外用户的青睐。   

5、公司在海外市场具备怎样的竞争优势？ 

答：作为 LED 显示行业海外拓荒者之一，艾比森从

2005 年开启海外市场征程，经过多年的努力，在海外陆续



建立了一个个销售据点。经过多年来不断完善和发展，公

司现拥有 18 家海内外公司，已经在 140 多个国家和地区

形成了数千家渠道合作网络。艾比森销售服务网络放眼全

球，在海内外设立了 9 大服务中心，600 多家服务合作伙

伴遍布全球 6 大洲、33 个国家。公司汇集了一支高素质的

国际化精英团队，跨国籍、多语种、跨文化背景的营销及

服务人才，能为客户提供及时、高效、专业、周到的解决

方案和服务。7*24 小时全天候、专业的服务能力，实现了

服务品质及效率的双提升，形成了艾比森独特的市场竞争

能力。 

附件清单（如有）  

日期 2024 年 1 月 30 日 

 

 


