
证券代码：002588                           证券简称：史丹利 

史丹利投资者关系活动记录表 

编号：2024-001 

投资者关系活动

类别 

□特定对象调研                  □分析师会议  

□媒体采访                      □业绩说明会 

□新闻发布会                    □路演活动 

□现场参观                      √电话会议 

□其他： （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称  

及人员姓名 

申万宏源证券：宋涛 马昕晔 丁莹 

前海开源基金：黄傲雪 张梓杰       光大证券：肖意生 陈峰  

生命保险资管：李燕玲              光大资管：朱成凯 

红土创新基金：李传鹏              中银国际：张岩松 

沣京资本管理：李正强              观火投研：赵芳林 

大成基金：段一凡                  长江证券：魏邈 

金信基金：赵浩然                  西部证券：屈玲玉 

太平洋资管：曹子寒                中金资管：张翔 

银河基金：金烨                    英大资产：徐文浩 

上海度势投资：顾宝成              苏州龙远投资：李声农 

交银施罗德基金：牛明俊            中邮人寿保险：赵扬 

光大证券自营：刘勇                广发基金：王琪 

时间 2024 年 1 月 30 日 

地点 电话会议 

公司接待人员 

姓名 
董事会秘书胡照顺、证券事务代表陈钊 

投资者关系活动 

主要内容介绍 

1、胡总对公司 2023年度业绩预告及公司近期经营情况的介绍。 

2023 年，公司磷复肥总销量超过 300 万吨，实现了同比双位数的

增长。一方面，公司产品的销售结构发生了一些积极的变化，主要是

作物专用肥、水溶肥、高浓度肥料等毛利相对较高的产品销量取得大

幅增长。另一方面，2023 年公司的产供销协同工作更加出色，特别是

在销售旺季结束后，原料价格开始下滑，公司执行了高周转清库存的



策略，有效控制了库存损失。在 2023 年四季度，公司销量比同期有所

增长，同时产品毛利与前三季度保持了均衡的水平。总的来说，公司

2023 全年业绩取得了不错的增长。 

2024 年至今，原料价格出现了一定的下滑，下游经销商由于买涨

不买跌的心态，导致观望情绪较浓，整个复合肥行业的发货情况较为

滞后。从目前的销售情况看，公司 1 月份销量同比是大幅增长的，但

考虑到春节因素，需要将 1-2 月份的数据合并来看。另外，还需关注后

期原料价格的走势。 

2、公司 2023年销量两位数增长和毛利空间提升，主要是得益于

哪些方面做得比较好？公司对 2024年的销售情况是如何预期的？ 

一方面是因为 2023 年的原料价格相对 2022 年比较平稳，没有出

现大涨大跌的情况，且处于相对低位的水平，这对复合肥企业控制原

料库存、实现产品顺价比较有利。另一方面，公司产供销协同工作做

得较好，动销的节奏把握得当，原料库存管理也做得较好。2024 年，

公司有信心保证销量持续稳定增长。 

3、目前松滋新项目的建设进度如何？公司预计松滋新项目今年能

贡献多少增量？ 

公司松滋新项目预计在今年 2 月 18 日左右开始陆续投产，投产项

目主要包括 40 万吨/年生理专用肥装置、40 万吨/年新型专用肥装置以

及相关的配套项目，上半年预计有 80 万吨的新产能投放。 

4、公司对未来的磷矿石价格走势如何判断？公司未来是否会获得

磷矿石资源？ 

目前正处于冬季阶段，国内部分省份的磷矿石生产量较低，预计

到 4 月份左右磷矿石企业会大规模复产。从磷铵价格来看，磷酸二铵

企业尚能接受目前的磷矿石价格，而磷酸一铵企业的接受度相对较

低，磷矿石价格压缩了磷酸一铵的利润空间。因此我们认为，在 4 月

份之前，磷矿石价格很可能会在目前的价格区间震荡，4 月份后由于供

给增加，价格预计会下降一些。 

公司松滋新项目紧邻长江，水运较为便利，新项目生产所需的磷

矿石将通过市场化的方式采购。 

5、公司对未来氮磷钾原料价格的走势如何判断？ 

由于出口收紧等原因影响，尿素和磷铵的价格出现回调，生产企

业的利润空间大幅收窄。去年我国钾肥的进口量较多，供给端出现明

显增加，钾肥价格也出现回调。下游需求端，由于原料价格波动，下

游经销商备货积极性较低，观望情绪浓厚，进一步加剧了原料价格的



下降。从目前的情况来看，我们判断春节前原料价格应该能够触底，

春节后行情以平稳为主。 

6、公司的未来分红计划是什么？ 

多年来，公司通过稳健经营积累了较多的未分配利润。公司在经

营复合肥业务的同时，始终筹划向产业链上游发展，自 2021 年起，公

司分别在河北承德和湖北松滋投资建设了两个磷化工项目，目前两个

项目的投资已经过半，大部分资本开支已经支出，剩余和零星的开支

会在今年和明年发生，预计明年之后就没有大额资本开支了，因此今

年开始，公司会考虑逐渐加大现金分红的力度，更好地回报投资者。 

7、公司原料库存的周期通常是多少？ 

原料价格波动如果平缓，公司原料库存一般为 1 个月左右，再加

上预付采购，一般为 2 个月左右的库存周期。如果原料价格看涨，公

司会进行战略采购，并增加 1—2 个月的库存。如果原料价格看跌，公

司会根据生产情况适当减少库存。周转率对复合肥企业非常重要，在

原料价格快速上涨或下跌的情况下，能够快速转换原料库存管理策

略，这是复合肥企业一项重要的经营能力。 

8、公司如何看待磷酸铁未来的盈利情况？ 

目前，磷酸铁处于微利状态。主要原因是前期产业过热导致大量

新增产能，以及下游需求的高成长阶段已经过去。因此，我们判断磷

酸铁未来的盈利将会持续微利状态。 

公司松滋新项目的磷酸铁项目是镶嵌到整体磷化工系统里面的，

如果磷酸铁盈利不理想，可以转产到精制磷酸；如果精制磷酸盈利不

理想，可以向后端生产为磷铵；如果磷铵盈利不理想，可以再向后端

生产为复合肥。总之，公司依托磷产业链，生产可以进行柔性调整，

以保证盈利。 

9、公司购买的理财产品风险如何？ 

公司购买的理财产品主要集中于风险级别为一级和二级的低风险

理财产品，以及券商收益凭证等承诺保本产品，公司未投资中高风险

的理财产品以及雪球类产品等。目前，公司理财业务运行良好。 

10、从长期来看，上游磷化工格局的变化对公司有什么影响？ 

我们认为上游磷化工格局的变化主要体现在两个方面：一是供给

侧改革后，虽然淘汰了一部分磷化工落后产能，但同时也新增了一部

分产能。新增的磷化工产能大部分都与新能源材料领域相结合，形成

了上下游产业链配套一体化的大产能。产业链从磷矿、磷化工到磷复



肥，产品呈现多样化态势，行业的马太效应越来越强。另一方面，一

些传统肥料生产大省的产能都在向鄂、云、贵、川等资源地集中。这

些格局变化将促使行业更加向头部优势企业集中，这将有利于规模性

和优势企业的经营。 

11、2023年公司高毛利产品销售表现较好，2024 年是否会延续这

一表现？ 

2023 年公司高毛利产品销售较好的原因是：一方面，2023 年的原

料价格波动相对 2022 年较小，原料价格处于相对低位，使得农户的接

受程度相对较高。另一方面，国内种植习惯的改变，例如瓜果蔬菜等

经济作物种植面积的增加、水肥一体化和设施农业的增加，都带动了

高端肥料使用量的增加。 

2024 年之前，公司的原料均是外采，产品利润空间受原料价格波

动影响较大。在 2024 年之后，随着两个磷化工项目投产，公司部分原

料可以实现自供，这将在一定程度上稳定公司的产品议价空间，使公

司更有信心和底气保证产品的利润空间。 

附件清单 无 

日期 2024 年 1 月 30 日 

  

 


