
证券代码：301185                                   证券简称：鸥玛软件 

山东山大鸥玛软件股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2024-002 

投资者关系 

活动类别 

√特定对象调研   □分析师会议 

□媒体采访       □业绩说明会 

□新闻发布会     □路演活动 

□现场参观       □其它 

参与单位名称及人员

姓名 

国投证券、工银瑞信、华夏基金、中泰证券、东北证券、 

长江证券、湘财基金 

时间 

2024 年 03 月 08日 (周五)  

下午 14:30-16:00 

地点 公司会议室 

上市公司 

接待人员姓名 

1、董事会秘书、财务总监马克先生 

2、董事、副总经理张华英女士 

3、证券事务代表张杉女士 

投资者关系 

活动主要内容介绍 

1、 公司是否有面向客户端的产品及应用？ 

答：公司依托学、考、选三位一体的公共服务平台，以鸥玛

云平台为基础，融合在线学习、在线考试测评、在线面试答辩三

个场景，建设了面向个体及机构受众，能够提供自学习、自适应

考试、自我训练以及面试（答辩）的个性化生态空间，以及面向

考试机构、学校及企事业单位，构建考试与测评的题库管理、组

织实施、评卷与成绩管理及远程招聘（答辩）的综合服务平台。 

目前，公司“学，就成”、“考，就成”、“选，就成”云

服务平台为行业专业人员水平测试、高校招生考试、招聘考试、

行业人才评优、区域公务员考试等提供在线云考试服务，为公司

拓展了考试服务模式和领域。 



2、 未来，教育考试领域业务发展空间如何？ 

答：未来，教育考试领域业务发展有较为广阔的空间。 

首先，公司积极拓展纸笔考试网上评卷服务的应用范围，尤

其是在艺术类专业考试服务方面，公司先后中标多省份的艺术类

统考网上评卷技术服务项目，实现基于视频、音频及美术、书法

作品的艺术统考网上评卷，持续进行不同类型考试网上评卷适应

性拓展及智能化升级，推进公司在考试信息化、数字化建设领域

的业务拓展。二是，今年 1月由我公司提供技术支持的高等教育

自学考试专网无纸化考试在四川省试点成功。这是作为四大国家

教育考试之一的自学考试中首次试行无纸化考试。试点工作的顺

利实施为在全国范围内推广自学考试无纸化考试迈出了重要一

步，为在国家教育考试领域逐步扩大推行无纸化考试模式起到了

示范引领作用。三是，随着新高考改革不断深入，公司已完成多

个省（市、自治区）的省级教育类考试管理平台建设工作，公司

将持续在教育类综合性考试服务平台建设业务上进一步拓展和

延伸，为新高考改革各项措施平稳落地提供强有力的技术支持。 

3、公司在考试信息化建设领域是否有新的业务拓展？ 

答：随着考试领域信息化发展，公司积极推动各类考试由传

统的“纸笔考试+人工评卷”向“纸笔考试+数字化辅助评卷或网

上评卷”以及“无纸化考试”模式转型，从而极大的提高考试与

测评工作的信息化管理水平，也为公司持续拓展考试与测评领域

业务积累了经验。 

随着新技术的更新迭代，公司依托人工智能创新研究院，开

展智能识别、智能评卷等核心技术研究，形成人工智能评卷规范、

数据规范、系统规范。特别是在人工智能评卷方面，目前人工智

能评卷已成功应用于国家教育类、资格类、招聘类等考试，发挥

了较好的示范效应，取得了重大科技进展和应用成果。为进一步

驱动人工智能技术的快速应用奠定了基础，为企业的高质量发展

注入了原动力。 

 



4、公司 2024 年第一季度的业绩情况？ 

答：2023 年末至今，公司陆续中标全国统一会计人员服务管

理、省级专业技术人员资格考试报名服务和综合成绩信息汇总等

国家级和省市级平台建设项目；中标多项国家级和省市级资格类、

教育类考试服务项目，在服务领域和业务范围方面进一步发展。 

第一季度的业绩情况敬请关注公司披露的 2024 年第一季度

报告。 

5、2024 年，公司的发展预期如何？ 

答：从行业发展趋势来看，相较于传统的纸笔考试，无纸化

考试拥有更加丰富的试题表现形式，能够有效地降低风险，并大

大提高考试数据的归集和统计效率。考试形式向无纸化考试转化

成为行业发展趋势，考试服务行业未来的市场空间较大。 

从新技术的发展趋势来看，随着云计算、人工智能、大数据

等现代信息技术的发展，将会进一步拓展考试服务行业的发展空

间，给考试服务行业带来持续发展的机遇。 

    从考生人数的发展趋势来看，随着九年义务教育、普及高中

阶段教育入学率的持续提升，以及全面放开三孩政策带来的影

响，全国初中、高中阶段毕业生人数预计还将迎来新一轮增长。 

从客户资源上来看，合作多年的国家部委客户让公司具有突

出的核心客户资源优势。与国家部委的长期合作以及平台建设自

中央向地方的逐渐推动，都为公司业务拓展提供了更有利的竞争

条件。 

2024 年，公司将不断增强自主研发能力,提升服务质量，持

续推进市场服务网络建设，优化市场战略布局，拓展国家级、省

市级领域市场，扩展业务空间。 

其他附件（如有） 无 

日期 2024年 03月 08日 

 


