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第一节 重要提示 

1 本年度报告摘要来自年度报告全文，为全面了解本公司的经营成果、财务状况及未来发展规

划，投资者应当到 http://www.sse.com.cn/网站仔细阅读年度报告全文。 

 

2 本公司董事会、监事会及董事、监事、高级管理人员保证年度报告内容的真实性、准确性、

完整性，不存在虚假记载、误导性陈述或重大遗漏，并承担个别和连带的法律责任。 

 

3 公司全体董事出席董事会会议。 

 

4 和信会计师事务所（特殊普通合伙）为本公司出具了标准无保留意见的审计报告。 

 

5 董事会决议通过的本报告期利润分配预案或公积金转增股本预案 

山东惠发食品股份有限公司董事会提议，拟以公司 2023 年末的总股本 24,464.23 万股为基数，

向全体股东每 10 股派发现金股利人民币 0.2 元（含税），共计派发现金股利人民币 489.2846 万元，

该预案已经公司第四届董事会第二十四次会议审议通过，尚需提交公司 2023 年年度股东大会审议

批准。 

第二节 公司基本情况 

1 公司简介 

公司股票简况 

股票种类 股票上市交易所 股票简称 股票代码 变更前股票简称 

A股 上海证券交易所 惠发食品 603536 惠发股份 

 

联系人和联系方式 董事会秘书 证券事务代表 

姓名 魏学军 刘海伟 

办公地址 山东省诸城市历山路60号 山东省诸城市历山路60号 

电话 0536-6175996 0536-6175931 

电子信箱 sdhfdb@163.com sdhfdb@163.com 

2 报告期公司主要业务简介 

公司所处行业为速冻食品行业下的速冻调理食品行业，行业内也称火锅料行业，南方速冻调

理肉制品加工企业以安井食品、海欣食品等为代表，主要生产鱼糜类制品，如鱼丸、贡丸等；北

方速冻调理肉制品加工企业以本公司为代表，主要以生产畜禽类制品为主，如肉丸制品、狮子头

等。 

目前的速冻调理肉制品市场的主要竞争格局为“南福建北山东”，加上广东、浙江等沿海省份，

构成了目前速冻调理肉制品行业的重点生产区域。 



（一）主要业务 

公司主要从事速冻类预制菜的丸类制品、肠类制品、油炸类制品、串类制品、菜肴制品等速

冻食品的研发、生产和销售。报告期内，公司加大了预制菜其他品类如冷鲜菜类、常温休食类、

健康餐类等菜肴制品的研发、销售以及供应链业务的推广运营。 

公司速冻丸类制品主要包括鸡肉丸、鱼丸、四喜丸子等产品，肠类制品包括亲亲肠、桂花肠、

腰花肠等产品，油炸类包括鱼豆腐、五福脆、甜不辣等产品，串类制品包括川香鸡柳、骨肉相连

等产品，菜肴制品包括农家蛋饺、小龙虾等产品，供应链业务主要是面向酒店、校餐、团餐、连

锁餐饮等单位的食材加工配送业务。 

（二）经营模式 

公司主要经营模式包括采购模式、生产模式和销售模式。 

1、采购模式 

公司为规范采购各流程和环节，特别制定了一系列的采购制度，如《供应商管理制度》、《采

购计划管理制度》、《采购价格管理制度》等。相关制度的制定和实施，不但降低了采购成本，提

高了采购业务的质量和工作效率，而且从生产的源头保障了公司产品的质量。公司首先按照《供

应商管理制度》选择合格供应商，制定具体的采购计划。并对供应商进行跟踪管理，包括采购合

同管理、采购物资质量安全管理、交期控制、检验验收、质量反馈及处理、品控驻厂检验、供应

商证件管理等。 

（1）速冻食品业务的采购模式 

公司采购物资主要包括生产用原物料（肉类、鱼糜、粉类、鲜蔬菜类等）和非生产用原物料

（五金类、设备配件类、基建类、劳保用品等）。 

（2）健康食材供应链业务的采购模式 

公司主要采购肉禽蛋奶、蔬菜、米面粮油、调味品、水产、常温或冷冻食品等各类食材。基

本上实现了基地和品牌商直采，并搭建了共享的供应链平台，并规划平台上的产品由生产厂家或

产品供应商自主定价。 

2、生产模式 

公司的生产模式主要包括公司自产和少量委托加工情形。 

公司目前有三大生产基地和中央厨房：三大生产基地为公司本部及子公司和利发展、新润食

品。公司本部主要生产速冻丸类调理食品、速冻肠类调理食品、速冻油炸类调理食品；和利发展

主要生产“泽众”品牌清真速冻调理食品，以丸类产品居多；新润食品主要生产速冻串类调理食

品和部分速冻油炸类调理食品。中央厨房分别在公司本部及沙县新沙一品实业有限公司，公司本

部中央厨房主要生产净菜、面点、A+B 料包、冷鲜菜等产品，沙县新沙一品实业有限公司主要生

产沙县小吃蒸饺等产品。公司营销部接到各地经销商的订货通知后联系生产部，生产部根据库存

情况将订单分类发放至各生产厂区，生产厂区根据订单安排生产。委托加工作为公司生产方式的

重要补充，在公司产品保障、交货及时性、服务及时性等方面发挥了积极作用。公司选取加工方

时要求其具有产品生产的相关资质，保证委托加工产品质量安全。 

3、销售模式 

公司的销售模式主要包括经销商模式、商超模式、终端直销模式、供应链模式。 

（1）经销商模式 

经销商模式为公司目前主要的销售模式，在该销售模式下，公司授权经销商在指定的销售区

域内利用自有的渠道销售和配送公司的产品，公司为经销商提供业务开发、市场开拓、人员培训

等方面的支持。在公司的经销商模式下，经销商的销售渠道主要有批发流通渠道、商超渠道、酒

店餐饮等团膳渠道、微终端渠道，不同销售渠道对应不同的产品品牌或品系、掌握不同的客户资

源。公司通常采取现款发货的模式，同时，公司根据区域性竞争和产品销售淡旺季的特点，给予

部分资信良好的优质经销商一定的信用额度支持，在公司的授信额度内可以赊销货物。 



（2）商超模式 

公司每年与商超签订年度购销合同，约定供货方式、结算方式等。公司根据商超的采购订单

配送货物，并按合同约定的账期与商超结算，账期一般为 1 至 3 个月。目前，公司的的商超销售

收入占主营业务收入的比重较低，但公司始终坚持以商超渠道带动消费者对于公司品牌认知的策

略，以品牌影响力和终端消费者的品牌概念引领其他渠道的销量，扩大商超销售模式的销售份额，

不断开发适合在商超销售的产品，在 “大国味道”、“找回家常味”等营销概念的基础上，不断强化

“场景消费”和“现炸热卖”的营销策略，不断扩大商超直营模式的销售收入占主营业务收入的比重。 

（3）终端直销模式 

终端直销模式的目标客户群体为周边的餐饮店、酒店和团购客户，以及零散客户。对于订货

频繁且单批订货量小的餐饮店、酒店和团购客户等客户，公司与其按约定的账期结算，账期一般

为 1 至 2 个月；对于自行取货、需求量小的零散客户，采用现款提货的方式。 

（4）供应链模式 

供应链模式，是指以现有产业链为基础，结合终端用户对各类食材和产品需求，提供专业化、

一站式服务。向上游寻找符合食品安全标准以及食品质量可追溯的原材料或成品，经深加工、简

单加工、分拣包装等方式处理，通过公司供应链销售配送到下游不同客户，为消费者提供安全、

健康、营养的各类食材。该种模式下，所有配送的各类食材和产品均坚持公司的研发标准和质量

标准以保证食材质量安全、口味和消费要求。该模式主要针对酒店、团餐、校餐、连锁餐饮等群

体，产品包括肉禽蛋奶、蔬菜、米面粮油、调味品、水产、常温或冷冻食品等各类食材。 

3 公司主要会计数据和财务指标 

3.1 近 3 年的主要会计数据和财务指标 

单位：元  币种：人民币 

 
2023年 2022年 

本年比上年 

增减(%) 
2021年 

总资产 1,419,779,913.91 1,606,637,964.46 -11.63 1,450,876,342.07 

归属于上市公司股东的净资产 503,001,503.32 495,485,629.77 1.52 590,705,141.39 

营业收入 1,997,127,917.44 1,580,507,004.15 26.36 1,650,922,439.86 

扣除与主营业务无关的业务收

入和不具备商业实质的收入后

的营业收入 1,976,112,671.80 1,551,943,733.13 27.33 1,627,049,885.76 

归属于上市公司股东的净利润 7,515,873.55 -119,874,808.98 106.27 -137,880,741.34 

归属于上市公司股东的扣除非

经常性损益的净利润 -2,727,871.50 -129,430,747.92 97.89 -141,973,756.74 

经营活动产生的现金流量净额 89,830,113.67 57,651,660.27 55.82 84,013,503.12 

加权平均净资产收益率（%） 

1.51 -22.36 

增加23.87

个百分点 -22.56 

基本每股收益（元／股） 0.03 -0.50 106.00 -0.59 

稀释每股收益（元／股） 0.03 -0.50 106.00 -0.58 

 

3.2 报告期分季度的主要会计数据 

  单位：元  币种：人民币 

 
第一季度 

（1-3 月份） 

第二季度 

（4-6 月份） 

第三季度 

（7-9 月份） 

第四季度 

（10-12 月份） 

营业收入 389,032,917.76 455,855,808.26  459,451,617.64  692,787,573.78  

归属于上市公司股东的净利润 -16,544,043.26 -14,011,952.15  601,132.83  37,470,736.13  



归属于上市公司股东的扣除非

经常性损益后的净利润 
-19,400,267.93 -14,872,048.82  225,655.72  31,318,789.53  

经营活动产生的现金流量净额 38,656,677.59 12,600,288.34  -23,913,849.94  62,486,997.68  

季度数据与已披露定期报告数据差异说明 

□适用  √不适用  

4 股东情况 

4.1 报告期末及年报披露前一个月末的普通股股东总数、表决权恢复的优先股股东总数和持有特

别表决权股份的股东总数及前 10 名股东情况 

单位: 股 

截至报告期末普通股股东总数（户） 48,708 

年度报告披露日前上一月末的普通股股东总数（户） 28,801 

截至报告期末表决权恢复的优先股股东总数（户） 0 

年度报告披露日前上一月末表决权恢复的优先股股东总数（户） 0 

前 10 名股东持股情况 

股东名称 

（全称） 

报告期内增

减 

期末持股数

量 

比例

(%) 

持有

有限

售条

件的

股份

数量 

质押、标记或 

冻结情况 

股东 

性质 股份 

状态 

数 

量 

山东惠发投资有限公司 -5,880,000 69,507,573 28.41   无   境内非国有法人 

惠增玉   50,884,963 20.80   质押 37,338,000 境内自然人 

惠希平   28,771,771 11.76   无   境内自然人 

正和昌投资有限公司   5,302,077 2.17   无   境内非国有法人 

北京汐合精英私募基金管理有

限公司－汐合AI策略1号私募

证券投资基金 

1,072,032 1,072,032 0.44 

  

无   未知 

UBS   AG -2,631,704 726,140 0.30   无   未知 

平安证券股份有限公司 107,860 657,131 0.27   无   未知 

汪为秀 140,560 498,800 0.20   无   境内自然人 

陈明 -20,000 428,000 0.17   无   境内自然人 

韩林   351,260 0.14   冻结 351,260 境内自然人 

上述股东关联关系或一致行动的说明 山东惠发投资有限公司、惠增玉、惠希平为一致行动人。惠增玉为山

东惠发投资有限公司的控股股东并担任法定代表人、董事长；惠增玉

和惠希平为父子关系。 

表决权恢复的优先股股东及持股数量的说明 无 

4.2 公司与控股股东之间的产权及控制关系的方框图 

√适用  □不适用  



 

 

4.3 公司与实际控制人之间的产权及控制关系的方框图 

√适用  □不适用  

 

4.4 报告期末公司优先股股东总数及前 10 名股东情况 

□适用 √不适用  

5 公司债券情况 

□适用 √不适用  



第三节 重要事项 

1 公司应当根据重要性原则，披露报告期内公司经营情况的重大变化，以及报告期内发生的对

公司经营情况有重大影响和预计未来会有重大影响的事项。   

报告期内，公司实现营业收入 199,712.79 万元，同比增长 26.36%，实现归属于上市公司股

东的净利润 751.59 万元，同比增长 106.27%。 

 

2 公司年度报告披露后存在退市风险警示或终止上市情形的，应当披露导致退市风险警示或终

止上市情形的原因。 

□适用  √不适用  
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