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杭州泰格医药科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

 

投资者关系活

动类别 

 

□特定对象调研        ■分析师会议 

□媒体采访                ■业绩说明会 

□新闻发布会            □路演活动 

□现场参观 

□其他 （                                   ） 

参与单位名称

及人员姓名 

中金证券、浙商证券和海通证券组织的 2023 年度业绩交流会 

时间 2024 年 3 月 28 日 20:00-21:00 

地点 电话会议 

上市公司接待

人员姓名 
公司 IR 团队 

投资者关系活

动主要内容  

一、公司 2023 年度经营情况介绍如下： 

        2023 年度公司主营业务收入 728,911.13 万元，同比增长

4.11%；其中临床试验技术服务收入 416,812.83 万元，临床试

验相关服务及实验室服务收入 312,098.30 万元。2023 年度公

司实现主营业务毛利 278,325.98 万元，毛利率 38.18%，其中

临床试验技术服务毛利159,244.85万元，临床试验相关服务及

实验室服务毛利 119,081.13 万元。 

公司 2023 年度保持了中国临床外包市场的领先地位，同

时持续加大对新兴业务和技术的投入以及产业生态圈的建

设。2023 年度公司持续深化全球布局和服务能力，国际化战

略推进较为顺利，海外临床、数据管理及统计分析业务等实

现较好增长，海外商业布局持续突破。公司主营业务的增长
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和盈利能力在行业转型期间亦体现出较强的韧性和可持续

性。 

二、公司回答了投资者提问，问题汇总如下： 

1、 问：公司对未来行业市占率的预期。 

答：公司未来市占率仍有提升空间，主要源自以下几个因

素： 

（1）公司深耕行业多年积累形成的品牌优势；（2）参考

发达国家的临床CRO市场发展规律以及同类CRO细分行业的

发展周期，未来临床 CRO 行业的竞争格局向头部服务商进一

步集中；（3）公司近年来一直积极开拓医学影像、药物警

戒、真实世界研究等新兴业务领域，为行业新兴业务需求提

供更有针对性的服务。 

除以上因素，随着行业政策法规优化及政府支持，市场

对创新药需求增加、行业变革加快，公司有信心未来进一步

提升市占率。 

 

2、 问：近年来创新药的几个新兴细分方向的客户实际需求情

况如何，例如 ADC、GLP-1、双抗等？对公司订单和收入的

贡献情况怎么样？请公司分析未来创新药更有潜力的研究方

向。 

答：公司创新药研发热门领域的客户询单量一直较多且呈

现上升趋势。随着项目推进，订单逐步转化为收入。 

前些年创新药领域中肿瘤方向的研究较多，现在我们观

察到自身免疫性疾病、慢性病、新靶点/机理的疼痛和炎症创

新药以及术后抗感染等方向的创新药发展趋势比较乐观。同

时在老龄化大趋势下， 一些神经科学的相关疾病以及阿尔兹

海默疾病等老龄化相关的医疗器械等方向也有不错的前景。

公司还在持续关注大型跨国药企在国内的需求以及该类企业

的全球管线进展。 
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3、问：请具体介绍公司订单情况。 

答：（1）公司订单仍然以大临床业务为主。数据管理和

统计分析板块因业务特性，实际签单情况未体现在公司订单

中，大部分跨国药企客户的数据管理和统计分析业务是通过

工单形式具体结算。公司数统业务一直在接洽新客户，近年

发展趋势较好；（2）公司观察到客户开展大临床业务的意愿

有所好转，中国创新药价值逐渐得到财务和战略投资者认

可。2023 年度海外临床业务拓展也取得不错的成绩；（3）根

据市场情况，公司 BD 策略持续进行动态调整，近年来通过

SMO、真实世界研究等业务积极拓展与大型跨国药企合作的

机会。同时公司与大型跨国药企也逐渐建立临床运营业务的

合作，持续提升与大型跨国药企新增订单的体量。 

 

4、问：公司对未来毛利率的预期。 

答：临床研发普遍是长周期项目。公司内部在管理上会

更好地控制成本，同时会更加主动去增强 BD 能力和拓宽 BD

渠道，积极拓展海外市场、加大与跨国药企合作的力度、以

及争取更多的好公司和好项目，也持续了解学习全球动向从

而执行差异化 BD 策略。公司对未来盈利能力有信心。 

 

5、问：公司对未来可供出售金融资产的预期。 

答：可供出售金融资产公允价值变动不可避免会受到宏

观环境影响，公司持续对投资标的进行充分评估，尽可能控

制投资风险。整体看，公司可供出售金融资产公允价值处于

健康状态，未来公司希望取得更多可实现的投资收益。 

 

6、问：请介绍公司 SMO 业务后续人员扩张计划。 

答：公司 SMO 业务近几年人员团队较稳定，2023 年度

SMO 业务订单增长情况良好。公司会根据实际项目情况审慎
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增加人员，SMO 业务将重点优化人效和考核标准，并持续关

注行业需求变化。 

附件清单 

（如有） 
无 

 


