
 

 

证券代码：300990                                            证券简称：同飞股份 

三河同飞制冷股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                  编号：2024-003 

投资者关系活动类别 

☑特定对象调研       □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观 

☑其他（电话会议） 

参与单位名称及人员

姓名 

会议参会人员： 

博时基金、大成基金、工银瑞信、华夏基金、南方基金、圆信永丰基

金、信达澳亚基金、华安基金、光大保德信基金、摩根基金、摩根华

鑫基金、中信保诚、东方红资产管理、光证资管、华泰资管、淡水泉

资产、趣时资产、鼎和保险、君弘投资、Point72、进化论资产、北大

方正人寿保险、远信投资、国信证券自营、上海贵源投资、前川投资、

泰烊资本、兆天投资、上海红林、拾贝投资、中建投信托、中信建投、

浙商证券、国联证券、中信证券、招商证券、开源证券、天风证券、

易方达基金等机构投资者参加。（排名不分先后） 

时间 2024 年 4 月 16 日 

地点 公司 

上市公司接待人员 

常务副总经理、董事会秘书：高宇 

证券事务代表：赵颖 

证券部工作人员 

投资者关系活动主要

内容介绍 

一、公司 2023年经营情况介绍 

2023 年，公司实现营业收入 184,513.36 万元，较上年同期增长

83.13%；毛利率 27.50%，较上年同期增长 0.16 个百分点；归属于上

市公司股东的净利润 18,237.52 万元，较上年同期增长 42.69%；归属



 

 

于上市公司股东的扣除非经常性损益的净利润 16,958.90 万元，较上

年同期增长 60.86%；经营活动产生的现金流量净额 3,116.10 万元，

较上年同期增长 4.27%。 

公司紧密围绕既定发展战略和经营目标，始终致力于在工业温控

领域为客户提供全场景系统解决方案，积极主动展开降本增效，优化

内部管理措施，持续加大研发投入，推进产能建设，深化和完善市场

服务，把握市场机遇，进一步提升公司的综合竞争力与产品市场占有

率。深入拓展储能和半导体温控市场，公司业务持续增长，特别是储

能温控业务的大幅增长，使得公司营业收入、净利润实现快速增长。 

二、主要问答环节 

问题 1、公司 2024年经营计划？ 

答：2024 年，公司将继续坚持深耕主业，创新驱动，抢抓各细分

赛道发展新机遇，各部门快速联动，控本增效，完善内控，产品迭代

升级，提升公司经营质量。 

（1）全面聚焦温控主业，提升公司行业影响力；（2）加大研发

投入，持续创新驱动，公司不断提升研发团队建设，加大技术研究和

新产品研发投入，着力关键核心技术攻关，跟踪工业温控产品及新器

件、新工艺技术发展趋势和国内外市场需要，结合储能、数控装备、

电力电子、半导体制造设备、数据中心、氢能、新能源汽车（充换电）

等领域发展趋势，进行产品及技术预研和产品品类拓展，持续为行业

优质客户提供有竞争力的产品和服务；（3）加强人才梯队建设，激发

核心团队活力；（4）加速信息化建设，提升运营效率与管理水平；（5）

推进项目建设，助力提产增效。 

问题 2、公司 2024年第一季度经营情况？ 

答：2024 年第一季度实现营业收入 2.74 亿元，同比增长 0.57%；

归属于上市公司股东的净利润 513.80 万元，同比下降 81.88%。主要

系公司拓展市场、扩大产能布局，2023 年增加相应人员，导致 2024

年一季度支付职工薪酬增加；深化和完善市场服务体系，差旅及展会

费用相应增加；新购置的设施设备陆续投入使用，折旧摊销费用同比



 

 

增加；同时，公司持续加大新产品、新工艺开发和产品迭代，叠加股

权激励费用摊销等因素，致使公司销售费用、管理费用、研发费用等

期间费用增长较大。 

问题 3、公司如何面对市场竞争风险？ 

答：工业温控行业覆盖的下游应用领域较广，在不同应用领域形

成了相应的优势竞争企业，存在市场竞争加剧的风险。（1）公司将通

过加大研发投入，提高产品的技术水平与性能，不断开发新产品，深

耕主业，不断强化企业核心竞争力来应对市场竞争的风险。（2）公司

将通过与客户进行新产品协同开发模式，为客户提供个性化解决方

案，提高产品竞争力。（3）公司将继续打造专业的服务队伍，提高服

务质量，增强客户粘性。（4）公司将发挥供应链管理的经验和优势，

从供应端提高产品的性价比，寻求新的利润增长点。（5）公司将在工

业温控领域深化探索研究，创造品牌优势，保持公司核心竞争力。 

问题 4、数据中心领域的拓展情况？ 

答：在数据中心领域，公司推出板式液冷和浸没液冷的配套产品，

公司在该领域内营业收入较小，未来公司将持续推进数据中心液冷业

务。 

问题 5、储能领域的拓展情况？ 

答：在储能领域，公司为客户匹配了相关液冷和空冷产品，通过

精准控温、高可靠性、高安全性、温度均匀性等综合优势进一步拓展

储能温控产品市场。同时，随着液冷温控产品逐渐成为趋势，占比逐

步提升。公司的温控技术不仅满足了常规应用需求，更能在高海拔、

高盐雾、高湿度及强腐蚀性等极端环境中稳定运行，其强大的环境适

应性和卓越的密封性能，确保了储能系统的持续、高效运行。公司凭

借现有优势，成功拓展了宁德时代（300750）、阳光电源（300274）、

中国中车、中创新航等业内优质客户，2023 年公司储能温控领域的

营业收入约为 9.04 亿元。 

问题 6、公司产品在半导体领域的应用场景？ 

答：在半导体器件制造的晶体生长、滚圆、切片、清洗、研磨、



 

 

 

抛光、退火、涂胶、光刻、显影、刻蚀、物理气相沉积（PVD）/化学

气相沉积（CVD）、离子注入、划片、键合、分选、封装等芯片制作

环节，以上各环节有严苛的工艺温度要求，工艺过程中的温度波动大

小关系到半导体产品的良品率和精度，必须引入温控设备，以保障半

导体器件制造设备高效稳定运行。 

 

公司在接待过程中，严格按照相关规定与投资者进行了充分的

交流与沟通，保证信息披露的真实、准确、完整、及时、公平，没有

出现未公开重大信息泄露等情况。 

附件清单（如有） 无 

日期 2024 年 4 月 16 日 


