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北京北摩高科摩擦材料股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2024-001 

 

 
投资者关系活动类别 

□特定对象调研 □分析师会议 

□媒体采访 业绩说明会 

□新闻发布会 □路演活动 

□现场参观 

其他（电话交流会） 

活动参与人员 兴业证券、华泰证券、华夏基金 

时间  

2024年4月25日上午09:30 
 

地点 北京市昌平区沙河工业园北京北摩高科摩擦材料股份有限

公司 

上市公司接待人员姓

名 

北摩高科总经理：张天闯 

北摩高科董事会秘书、副总经理：王习 

北摩高科财务总监：唐红英 

北摩高科证券事务代表：张迎春 

形式 现场     ☐网上    ☐电话会议 

交流内容及具体问答 

记录 

1.请公司介绍年报的基本情况 

2023年，从行业角度来看，部分下游市场需求出现阶

段性波动，客户交付计划节点调整，一定程度上影响公司

业绩表现。2023年全年公司实现营业收入9.54亿元，收入

下滑主要原因为公司子公司京瀚禹部分检测试验定价下降

所致。2023年北摩高科母公司实现营业收入6.15亿元，实

现同比增长11.82%。 

2023年全年公司实现归属于上市公司股东的净利润为

2.17亿元，利润下滑主要原因为：第一，公司产品结构变

动，毛利率相对较低的民航业务占比大幅提升，而军工刹

车盘业务由于下游市场需求的阶段性波动出现下降；第



二，子公司京瀚禹部分检测试验价格下降；第三，报告期

内公司针对应收账款计提的信用减值损失增加。 

 

2.请公司介绍一下应收账款未来的催收政策、2023年

销售回款情况和存货情况 

公司针对应收账款，已经专门成立工作小组，按照不

同客户类型和欠款周期进行分类，逐一交流和上门催收。

2023年，公司销售商品、提供劳务收到的现金为8.84亿

元，销售回款同比大幅增加3.09亿元。2023年末，公司的

存货科目余额为7.21亿元，较期初余额增加32.29%. 

 

3.请公司介绍一季报的基本情况 

2024年第一季度，公司实现营业收入2.4亿元，实现归

属于上市公司股东净利润7341.13万元。第一季度营业收入

下滑的主要原因为军工下游客户需求节奏的变化，但公司

军工业务的市场份额没有发生变化，未来随着客户需求的

变化有望复苏。净利润下滑的主要原因是，毛利率相对较

低的起落架业务占提升，此外2023年第一季度公司收到增

值税退税款，而2024年第一季度没有收到。 

 

4.请公司介绍一下2024年第一季度起落架业务大概占

比以及未来的规划 

2024年第一季度，公司起落架业务占合并报表口径营

收超过10%，环比2023年第四季度大幅增长。展望2024年，

公司多种型号起落架产品已达到重要应用节点，多种型号

已开始小批量产，起落架着陆系统单机价值量高于机轮和

刹车盘业务，预计2024年起落架业务有望成为公司新的盈

利增长点。 

 

5.请公司介绍一下2023年民航业务收入体量 

在国防军工行业整体需求波动的背景下，公司大力拓

展民航业务，2023年民航业务收入同比大幅增长。2023年

公司陆续参加了巴黎航展和迪拜航展，与不同地区的客户

签订了若干型号飞机的机轮、刹车等产品的采购和定制开



发协议。未来公司会瞄准商业模式更好的民航刹车前装及

后装市场做大做强，努力实现第二增长曲线。 

6.京瀚禹2024年的整体规划是什么，本身业绩是否会

好转 

京瀚禹与北航已经成立了联合实验室，将继续加深战

略合作布局。分析类试验业务未来将加强和航天方面的合

作，进入航天院级供方，环境试验已经成型，2024年将全

面承接客户任务，根据业务需要在西安和南京建设试验能

力。同时，公司将加强业内合作，拓展新项目，项目方向

包括晶圆测试、成品测试、汽车电子、大功率器件、软件

测评等，最终形成一站式、全方位的专业可靠性检测机

构。 

过去两年，京瀚禹业绩下滑主要原因是元器件行业订

货需求量有阶段性调整，同时产品检测价格大幅下滑。展

望2024年，当前产品订货和价格已经到了阶段性低点，京

瀚禹有信心触底反弹。 

 

关于本次活动是否涉

及应披露重大信息的 

说明 

否 

活动过程中所使用的

演示文稿、提供的文

档等附件（如有，可 

作为附件） 

 

 


