
 

 

证券代码： 300815                                  证券简称：玉禾田 

玉禾田环境发展集团股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                     编号：2024-001 

投资者关系活动

类别 

 

□特定对象调研         □ 分析师会议 

□ 媒体采访            □业绩说明会 

□ 新闻发布会          □  路演活动 

□ 现场参观  

√ 其他 电话会议 

参与单位名称 华泰证券、中信证券、平安证券、民生证券、汇融丰资产、陕西

敦敏投资、NH Investment & Securities、上海趣时资产、上海偕沣

私募基金 

时间 2024 年 4 月 30 日 

地点 电话会议 

上市公司接待人

员姓名 

1、董事会秘书：郭瑾 

2、财务总监：华晓锋 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

公司于 2024 年 4 月 30 日以电话会议形式进行了“公司 2023

年年度报告及 2024 年第一季度报告业绩交流会”。公司对报告

期内的主要经营情况进行介绍，并就投资者关心的问题进行充分

沟通交流，主要内容如下： 

一、公司介绍环节 

第一部分：公司 2023 年年度报告主要经营情况概况 

2023 年度，公司实现营业收入 61.61 亿元，较上年同期增长

14.22%；实现归属上市公司股东的净利润 5.21 亿元，较上年同

期增长 5.42%；归属于上市公司股东的扣除非经常性损益的净利

润 5.10 亿元，较上年同期增长 5.20%。 



 

 

其中，城市运营板块实现营业收入 50.67 亿元，较上年同期

增长 17.19%，占营业收入比重为 82.25%，较上年同期增加 2.08

个百分点，毛利率为 25.35%。城市运营业务为公司营收的主要

来源和业绩增长的主要驱动力。2023 年度，公司城市运营板块新

签合同总金额约 118.32 亿元，较上年同期 36.89 亿元增长

220.74%，新增年化金额为 14.47 亿元，较上年同期增长 44.74%。

截至 2023 年 12 月 31 日，城市运营板块在手合同总金额 523.00

亿元；待执行合同金额 352.64 亿元。 

物业管理板块实现营业收入 10.76 亿元，占营业收入比重为

17.46%，毛利率为 9.72%。公司物业管理业务板块新签合同总金

额约 13.10 亿元，截至 2023 年 12 月 31 日，物业管理业务在手

合同总金额 14.71 亿元，待执行合同金额 7.51 亿元。 

分区域来看，公司营业收入前三大区域为华南、华东和东北

地区，三大区域之和占比营业收入 79.23%，其中华南地区占比

33.48%，华东地区占比 31.35%，东北地区占比 14.40%。 

第二部分：公司 2024 年一季度报告主要经营情况概况 

2024 年第一季度，公司实现营业收入 17.02 亿元，较上年同

期增长 20.06%；实现归属上市公司股东的净利润 1.48 亿元，较

上年同期增长 5.59%；归属于上市公司股东的扣除非经常性损益

的净利润 1.48 亿元，较上年同期增长 10.82%。 

二、问答环节 

1、公司如何看待近期环卫行业合规法律风险的事件，以及

这些事件对投资者信心的影响？ 

回复：我们认为近期的其他个别公司事件并不能代表整个行

业。从今年统计数据来看，发生法律风险事件的上市公司涉及多

个行业，不仅限于环卫行业。公司自身拥有 27 年历史，一直秉

持合规合法的经营理念，尤其 2023 年以来公司进一步加强了内

控合规管理。未来，公司将继续强化合规合法要求，特别是加强

对实际控制人、重要股东以及董监高的合规培训。 



 

 

2、公司在当前市场环境下拿单的核心因素是否有所变化？ 

回复：公司作为上市公司，在品牌、运营方面具有明显优势。

尤其是新 PPP 模式下，政府和社会资本合作迎来“新机制”，新

模式回归 PPP 模式本源，鼓励民营企业参与。公司上市四年来，

新增订单呈现增长，特别是 2023 年全年订单金额高速增长，公

司在当前市场环境下拿单具有显著的竞争力。此外，城市大管家

模式的发展和政策导向的变化也为公司带来了增长机会。公司相

信凭借品牌、运营和经营管理优势，未来将继续保持较好的拿单

态势。 

3、公司在新能源充电领域的投资模式、持股比例以及业务

规划是什么？ 

回复：公司在新能源充电领域的投资模式主要是轻资产运

营，通过与合作伙伴成立子公司来进行合作。公司专注于运营端

和客户端，利用自身的专业能力和市场优势进行合作。业务规划

方面，公司将围绕智慧城市的建设，将新能源充电桩业务作为智

慧城市管理服务的一部分，以此来拓展智慧城市业务板块。 

4、坎德拉业绩的展望如何，特别是在智慧环卫领域的市场

表现？ 

回复：2023 年，以无人驾驶为代表的智慧环卫市场迎来了大

爆发，合同总金额达到 15.7 亿元，年化总金额高达 3.92 亿元。

坎德拉的无人清扫机器人，助力公司进一步深度开阔了北京、上

海、杭州、广州等一线城市的核心区域，有助于公司拓展城市运

营板块和智慧城市相关业务。 

5、公司 2024年第一季度报告应收账款增加的原因及未来应

收账款的预期是怎样的？ 

回复：公司应收账款增加主要因公司收入、规模等增加导致。

受经济下行影响，公司近年回款速度有一定放缓，但整体在可控

范围内。公司业务属于社会民生基础服务，相关业务款项基本都

纳入了各地方的财政预算。随着全国经济稳步复苏，地方政府财



 

 

政压力逐步降低，公司预计未来回款将得到改善。 

6、二股东减持的进展和未来计划如何？ 

回复：二股东是公司上市前的财务投资者。二股东可以通过

协议转让、大宗交易和集合竞价方式在一定时间内完成减持计

划。 

7、股东减持对公司市值的影响及公司对市值的预期如何？ 

回复：公司市值受诸多因素影响，股东减持仅是其中一个因

素。从基本面看，公司经营业绩稳健，ROE 持续保持在 15%以

上，上市以来连续分红。因此，我们认为上述因素对公司市值不

会产生较大影响。 

8、公司在手订单的服务年限构成比例？ 

回复：公司在手订单大于 5 年期限的占八成，多数订单的服

务年限相对较长，主要为 3 年以上的项目。 

9、公司如何看待高股息潜力及未来派息展望？ 

回复：公司会充分考虑未来三年分红派息计划。 

10、公司今年以来的整体经营感觉如何？对于未来环卫增量

市场怎么看待？ 

回复：公司认为，环卫市场的规模保持在 10%至 15%的增

长。公司将从几个方向进行市场开拓：特许经营、城市大管家、

美丽乡村业务拓展；智慧照明、垃圾分类、智慧停车、新能源充

电等智慧城市细分板块。公司对未来智慧城市的项目开拓保持积

极乐观态度。 

11、公司截止 2024 年 4 月，在新签订单和年化订单方面的

情况如何？ 

回复：截止 4 月份，公司城市运营板块新签订单约为 6 亿

元，新增年化金额约为 3 亿元。 

12、公司对 2024年的收入和利润增速有何判断？ 

回复：公司预计 2024 年的营业收入、净利润将保持在市场



 

 

预测的区间范围内，公司将重点关注应收账款对经营业绩的影

响。 

13、在地方政府财政压力和央企国企进入环卫行业的背景

下，公司对市场环境的判断和应对策略是什么？ 

回复：公司注意到国企在环卫行业中的领先地位，以及政府

平台和公私合营项目的比例上升。面对这一市场环境，公司将利

用上市平台的优势、全方位专业城市运营服务能力、智能化布局、

发挥 27 年的行业经验和精细化管理能力，应对市场变化，提升

市场开拓增长稳定性。 

三、其他 

本次活动不涉及应披露而未披露的重大信息。 

附件清单（如有） 无 

日期 2024-04-30 

 


