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证券代码：300911                                   证券简称：亿田智能 

债券代码：123235                                   债券简称：亿田转债 

浙江亿田智能厨电股份有限公司投资者关系活动记录表 

编号：2024004 

投资者关系活动

类别 

 

特定对象调研        分析师会议 

□媒体采访             业绩说明会  

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观            

□其他   

参与单位名称及

人员姓名 

投资者网上提问 

时间 2024 年 5 月 7 日 15:00-17:00 

地点 公司通过全景网“投资者关系互动平台”（https://ir.p5w.net）  

采用网络远程的方式召开业绩说明会  

上市公司接待人

员姓名 

董事长：孙伟勇先生 

董事、总经理：孙吉先生 

独立董事：沈海鸥先生 

董事会秘书：沈海苹女士 

财务总监：陈洪女士 

保荐人代表：孙江龙先生 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

1、您好，请问贵公司的研发投入增加主要表现在哪些方面，

公司未来的研发战略是怎样的？ 

答：您好！研发费用增加体现在研发人员、研发物料及产品认

证等诸多方面。公司在研发方面，紧紧围绕打造长远竞争优势、

引领市场需求，深入实施创新驱动发展战略，坚持独立研发与

联合研发并举，积极推进技术成果转化落地，不断提升科技创

新效能，差异化优势稳步提升。谢谢！ 

2、公司除了集成灶，今年有没有其他产品系列推出？在销售

https://rs.p5w.net/question/c427a2de45184c72aca5b148cff8d747.shtml
https://rs.p5w.net/question/c427a2de45184c72aca5b148cff8d747.shtml
https://rs.p5w.net/question/aa569875026e42cf9b91efccb8e13936.shtml
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渠道当年有哪些新举措？ 

答：您好！公司研发团队持续增强研发和技术创新，不断提升

产品质量和性能，不断开发和推出新产品，丰富公司产品结构。

销售渠道方面，公司积极整合资源，加速全渠道协同发展，大

力提升渠道效率，推动营销组织变革。一是构建智慧营销数字

生态，打造信息化客户管理系统，切实提高销售队伍的整体素

质，全方位强化销售能力；二是深耕经销渠道，设立全方位经

销商支持机制，为经销商提供培训指导服务，为经销商赋能，

并持续招募新经销商，快速拓展空白地区。三是发力电商渠道，

以专业团队精细化运营多元线上渠道体系，平台电商、内容电

商、社交电商齐头并进；四是拓宽家装、KA 渠道，择优开拓

工程渠道，签约家装龙头企业与优质地产商开展战略合作；五

是积极开展新零售业务，跟进下沉市场，增设服务网点，入驻

京东家电、天猫优品、五星万镇通、国美新零售等下沉渠道网

点，扩大市场覆盖面，多措并举积极开发各细分和新兴市场。

谢谢！ 

3、贵公司会倾向于何种方式回报股东，现金股利还是送股？ 

答：您好！公司上市以来积极创造良好的业绩回报股东。2023

年度利润分配预案已经董事会、监事会审议通过。拟以实施权

益分派股权登记日登记的总股本剔除公司回购专用证券账户

中已回购股份为基数，向全体股东每 10 股派发现金股利人民

币 10.0 元（含税），以公司截至 2024 年 4 月 22 日公司总股

本 106,748,850 股扣除公司回购专用证券账户中股份

1,257,962 股进行测算，公司合计派发现金股利 105,490,888

元（含税）。同时，以资本公积金向全体股东每 10 股转增 3

股，转增后公司总股本将增加至 138,396,116股。谢谢！ 

4、公司如何应对同业竞争,面对国内和地区品牌的冲击,公司

采取了什么样的应对措施,在保持稳定增长的前提下不断做大

做强? 

https://rs.p5w.net/question/aa569875026e42cf9b91efccb8e13936.shtml
https://rs.p5w.net/question/db3f4eac03e64411af1abe24ec7afbe2.shtml
https://rs.p5w.net/question/fb21a492dce6425081f7f50c377b26a3.shtml
https://rs.p5w.net/question/fb21a492dce6425081f7f50c377b26a3.shtml
https://rs.p5w.net/question/fb21a492dce6425081f7f50c377b26a3.shtml


3 
 

答：您好！关于市场的竞争，公司目光并不局限于保守市场地

位，亿田智能通过品牌提升、渠道提升、管理提升、产品提升

等四大提升来练好内功。目前整个集成灶行业较其他家电行业

比较，行业内各企业规模均不大，行业内各企业间的差距很小。

后续行业内上市公司整体板块效应会更加明显，上市公司竞争

力更强。公司后续从产品领先性，营销领先性和品牌领先性等

方面加强公司竞争力。谢谢！ 

5、公司有没有考虑多元化经营？ 

答：您好！公司所处的集成灶行业具有广阔的发展前景，通过

不断替代传统烟灶领域产品，以提升其市场份额和行业影响

力，当前集成灶市场竞争尤为激烈，公司亦是不遗余力地聚焦

于主业发展。当然，除了内生式增长，外延式扩张也是市场的

一种声音，不失为提升公司业绩和公司价值的一种手段。公司

将持续关注产业发展和资本市场机遇！谢谢！ 

6、截止到 5月 7日，公司股东人数多少? 

答：您好！根据中登下发的股东名册显示截至 2024年 4月 30

日股东总户数为 11473户。谢谢！ 

附件清单（如有） 无 

日期 2024 年 5 月 7 日 

 

https://rs.p5w.net/question/e51de09427654d5b9927f93f0e8e6251.shtml
https://rs.p5w.net/question/fd96eba1f8b846f4b69d7fc5407570d0.shtml

