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贝隆精密科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2024-002 

投资者关系活动

类别 

特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访 

□新闻发布会 

现场参观 

□业绩说明会 

□路演活动 

□其他  (请文字说明其他活动内容)  

参与单位名称及

人员姓名 

2024年 5 月 8日 

宝盈基金：张戈、吕功绩、王灏、张天闻、叶秀贤、容志能、

李巍宇、刘凯； 

长江证券：童松； 

中信建投：孙芳芳、江函彧 

2024年 5 月 9日 

华安证券：杨宗星； 

天风证券：冯浩凡 

时间 
2024年 5 月 8日 14:00-15:30 

2024年 5 月 9日 14:30-16:00 

地点 公司会议室 

上市公司接待人

员姓名 

杨炯        董事长、总经理 

吴磊        副总经理、董事会秘书 

杭天宇      证券事务代表 

投资者关系活动

主要内容介绍 

1、Q1 业绩看到明显复苏，接下来季度展望如何？ 

答：Q1的营收和利润的增长，主要是因为：（1）去年同

期的基数较低；（2）智能手机行业在逐步复苏，我们也看到市

场数据，Q1全球智能手机的出货量同比增长了 7.8%（IDC） 

但同时我们认为行业复苏是个缓慢的过程，受整个宏观经

济的扰动也比较多，并且受公司在手主要项目的量产周期的影



响，收入也会有季节性波动。从历史经验来看，上半年是淡

季，下半年是旺季。 

2、公司聚焦优质大客户战略，前五大客户占比达到 83%以

上，客户需求订单可见度如何？潜望式镜头需求是否看到强

劲？ 

答：（1）宏观来说，因为我们是在产业链的上游，距离终

端市场较远，所以长周期来看，市场能见度不太高，我们每年

都会收到客户很多的预研项目，但最后跑出来的项目，最终形

成大规模量产的比例是有不确定性的； 

（2）微观来说，当一个项目研发成功并开始进入量产，客

户会给滚动的订单需求预测，这个订单的能见度就相对比较高

了； 

我们看好智能手机潜望式马达行业技术变革带来的结构性

机会，也将马达领域作为未来几年的重要业务拓展方向。 

3、与同行业对比，从客户、工艺、产品可以详细进行分

析吗？ 

答：（1）从客户角度来说，为集中优势资源服务优质客

户，我们提出聚焦优质大客户战略，把一家客户做深、做透、

做稳，再集中精力进行其他客户的开发；所以整体来说，我们

的客户粘性是比较高的； 

（2）从产品来说，我们聚焦行业中高难度高附加值的结构

件产品，建立技术门槛。对于一些红海的产品领域，我们是谨

慎参与的，经营策略扎实、稳健。 

（3）从工艺技术来说，我们是做光学镜头结构件起家，产

品精度可达 1微米；同时在摄像模组载体产品的研发和量产过

程中也积累了丰富的复杂结构件的开发经验；目前也在推动工

艺集成技术的研发和应用。 

4、董事长背景从模具起家，模具起到很大关键的作用，

公司在精密结构件竞争优势如何？ 

答：公司坚持“以精立业”的经营理念，并形成精准化定

位、精密化制造、精细化管理的企业竞争优势： 

（1）精准化定位。公司坚持聚焦优质大客户战略和聚焦高

难度、高附加值产品的客户和产品定位。形成大客户优势和产

品差异化的竞争优势； 



（2）精密化智造。凭借模具研发能力，工艺集成能力和自

动化改造能力，以及先进的装备，对公司产品实现精度和稳定

性均提供了有力的保障。 

（3）精细化管理。公司在体系建设、标准化、智能制造方

面持续投入，巩固并提升公司的快速相应能力。 

5、智能手机光学领域产品的销售收入占营业收入的比重

达 70.24%，未来几年可穿戴、汽车电子及其他领域产品销售

规模的占比将提升多少？ 

答：（1）就智能手机领域，这是个数万亿级别的大市场，

但我们的 ASP（平均销售价格）是还有很大的提升空间，所以

中期来说我们还是以提升智能手机领域 ASP为主要业务抓手； 

（2）可穿戴设备领域（AR/VR）目前还是处于市场培育阶

段，总的市场规模还是偏小。我们已经进行了积极的卡位，跟

随客户需求积极研发； 

（3）汽车电子这个领域市场规模很大。主要策略是紧跟客

户在车载光学领域的研发，抓住行业增长收益。寻找雷达、传

感器等精密小件的市场机会。 

附件清单(如有)  

日期 2024年 5 月 8日-5月 9日 
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