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投资者关系活动类别 

 

□ 特定对象调研          □ 分析师会议 

□ 媒体采访              √ 业绩说明会 

□ 新闻发布会            □ 路演活动 

□ 现场参观  

□ 其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及人员

姓名 
线上参与泰福泵业 2023 年度网上业绩说明会的投资者 

时间 2024 年 5 月 10 日 (周五) 下午 15:00~16:30 

地点 价值在线（https://www.ir-online.cn/）网络互动 

上市公司接待人员姓

名 

董事长、总经理 陈宜文 

董事、副总经理 吴培祥 

财务总监、副总经理 朱国庆 

董事会秘书、副总经理 薛康 

独立董事 滕盼盼 

保荐代表人 胡炼 

投资者关系活动主要

内容介绍 

 

本次业绩说明会以文字问答形式进行，公司就投资者关注的问题

进行了回复，主要互动交流内容如下： 

1.贵公司在 2023 年的营业收入实现了 29.03%的增长，请问这一

增长主要得益于哪些市场或产品线的推动？ 

    答:投资者您好！在市场端上，营收的增长主要得益于来自孟加拉

的客户采购需求回暖，在 2023 年，公司销往孟加拉加齐国际的水泵产

品金额为 27,296.28 万元，较 2022 年销往该客户的水泵收入增加

8,992.18 万元，增幅为 49.13%，客户 2023 年采购情况较 2022 年有较

大改善，与 2021 年相比略有增加。在产品端上，营收的增长主要得益

于井用潜水泵、循环泵。受益于产品策略的有效实施，客户采购井用



潜水泵的需求大幅度增加，2023 年井用潜水泵销售收入较去年同期增

加 6,256.49万元，增幅为 116.81%。另一方面，得益于俄罗斯全资子

公司深耕当地市场以及较大功率、单价较高的循环泵产品有效推广，

2023 年循环泵销售收入较去年同期增加 2,642.75 万元，增幅为

54.10%。 

2.尽管营业收入增长，但净利润却下降了 12.57%，这背后的原因

是什么？贵公司打算采取哪些措施来改善这一状况？ 

答: 投资者您好！公司的毛利率同比是增长的，净利润下降的主

要原因为费用增加、投资收益减少、计提信用减值损失增加所致。其

中，销售费用增加主要系开拓内销市场，销售人员及市场开发投入增

加所致；研发投入增加主要系开发新产品以及研发人员增加报告期薪

酬增加所致；财务费用增加主要系汇兑收益减少所致；投资收益主要

为外汇远期结售汇到期交割产生的损失。未来，公司将加强产品研发，

提升产品品质，努力做好经营管理，提升公司价值，不断推动公司可

持续发展，提高股东回报，力争以更好的业绩回馈广大投资者。 

3.看到报告中提到了外销收入主要以美元结算，公司如何管理汇

率波动带来的风险？ 

答: 投资者您好！公司将密切关注外汇波动情况，合理控制持有

外币资产规模，适当地运用外汇衍生品交易工具进行套期保值，在日

常经营中提高产品溢价能力、拓展国内销售渠道，积极应对汇率波动

造成的不利影响。 

4.贵公司在 2023 年的研发投入增加了 60.83%，这一增长是否意

味着公司正在积极拓展新产品线或进入新的市场领域？ 

答: 投资者您好！研发费用增加主要系开发新产品以及研发人员

增加报告期薪酬增加所致。报告期内公司研发了高转速家用屏蔽泵、

螺旋式切割污水泵等一系列产品，具体内容可查看公司于 2024 年 4月

29 日在巨潮资讯网披露的《2023 年年度报告》第三节管理层讨论与分

析四、主营业务分析 4、研发投入相关章节。 

5.报告中提到了公司的“三高”产品战略，即高颜值、高品质、

高性价比，请问这一战略在 2023 年的实施效果如何？ 



答:投资者您好！2023 年，公司积极参加线下各大展会，展示产

品优势，吸引潜在客户，协助经销商建立品牌形象店，提升获客能力

和复购率。同时，公司充分利用新媒体平台，通过国内外网站、抖音、

微信公众号等渠道，传递“一专、两全、三高”的市场定位，展示产

品优势与功能参数，让目标客户更深入地了解公司及产品。报告期内，

公司实现营业收入 71,439.83万元，同比增幅 29.03%。 

6.公司在国内市场的销售收入增长了 144.53%，请问这一增长的

主要驱动因素是什么？公司在国内市场的竞争策略有何独特之处？ 

答: 投资者您好！销售收入增长离不开公司制定的正确战略方向，

公司顺应国家政策于 2021 年提出了构建内外贸双循环战略，于 2022

年由公司管理层对国内市场进行了一系列调研，锚定了井用潜水泵、

小型潜水泵以及面向家用的智能增压泵作为公司国内市场产品的突破

口，报告期内通过新媒体宣传、省市级代理商确立、地方行业团队营

销，公司内销收入有较大幅度的增长。 

7.公司在 2023 年的经营活动中产生的现金流量净额大幅增长，

这一增长是否可持续？公司将如何利用这一现金流来支持未来的扩

张和投资？ 

答: 投资者您好！经营活动产生的现金流量净额增加主要系销售

规模增长，销售回款增加及更多地使用了银行承兑汇票支付货款所致。

这一增长会在下期承兑汇票到期时产生现金流出。 

8.请问贵公司的财务报表是否已经按照最新的企业会计准则进

行了编制？公司在财务报告中是否已经充分披露了所有可能影响投

资者决策的信息？ 感谢您抽出宝贵时间回答问题！ 

答: 投资者您好！公司 2023 年度的财务报表已经天健会计师事

务所审计，符合相关法律、法规的要求。 

9.陈总，公司目前市值低，针对新的国九条，公司会有什么提振

市值的措施? 

答: 投资者您好！公司使用自有资金以集中竞价交易方式回购公

司股份用于实施股权激励或者员工持股计划。截至 2024 年 4月 30日，

公司通过回购专用证券账户以集中竞价交易方式累计回购公司股份



3,440,000 股，占公司总股本的比例为 3.7885%，成交总金额为人民币

55,624,706.60 元（不含交易费用）。同时，公司正在积极推进股权激

励计划，截至目前已披露了相关草案。未来，公司将做好经营管理、

提升公司价值、努力提高股东回报，以更好的业绩回馈广大投资者。 

附件清单（如有） 无 

日期 2024-5-10 

 


