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深圳市星源材质科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                          编号：2024-003 

投资者关系 

活动类别 

 特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他 

参与单位名称 

及人员姓名 

摩根士丹利亚洲有限公司：徐玮珈 

摩根士丹利亚洲有限公司：吕洪良 

德劭投资管理（上海）有限公司：张雁涛 

Tree Line Advisors (Hong Kong) Limited：汪明君 

景顺纵横投资管理（上海）有限公司：杜丽娟 

明涧投资：罗慧超 

富达国际：王芳 

时间 2024 年 5 月 14 日 

地点 深圳市星源材质科技股份有限公司研发楼 11 楼会议室 

上市公司接待 

人员姓名 

副总经理兼董事会秘书：沈熙文女士 

证券事务代表：张陈晟先生 

投资者关系活动主

要内容介绍 

Q1：贵公司能否通过技术迭代达到降低综合成本的目的，在生产效率等

方面提升情况大概是什么样的？ 

A1：隔膜设备要求设备的应用与工艺配套，生产设备工艺复杂，对系统

协调标准高，任何一个环节的技术设计出现偏差，都会影响到隔膜的一致性、

稳定性和安全性等关键参数。公司是中国第一家同时拥有干、湿制备技术的

企业，在与主要设备供应商长期合作的过程中，不管是干法生产设备还是湿

法生产设备，生产效率方面在行业内均处于领军地位。随着制造工艺不断升



级创新，目前我们的干法设备已经迭代至第六代产线，相比初代干法产线效

率已提升 10 倍左右，同时基本实现了干法设备的国产化，有效推动隔膜行业

国产化进程。而公司和设备供应商共同合作研发第五代超级湿法线单线，设

备宽幅超 8 米，单线产能可达 2.5 亿平方米，在资本支出没有大幅提升的情况

下，单线产能相较于第四代湿法产线提升超 2 倍。从毛利率数据来看，虽然

今年以来隔膜行业竞争日益激烈，我们一季度的毛利率为 35.99%，和同行相

比依然具有非常显著的优势，这也证明了我们在产品成本管控、技术、客户

结构等方面具有更强的市场竞争力。 

Q2：公司在研发上有什么新的进展，有无研发新产品？ 

A2：持续的研发投入是高科技企业保持核心竞争力的重要因素，公司近

年来研发投入逐年上升，截至 2023 年底，公司研发投入 2.42 亿元，同比增长

16.97%。针对功能膜产品，公司在不断地加快更新和布局，其中新型交联复

合膜、高安全性聚酰亚胺涂覆隔膜、固态电解质复合隔膜等新产品均体现显

著的产品优势。同时公司开发的固态电解质复合隔膜，具有显著的低温表现，

能抑制枝晶生长，有效解决安全性问题，能满足海内外多家电池头部企业和

固态电池、半固态电池厂商客户的技术要求，得到了客户的认可并具备量产

化条件。 

设备方面，公司去年全球首发了第五代超级湿法线单线，在生产效率、

品质、智能化、低碳化等指标方面刷新了行业标准，干法隔膜产线也迭代至

第六代产线。公司将不断推出更加先进、高性能的锂电池隔膜产品，满足市

场的不断变化和需求，为新能源产业的持续发展做出更大的贡献。 

Q3：公司研发芳纶涂覆目前的进展如何，芳纶涂覆隔膜有哪些优势？ 

A3：锂电隔膜是决定锂电池安全性的重要部件，随着应用市场的发展，

终端市场对锂电池隔膜产品的性能、质量、稳定性、一致性、经济性及安全

性的要求不断提升。芳纶作为材料金字塔顶尖的存在，具备高强、轻质、绝

缘、阻燃、耐高温等优异特性，被广泛应用在航空航天、轨道交通、新能源

汽车等领域。公司和泰和新材利用各自在材料科学和锂电池技术方面的专长，

联手打造高品质芳纶涂覆隔膜，这将极大提升电池的安全性与制造效率，特

别是在电动汽车和大规模储能解决方案中的应用潜力巨大。芳纶涂覆隔膜具



有更优的热性能、吸液、保液性能、更轻的比重，能为电池带来电性能、安

全性、以及制造效率的提高，有利于在公司未来激烈的市场竞争中占据有利

地位。 

Q4：公司今年的电池业务有没有较大的订单？ 

A4：除了技术创新之外，公司在技术工艺、产品品类和品质、设备能力、

生产效率、成本优势以及客户结构都具备市场竞争力，2023 年 11 月，公司与

LG Energy Solution,Ltd.签订《全球战略合作备忘录》，约定在 2024-2030 年

期间，双方同意加强合作，共同构建不少于 120 亿平方米隔膜采购量的全球

合作框架。2024 年 4 月，公司与 Samsumg SDI Co.，Ltd.签订《战略备忘录》，

约定公司向三星 SDI 供应约 22.2 亿平方米湿法涂覆锂离子电池隔膜材料，

深化动力锂电池隔膜相关业务的战略合作。并以此为契机，在遵守相关法律

的前提下，共同探索未来拓展北美业务的可能性，推动双方互利共赢。随着

海外大额订单的落地，进一步体现公司全球化战略的持续深化，具备自主核

心技术及成本优势的优质隔膜生产厂商将拥有更强的市场韧性。 

Q5：请问公司产能利用率怎么样？ 

A5：公司作为全球领先的锂离子电池隔膜供应商，围绕技术、客户端已

经建立起较深的竞争壁垒。受益于客户驱动，目前公司经营状况良好，产能

利用率充足。长期来看高品质、低成本的产能依旧是行业稀缺资源，公司将

积极建设优质产能，开拓海外优质客户，保障公司可持续发展。 

附件清单（如有） 无 

日期 2024 年 5 月 14 日 

 


