
1

证券代码：002736 证券简称：国信证券

国信证券股份有限公司投资者关系活动记录表

编号：2024-002

投资者关系活

动类别

√特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观

□其他

参与单位名称

及人员姓名
阿布达比投资局 李 南

时间 2024 年 5月 16 日 13:30-14:30

地点 国信金融大厦

上市公司接待

人员姓名

1、董事会秘书 廖锐锋

2、董事会办公室副主任 赫凤杰

3、证券事务代表 蔡妮芩

投资者关系活

动主要内容介

绍

一、请介绍公司整体情况及近期经营业绩？

答：公司于1994年正式成立，前身为深圳国投证券

业务部，是中国证券市场最早的三家营业部之一。公司

目前在全国117个城市和地区设有239家营业网点，员工

总数超过1.2万人；拥有国信弘盛、国信资本、国信期

货、国信香港、国信资管5家全资子公司，50%持股鹏华
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基金管理有限公司。入围证监会首批证券公司“白名

单”，连续获得境内券商最高的国际信用评级（惠誉

“BBB+”），入选中国上市公司协会董事会最佳实践案

例、投资者关系管理最佳实践和ESG最佳实践案例。

近年来，公司认真贯彻落实中国证监会关于中介机

构归位尽责的相关部署和要求，按照“十四五”“1+N”

战略规划体系，稳步推进业务转型升级，不断提高综合

金融服务能力。一是财富管理业务大力提升产品研究能

力、资产配置能力、投顾服务能力，着力打造自有财富

管理品牌，全面构建全价值链财富管理体系。截至2023

年末，公司经纪业务客户托管资产超过2.1万亿元，金

太阳手机证券用户总数近2,500万，微信公众号用户数

近300万。二是投行业务巩固重点行业、重点区域布局，

在依法合规前提下，全面推行投行+投资+投研业务协同

发展战略，为企业提供全方位、全产业链，一体化、一

站式的综合金融服务。截至2023年底，公司累计完成股

权类项目657个，融资规模约5,911亿元。其中，主板项

目209家，排名行业第一；IPO315家，募集资金2,128

亿元，排名行业第二；创业板IPO85家，排名行业第一。

债权融资服务客户覆盖全国30个省区市、850余家企业，

融资规模逾3.71万亿元。三是自营业务大力开发低风险

和市场中性的交易业务，2023年实现营业收入53.31亿



3

元，同比增长94.09%，同时提高子公司股权投资类业务

“募投管退”的全流程管理水平。四是资管业务聚焦投

研，提升主动管理能力，提高资管业务规模和收入的行

业地位，2023年末资产管理净值规模1550.60亿元，2023

年资管业务实现收入5.31亿元，同比增长45.23%。资管

子公司已获批复并完成工商登记。五是研究业务深耕产

业研究，强化提升对外影响力和对内赋能。六是国际业

务以国信香港作为桥头堡，建立高效的境内外业务协同

机制，向客户提供完整的跨境金融服务方案。七是金融

科技进一步加强关键技术、关键系统的自研，近年来每

年金融科技投入超10亿元，形成金融科技与业务发展互

促共赢的良好局面。

2023年，公司合并口径实现营业总收入173亿元，

同比增长9%，利润总额69亿元，同比增长10%，净利润

64亿元，同比增长6%，实现营业收入和利润双增长。2023

年度拟每10股现金分红2.70元（税前），分红比例

（40.38%）在大型券商中位居首位。最近三个年度，公

司的现金分红比例均保持40%以上。此外，公司将积极

践行以“投资者为本”的发展理念，研究中期分红方案，

进一步提升投资者获得感。

二、公司如何考虑并购重组？

答：兼并收购是实现外延式发展的有效手段。公司
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将在时机恰当时考虑兼并收购事宜。目前，公司暂无明

确计划。

三、请介绍公司财富管理业务转型的成效

答：公司秉持“以客户为中心”的发展理念，全面

推进全价值链财富管理转型，搭建分层分类的综合服务

体系，推动客户规模不断增长、客户结构持续优化。一

是加强线上营销与服务，精细化运营，纵深打造手机证

券APP生态圈。精准推荐能力、理财规划服务能力全面

提升，“线上化”服务能力持续增强。二是高净值客户

定制服务载体不断丰富，专业投顾团队稳步壮大，财富

管理品牌影响力持续提高。“国信鑫投顾”“国信鑫汇盈”

等投顾品牌客户覆盖率进一步提升；“国信鑫私享”高

端财富管理品牌综合服务谱系形成，满足客户定制化需

求；创新推出“国信鑫享传承”家庭服务信托品牌，满

足家庭财富保值、增值、传承等场景需求。扩大资讯和

工具类投顾产品供给，通过持续输出投资建议及多样投

顾策略，全面优化客户投资体验。三是积极引导投资者

树立长期投资理念，持续推进北交所、绿色金融、养老

金融、ETF等业务知识的宣传及投资者教育工作，助力

实体经济发展。

四、请介绍公司财富管理业务的获客情况

答：公司财富管理业务的获客途径包括线下网点、
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线上平台及银行。线上渠道获客总数在公司总体新增的

占比持续提高，获客质量不断提升。

附件清单（如

有）
无

日期 2024 年 5月 16 日


