
证券代码：002746                                证券简称：仙坛股份 

山东仙坛股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2024-003 

投资者关系 

活动类别 

☑特定对象调研 □分析师会议 

□媒体采访 □业绩说明会 

□新闻发布会 □路演活动 

□现场参观 □一对一沟通 

□其他  

参与单位名称及

人员姓名 

英大保险    杨欣 

西部证券    熊航 

广发证券    林辛  郑露霞 

时间 2024 年 05 月 17 日 

地点 山东仙坛股份有限公司会议室 

形式 现场会议 

上市公司 

接待人员 

证券事务部经理、证券事务代表：王心波 

证券专员：谭晓莉 

投资者关系 

活动主要 

内容介绍 

一、公司经营情况介绍 

仙坛股份是集饲料加工、父母代肉种鸡养殖、商品肉鸡孵

化、养殖、屠宰加工和预制菜品深加工于一体的全产业链、一

条龙大型企业集团。 

2023 年，公司总体经营稳步向前，产业规模不断壮大，生

态链条日趋完善，管理水平全面提升，企业形象和品牌影响力

踏入行业头部方阵，高质量发展态势始终保持着健康向上的发

展势头。2023 年度，公司实现营业收入 578,123.26 万元，同

比增加 13.31%；营业利润 21,739.15 万元，较上年度同期增加



72.51%；利润总额21,416.11万元，较上年度同期增加122.72%；

归属于上市公司股东的净利润 22,591.16 万元，较上年度同期

增加76.00%；基本每股收益0.26元，较上年度同期增加73.33%。 

2023 年度，公司通过优化饲料配方、提高生产性能、提升

养殖效果以及精细化运营管理等举措做好成本控制，盈利能力

得到进一步的提升。公司预制菜品一期工程项目的研发、品牌

建设、销售市场已经稳步推进。2023 年度预制菜品的生产产能

逐步释放，生产加工数量逐步增加，销售数量和销售收入也随

之增加。全年来看，公司实现的鸡肉产品销售收入和销售数量

比去年同期增加，鸡肉产品销售价格同比上涨，公司利润也随

之增加。  

二、问答交流环节 

1、诸城项目的进展情况及产能规划？ 

答：公司诸城年产1.2亿羽肉鸡产业生态项目，作为公司倾

力打造的乡村振兴齐鲁样板工程，项目的运营深度丰富了公司

肉鸡事业的产业生态，为产业链本土、外埠双向驱动奠定了坚

实的实践基础。 

目前诸城项目一期工程建设配套的屠宰加工厂、饲料厂和

21个养殖场已经全部投入生产。二期工程的屠宰加工厂厂房已

经建成，目前设备正在安装，二期工程的养殖用地已到位的土

地正在建设中。诸城项目 2024 年全部建成投产后，将实现父母

代、商品代的全配套，仙坛股份的肉鸡宰杀量将达到 2.5-2.7

亿只、肉食加工能力达 70万吨，公司产能将翻倍，相当于在诸

城市再造一个“仙坛股份”，实现公司的二次腾飞。 

2、如何看待未来鸡肉消费情况？ 

答：根据国家统计局数据显示，2023 年我国禽肉产量占肉

类总产量比重为 26.58%。长期来看，我国肉类产品结构将得到

改善，主要体现为猪肉的人均占有量下降，禽肉等的人均占有

量增加，肉类消费正逐步向节粮、节地的方向转变。 



高蛋白、低脂肪、低热量、低胆固醇含量的鸡肉为人类健

康肉类，鸡肉蛋白质中富含人体必须的全部氨基酸，是人类优

质蛋白质的来源。随着国民生活品质的提升，人们对健康食品

的强烈追求，鸡肉作为健康食品越来越被国人喜欢，未来中国

食品结构中的鸡肉占比将会进一步提升。随着家庭规模小型化，

年轻消费势力的兴起以及女性的充分就业，年轻一代花在厨房

的时间越来越少，熟食化、半成品化、多样化的鸡肉产品将更

加受到欢迎，鸡肉系列的预制菜品，健康且易操作已深受大家

喜爱。白羽鸡作为连锁快餐的首选原料，随着健康与便利需求

释放叠加供给效率改善，未来几年禽肉消费的停滞期将被打破，

不仅人均鸡肉消费有望提速，白羽肉鸡的预制菜品亦为大势所

趋。 

3、公司业务发展有何亮点？ 

答：公司的业务经营优势：农牧食品一体化+合作养殖  

（1）农牧食品一体化的竞争优势  

利用一体化经营产业链优势、合作养殖模式优势、产业集

群优势、技术优势，扩大经营规模，将产业链向上下游延伸 ，

形成了从种鸡养殖到鸡肉产品加工、熟食品加工的完整产业链

闭环，从而将分散的多个生产环节有效整合，纳入公司的一体

化管控体系，形成公司可持续性发展的核心竞争力，提升了食

品安全可追溯的整体综合竞争力，有效减少市场供求波动对肉

鸡养殖连续性、稳定性的不利影响。  

（2）商品肉鸡养殖的独特竞争“密码”  

 公司对商品代肉鸡养殖业务采取“公司+自养场+农场”的

合作养殖模式，该模式是“公司+农户”模式的严格管理升级模

式，公司对养殖基地实施“十统一”管理，将合作养殖场统一

纳入公司的流程化管理，使之成为公司一体化经营产业链中的

养殖基地。公司与农场采取 “合作+情感”的合作模式，农场

主既是“老板”又是“工人”，双重身份叠加，提高了养殖环



节的责任心和产出率，促使养殖效果达到最佳状态，与农场真

正形成了“利益共享、风险共担、患难与共、同甘共苦”的利

益联结机制。诸城项目的商品代养殖环节，在“公司+农场”的

基础上做了重新定位，加入了供应商的元素，诸城项目主要采

取“公司+供应商+农场”的方式，目前主要是疫苗、药品等生

物制品及养殖设备的供应商。公司借助供应商自身的背景和能

力，可以有效降低养殖风险，实现内部良好循环，持续不断的

打造核心竞争力、不可模仿与复制的竞争力。 

（3）生态养殖与产业集群的区位优势 

山东省为禽类养殖和农业大省，公司养殖基地集中在山东

省烟台、威海地区和诸城，所处地区的产业集群优势明显。烟

台、威海地区，位于胶东半岛（国家五个无规定动物疫病示范

区之一）北部，三面环海、一面背山的独岛养殖环境具有生态

养殖和封闭隔离防疫的地理优势，而大陆性季风气候优势亦能

最大限度发挥肉鸡生产潜力，降低养殖风险。诸城市位于山东

半岛东南部，地处青岛、潍坊、日照、临沂四地市交界，是名

副其实的交通枢纽，属于温带大陆性季风半湿润气候区，具有

明显的季节变化，四季分明，地理环境条件优越、交通便利发

达，而且诸城市拥有众多的鸡肉深加工企业，是肉制品加工的

重要基地，有利于公司扩大养殖与鸡肉制品加工规模。 

（4）轻资产优势 

轻资产的养殖模式，使得公司固定资产投资相对较小，减

少了公司的财务支出和折旧成本等费用，有效控制了公司的生

产成本，使得公司在同行业中具有较强的成本优势。 

（5）固定资产质量优势 

公司的固定资产质量优秀，主要生产环节的厂房、设备等

皆处于行业领先地位。食品公司的屠宰厂为2015年IPO上市的募

投项目；养殖环节采用的立体养殖改造技术项目和熟食品加工

项目为公司2016年再融资的募投建设项目。2020年再融资的诸



城项目，其生产所需的厂房为2021年新建，配套的设备更为先

进。 

4、公司预制菜品进展情况？ 

公司高度重视预制菜品研发工程，聘请国内专业研发团队，

投入专项研发经费，致力于产品的创新研发及改良工作。公司

生产加工车间引进国内一流的现代化生产设施和高度自动化的

生产线，结合领先生产工艺，实现了调理、油炸、成型、蒸烤

四大类100多款产品，公司以“全产业链的原料优势”和“极速

锁鲜”的技术优势，最大程度保留了预制菜品原料的营养和新

鲜，综合提升了“仙坛”品牌预制菜品的核心竞争力，满足了

消费者日益多元化的产品需求。2023年度，公司预制菜品版块

快速发展，一期工程现已实现满产，二期工程已进入设备安装

阶段，竣工投产后，产能将进一步提升。 

  注：以上所有交流内容均未涉及公司未公开披露的信息。                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                   

关于本次活动是

否涉及应披露重

大信息的说明 

无 

活动过程中所使

用的演示文稿、提

供的文档等附件 

无 

 


