
 

 

证券代码： 002677                             证券简称：浙江美大 

浙江美大实业股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                      

投资者关系活动

类别 

 

□特定对象调研         □ 分析师会议 

□ 媒体采访            √ 业绩说明会 

□ 新闻发布会          □ 路演活动 

□ 现场参观  

□ 其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及

人员姓名 

投资者网上提问 

时间 2024 年 5 月 17 日 (周五) 下午 15:00~17:00 

地点 公司通过全景网“投资者关系互动平台”（https://ir.p5w.net）

采用网络远程的方式召开业绩说明会 

上市公司接待人

员姓名 

1、董事长、财务负责人王培飞 

2、总经理徐建龙 

3、董事会秘书徐红 

4、独立董事张美华 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

投资者提出的问题及公司回复情况 

 公司就投资者在本次说明会中提出的问题进行了回复： 

1、目前公司的集成灶研发投入主要在集中在哪些技术方面？ 

答：投资者您好，主要集中在以物联网、大数据为基础的智能技

术研究、借助 AI 模型演算的安全及交互研究等方面，感谢您的

关注和支持！ 

2、董事长你好，请问美大公司电商平台销售占比大概占营收多

少 

答：投资者您好，目前公司的线上营销收入占比还不大，但公司

今年开始已变革线上渠道模式，与原专业的运营机构合作成立了

美大网络销售公司，将充分发挥双方的资源，实现线上线下融合

发展，同时加大线上渠道投入力度，以促进线上渠道销量的快速

提升，谢谢！ 



 

 

3、公司还是重点在三、四线城市拓展是吗？战略上什么时候才

能大力拓展一、二线城市呢？ 

答：投资者您好，公司目前营收中三四线占比较高，但公司很早

就在战略上大力开发拓展一二线城市了，感谢您的关注与支持。 

4、我看到我们的公司有想法进行持续分红并更高。您对这个有

更高更深的想法么？有信心么？公司有没有回购股份的计划？

就回报和市值管理来说国外的经验证明或数学计算证明，从长远

的角度来看回购好于分红。我们公司是怎么样考虑的？ 

答：投资者您好，分红是上市公司应尽的责任和义务，是给予股

东相应的回报。目前证监会也在鼓励和要求上市公司进行分红，

所以公司在具备分红的条件上，将持续回报投资者。当然从长远

角度来看，未来公司不排除考虑股份回购，感谢您的关注和支持！ 

5、公司当前销售模式主要为经销模式，后续是否考虑拓展其他

业务模式？ 

答：投资者您好，公司已建立经销商专卖店渠道、电商渠道、KA

渠道、工程渠道、家装渠道、下沉渠道等线上与线下相融合的多

元化销售渠道，后续将进一步拓展海外市场等其他业务渠道。感

谢您的关注和支持！ 

6、目前集成灶行业的市占率是多少？公司产品在一、二线城市

较少，进入一、二线城市主要的难点是什么？ 

答：投资者您好，根据奥维云网推总数据，目前集成灶行业的渗

透率在 13%左右。公司此前主要是以开拓三四线市场渠道为主，

进入一二线城市市场相对较晚，进入一二线城市存在开发费用

大，市场竞争激烈、投资回报周期长，经销商运营成本高等难点，

感谢您的关注和支持。 

7、你好，集成灶换新时间有统计吗？一般多少年？ 

答：投资者您好，国家规定集成灶产品使用寿命为 8年，感谢您

的关注和支持！ 

8、第一季报的财务数据和以往的对比有点那个，第二、三、四

季报有信心吗？24 年报有信心吗？有我们自己的目标吗？ 

答：投资者您好，由于受国内大市场经济及房地产市场的影响，

公司一季报业绩增速放缓。集成灶正处于快速增长期，市场在不

断扩大，因此公司对未来发展充满信心。公司将继续坚持发展战



 

 

略，以技术创新、产品创新、渠道创新、品牌创新、管理创新为

重点，进一步巩固和提升公司的核心竞争力和领先优势，实现更

好的经营业绩，感谢您的关注和支持！ 

9、公司 2023 年毛利提升的原因是什么？ 

答：投资者您好，主要原因是销售产品结构占比变化，以及部分

原材料价格有所下降。感谢您的关注和支持！ 

10、公司的盈利能力仍然处于行业龙头，接下去打算如何扩大销

售增速？ 

答：投资者您好，公司将继续在技术创新、产品研发、多元化营

销渠道拓展等方面大力推进，扩大销售提升销量，实现良好的经

营业绩。感谢您的关注和支持！ 

11、除了集成灶产品外，公司还有开拓哪些厨房产品吗？ 

答：投资者您好，公司除了集成灶产品外，还开发了电蒸箱、电

烤箱、蒸烤一体机、蒸烤炸炖一体机、集成水槽、集成水槽洗碗

机、净水机、热水器、橱柜等系列产品，感谢您的关注和支持！ 

12、公司的线上营销收入约占比全年多少份额？ 

答：投资者您好，目前公司的线上营销收入占比还不大，但公司

今年开始已变革线上渠道模式，与原专业的运营机构合作成立了

美大网络销售公司，将充分发挥双方的资源，实现线上线下融合

发展，同时加大线上渠道投入力度，以促进线上渠道销量的快速

提升，感谢您的关注和支持！ 

13、您好，目前公司海外计划重点是布局欧美市场  还是中南亚

市场呢？ 

答：投资者您好，目前主要是东南亚市场，后续公司在市场调研

的基础上选择合适的市场进入。感谢您的关注和支持！ 

14、您好，目前集成灶在全市场渗透率在 13～14%左右，请教今

后集成灶行业发展前景，预期时间。另外，公司营收在止步不前，

横向徘徊，对今后营收增长的想法和前景。 

答：目前集成灶行业的市场渗透率还较低，但未来随着我国城镇

化率的提升、居民健康要求的提高及消费观念的升级，集成灶产

品的认知度和接受度将不断提高，集成灶行业的渗透率和市场规

模将稳步提升，因此行业发展前景良好。由于受国内外宏观经济

及房地产市场的影响，公司业绩增速略有放缓。公司正在从各方



 

 

面积极布局和努力，通过技术创新、产品研发、多元化渠道拓展

等措施，提升销量，实现良好的经营业绩，感谢您的关注和支持！ 

15、目前公司在国内有多少线下门店？ 

答：投资者您好，截止 2023年底公司营销终端为 4700多家，感

谢您的关注和支持！ 

16、有消息称贵公司正在进行渠道商改革，请问有什么具体的改

革方案么？ 

答：投资者您好，我司在经销商专卖店渠道的基础上，已开拓 KA 

渠道、家装渠道、整装渠道、工程渠道、社区渠道、下沉渠道、

电商渠道等多元化新兴销售渠道，今年继续加大对各渠道的投入

力度，特别是加大家装渠道的建设和开发，同时继续拓展海外市

场。感谢您的关注和支持！ 

17、老板电器等头部电器厂商开始涉足集成灶，与这些公司相比

美大的竞争优势是什么？ 

答：投资者您好，头部电器厂商对集成灶行业的涉足对行业来说

具有一定利好，可以提高消费者对集成灶品类的认知度和接受

度。公司在 2003年研发出全国第一台集成灶，经过 20多年的发

展积累，已在技术创新、产品研发、渠道建设、品牌塑造、智能

制造、品质管理等各方面形成了较强的综合竞争优势，感谢您的

关注和支持！ 

18、美大营收有规划吗？做到 100 亿有没有时间表？ 

答：投资者您好，公司的长远目标是创百亿收入做百年企业，公

司正朝着此方向努力，感谢您的关注和支持！ 

 

附件清单（如有） 无 

日期 2024-05-17  

 


