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深圳市金奥博科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2024-012 

投资者关

系活动类

别 

■特定对象调研   □分析师会议 

□媒体采访       □业绩说明会 

□新闻发布会     □路演活动 

□现场参观 

□其他（ ） 

参与单位

名称及人

员姓名 

华夏基金；长城基金；财通基金；申万宏源；浙商资管；生命资产；红土创新

基金；拾芮基金；崇山投资；翼虎投资；中欧瑞博；康曼德资本；蓝海基金；

中信证券；光证资管；民生证券；博时基金；华安证券。 

时间 2024年5月22日 

地点 公司会议室 

上市公司

接待人员

姓名 

副总经理、董事会秘书：周一玲； 

证券事务代表：喻芳；证券事务专员：杨荣 

投资者关

系活动主

要内容介

绍 

一、介绍公司情况 

简要介绍公司的经营业务板块、行业地位以及发展战略等情况。 

二、互动交流 

1、民爆行业的运行情况及公司拥有的产能情况？ 

答：2023 年民爆行业总体呈现经济指标稳步增长、炸药品种需求稳定、电

子雷管全面替代、主材价格逐月下降的运行态势。行业生产企业累计完成生产

总值 436.58 亿元，同比增长 10.93%；累计完成销售总值 434.48 亿元，同比增

长 11.73%。行业生产企业累计实现主营业务收入 499.51 亿元，同比增长

14.19%；累计实现利税总额 117.12 亿元，同比增长 39.97%；累计实现利润总



额 85.27 亿元，同比增长 44.99%。为优化整合科研和生产资源，促进公司产业

链的有效延伸，公司并购重组了江苏天明化工、山东圣世达、京煤集团有关民

爆资产及山东泰山民爆等民爆生产企业，目前合计拥有工业炸药年许可生产能

力 11.5 万吨，数码电子雷管年许可生产能力 8522 万发，以及保留导爆管雷管、

工业电雷管年许可生产能力 4000 万发用于出口。 

2、公司 2023 年民爆产品营收增长幅度较大，目前产能利用率如何？ 

答：公司合计拥有年生产许可能力工业炸药 11.5 万吨，数码电子雷管年生

产许可能力 8522 万发，同时保留 4000万发导爆管雷管、工业电雷管产能用于

出口。不同产品的产能利用率不同，公司目前产能利用率总体良好，同时，产

能利用率是一个动态过程，受市场及生产组织安排等多方面影响。 

3、公司未来的并购计划？ 

答：行业政策鼓励企业开展重组整合，围绕主营业务、加强产业链延伸和

产业协同的并购也是公司的战略发展方向之一。公司将顺应国家行业政策，通

过并购、重组等方式继续努力整合产业链下游资源，扩大公司的业务规模，促

进公司产业链的有效延伸，进一步提升公司综合竞争力和盈利能力，优化投资

者回报，实现成为科研生产爆破服务一体化大型企业集团的战略目标。 

4、公司 2023 年专用设备收入同比增长，公司智能装备的优势在哪方面？ 

答：公司是国内民爆智能装备行业的龙头企业，已与国内生产总值排名前

列的大型民爆器材生产企业建立了长期稳定的合作关系。公司已将民爆生产中

广泛运用的机器人系列智能装备拓展运用到食品、包装、军工、精细化工等领

域并获得订单。民爆行业对装备的安全性、可靠性、稳定性有很高的要求，公

司在高度重视安全可靠的环境里，实现了生产的智能化、数字化、安全稳定可

靠地生产。公司具备提供非标定制化整体解决方案的优势及实力，将依托在机

器人、成套智能装备、产线信息化与智能化等方面的技术积累，进一步拓展机

器人智能装备的应用范围，扩大公司智能装备的品牌影响力。 

5、公司民爆产线智能化、信息化、少人化体现在哪些方面？ 

答：公司通过应用远程操控系统、回转式金属丝打卡装药系统、机器人工

业炸药智能化自动包装线、自动贴标和巡检机器人、履带式机器人装卸系统、

AI 视觉识别系统等智能装备，集成实现了乳化炸药生产线 1.1 级工房全线无固

定操作人员；建立“工业互联网+安全生产”平台，借助大数据、AI视觉识别、



数字孪生技术、算法模型和数据可视化等技术，实现“安全生产指数”“设备

健康指数”“质量管控模型”和“综合效能指数”等实时评估指数；结合 AI 智

能监控系统、远程操控系统及巡检系统，实现了制药、装药、包装和装车的远

程操控，以及生产过程的 AI 智能预警、远程巡检和远程运维，进一步提高了生

产线的智能化、信息化水平。同时公司深入拓展民爆装备制造领域生产、技术、

服务等方面的合作，积极参与民爆领域“无人化、少人化”建设，创建新标准

和示范线，符合《“十四五”民用爆炸物品行业安全发展规划》以及 2024 年 4

月工业和信息化部等七部门联合印发的《推动工业领域设备更新实施方案》关

于提升民爆行业本质安全水平的要求。 

6、公司军工业务的拓展情况？ 

答：公司的军工相关订单正在有序推进中，公司将自身在民爆行业多年积

累的安全、可靠、高效的智能制造装备和信息技术结合运用到军工装备行业，

发挥公司的整体解决方案优势及系统集成能力，实现智能化、人机隔离、少人

化/无人化的目标。 

7、公司在爆破业务的发展前景？ 

答：民爆行业的经营模式正在由单一提供产品向提供一体化服务转变。公

司通过向下游产业链延伸并购已获得了炸药、雷管生产资质以及运输、爆破等

服务资质，将充分利用不断扩大增强的民爆生产爆破一体化资源，结合自身先

进的成套智能装备系统和技术优势，围绕采石、矿山开采和矿山修复方面进行

深耕，以中小型规模矿山领域以及公路、水利工程等基础设施建设为基础，提

供一体化工程爆破服务，不断加强为大型矿山、基础设施建设提供有效增值服

务的能力，提升客户运行效能，降低客户运行总成本。 

8、公司的化工原料业务拓展情况？ 

答：公司综合引进消化吸收国际先进的乳化剂和复合油相生产工艺技术，

为民爆器材生产企业提供生产工业炸药所需的多种规格和品种的一体化复合

油相、乳化剂、复合乳化剂、新型高分子乳化剂和复合蜡等关键原辅材料；凭

借技术和质量优势，已逐步拓展表面活性剂在石化、纺织、印染等领域的应用，

公司上半年正在进行产能扩建，不断提升交付能力以满足客户多层次的需求，

扩大市场份额。 

9、公司在海外业务的拓展规划？ 



答：公司海外订单主要分直接与海外客户签订和与国内大型装备出口集团

签订两种方式。在国家“一带一路”战略的发展带动下，公司利用自身在行业

领先的技术和装备优势，在海外市场包括阿尔及利亚、乌干达、蒙古、越南、

缅甸、尼泊尔、老挝、塔吉克斯坦、乌兹别克斯坦、拉脱维亚、几内亚等国家

地区承建了 20 多条生产线，在国内外民爆行业打造了良好的品牌影响力和服

务信誉。公司正在积极推进和深化开展国际合作，相关海外工程项目正在实施

中。公司将继续深化开展国际合作，通过多渠道、多措施进一步拓展海外市场，

出口包括生产线装备、工艺技术、化工原材料、民爆器材和爆破综合服务等业

务。 

10、公司 2023 年管理费用同比变化不大，后续是否保持平稳？ 

答：公司管理费用增加主要系公司业务规模发展、增强销售和研发团队建

设、加大业务拓展投入等原因。公司会持续积极推进降本增效举措，进一步加

强精细化管理和成本费用管控，提升精益管理水平和业务盈利水平。 

11、介绍一下公司未来几年的发展规划？ 

答：公司主要围绕“民爆一体化、精细化工、智能制造、金奥博智慧云”

四大业务板块开展业务：（1）在智能制造板块，进一步拓展民爆器材各类产品

新工艺、新装备和新技术的研究、开发和应用，持续扩大民爆行业以外的食品、

包装、军工、精细化工等领域的应用及市场份额，深入拓展火工品及民爆装备

制造领域生产、技术、服务等方面的合作，积极参与火工品和民爆领域“无人

化、少人化”建设，创建行业新标准和行业示范线，推进智能制造和信息化建

设。（2）在民爆一体化板块，以民爆行业高质量发展方向为指引，以研究开发

为龙头、以整合重组为手段、以终端服务为重点，倾力打造集“产、供、爆、

研、用”五位一体民爆完整产业生态链。（3）在精细化工板块，充分利用公司

品牌、技术、服务、市场等综合优势，研发生产高安全、高性能、低成本表面

活性剂及复合油相，并逐步扩大表面活性剂在石化、纺织印染等领域的应用和

市场份额。（4）在智慧云板块，继续发挥公司在民爆行业信息化的领先优势，

利用工业互联网、大数据、数字孪生等技术手段，建立健全企业智能网络监管

和应急管理平台，为建设少人化、无人化工厂打下扎实的基础。 

附件清单 

（如有） 
无 

日期 2024年5月22日 

 


