
 

证券代码：002508                                   证券简称：老板电器 

杭州老板电器股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                      编号：2024-001 

投资者关系活动

类别 

 

 特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

现场参观  

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及

人员姓名 

工银瑞信基金：胡志利、单文、李邵钊、张洋、张玮升、秦聪、

袁文韬，郭照洋 

国投证券：李奕臻 

时间 2024 年 5 月 23 日 

地点 公司会议室 

上市公司接待人

员姓名 
任富佳、王刚、陶一荻 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

 

1、公司如何看待名气品牌的发展前景及其 2024年的经营目

标是什么？ 

公司对名气品牌的发展充满信心，计划在 2024 年实现收

入翻番。名气原本是通过独立团队运营的，经过调整现已

被纳入老板品牌团队管理，以充分利用老板品牌资源，减

少运营成本并提高效率。公司希望通过整合资源，优化品

牌策略，进一步提升名气的市场竞争力，目标是在低端市

场排名靠前。 

 

2、公司如何看待洗碗机品类的竞争现状以及公司的应对策略



 

是什么？ 

洗碗机品类目前竞争激烈，但公司依然看好洗碗机的市场

前景，并计划在这一领域实现稳步增长。公司计划加大资

源投入，提高该品类的推广力度，逐步发力，致力于提升

线下销售体系的稳定性和增强渠道的信心。洗碗机在工程

渠道方面也越来越受到房开商的认可，配套率稳步提升。

公司希望通过提升产品质量和品牌影响力，在市场竞争中

占据有利地位，推动洗碗机业务持续增长。 

 

3、公司在工程渠道方面采取了哪些措施来控制风险？ 

公司在工程渠道采取了严格的风险控制措施。首先，公司

要求一些工程项目必须在收到款项后才发货，以确保资金

安全，避免坏账风险。其次，公司在选择合作项目时更加

谨慎，优先选择资信较好的国有企业地产公司合作，以降

低合作风险。公司密切关注地产行业政策变化和市场动

向，及时调整工程渠道策略。与此同时，公司还加强了内

部管理和运营效率，通过优化供应链和精细化管理，提高

工程项目的执行效率和盈利能力。这些措施确保了公司在

工程渠道能够稳健运营，控制风险，保障资金安全。 

 

4、公司在海外市场的拓展计划是什么？ 

公司计划拓展海外市场，以提升全球市场份额和品牌影响

力。公司已在美国成立了一家销售子公司，马来和印尼子

公司也会在今年设立。公司意识到海外市场的需求和国内

存在差异，因此将根据当地消费者的需求和市场特点，进

行产品定制和营销策略调整。公司也考虑收购具有本地化

优势的标的企业，以增强在海外市场的竞争力。此外，公

司将借鉴国内市场成功的经验，通过品牌推广和提升产品

质量，逐步缩小与竞争对手的差距。通过这些举措，公司



 

希望在未来几年内显著提高海外市场的销售额和市场占

有率。 

 

5、请问公司的分红政策如何？ 

公司始终以实现企业、社会和环境的共同发展为目标，秉

持“坚持高比例现金分红，维护股东合法权益”的理念，实

施积极的利润分配政策。公司于 4 月 25 日发布《未来三

年（2024 年-2026 年）股东回报规划》，明确提出每年实

施两次现金分红，上、下半年各一次，现金分红比例不低

于 50%。如果业绩良好，现金流充裕，未来公司将考虑增

加分红。公司认为，在兼顾可持续发展的前提下必须重视

对投资者的合理投资回报，利润分配应保持连续性和稳定

性。上市十四年来，公司保持每年分红传统，持续回馈广

大中小股东。截至 2023 年度，公司累计现金分红总额为

54.31 亿元，累计分红为 IPO 净募集资金的 601.69%。未

来长期，在保证业绩增长的同时，公司将稳步提高分红比

例，积极回报投资者的信任。 

附件清单（如有）  

日期 2024 年 5 月 23 日 

 


