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成都瑞奇智造科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

 

本公司及董事会全体成员保证公告内容的真实、准确和完整，没有虚假记载、误

导性陈述或者重大遗漏，并对其内容的真实性、准确性和完整性承担个别及连带法律

责任。 

 

一、 投资者关系活动类别 

√特定对象调研  

□业绩说明会  

□媒体采访  

□现场参观  

□新闻发布会  

□分析师会议  

□路演活动  

□其他  

二、 投资者关系活动情况 

活动时间：2024 年 5 月 24 日 

活动地点：公司二楼会议室 

参会单位及人员：中泰证券、南方基金 

上市公司接待人员：公司董事兼总经理江伟先生、副总经理兼董事会秘书周理江

先生、证券部部长阳昀女士 

三、 投资者关系活动主要内容 

问题 1：请介绍下公司各业务板块收入占比情况？高端装备制造业务发展情况？ 

回答：公司作为高端过程装备专业提供商，主营产品及服务分为高端装备制造、

安装工程、技术服务三大类，在核能、新能源、环保、石油化工等领域为客户提供整

体解决方案及综合服务，其中高端装备制造业务是公司核心重点业务，亦是公司具有



核心市场竞争力的业务板块，是公司新质生产力的重要体现。为实现公司可持续发展，

公司董事会抓住市场机遇，从 2014 年开始，公司将新能源、核能、环保等新兴领域

作为公司新的重点发展战略方向。2013 年之前公司的石油化工行业收入占比约 80%，

到 2021 年公司在核能、新能源等领域的收入占比已超过 70%，成功实现了从传统压

力容器制造商向高端过程装备整体解决方案及综合服务专业提供商的升级转型，在业

内具有一定的影响力。 

目前公司产品业务结构已经形成“传统业务发展稳健，核心业务突出”的良好格

局，具有较强的市场抗风险能力，为公司持续健康发展奠定了良好的基础。首先从产

品结构分类看，2021 年、2022 年、2023 年公司高端装备制造分别实现收入 2.42 亿元、

2.30 亿元、3.16 亿元，占当期主营业务收入的比重分别达到 83%、68%、85%，其中

2023 年高端装备制造收入同比增加约 8,600 万元，同比增幅约 37.4%，实现了较大幅

度的增长，体现了公司核心业务板块发展不断向好的态势，前景可期。其次，从服务

领域分析，核能、新能源领域 2021 年、2022 年、2023 年分别实现收入 2.15 亿元、2.08

亿元、2.60 亿元，其中 2023 年同比增长约 5,200 万元，同比增幅约 25%，增幅明显，

表明公司布局的核心业务领域核能、新能源发展稳健，经营规模稳步攀升。同时，2023

年新能源板块业务收入较 2022 年实现非常大幅度的增长。第三方面，环保板块是公

司未来重点发展业务拓展领域之一，近年公司环保板块业务收入持续增长，2023 年环

保板块实现收入 4,916.55 万元，成都锐思环保技术股份有限公司成为公司 2023 年度

第一大客户。 

未来，公司将进一步聚焦公司核心业务能力，优化产品结构布局，努力打造“拳

头产品突出，优质产品丰富”的良好业务结构，实现公司更好更快更稳健的发展。 

问题 2：公司募投项目建设的最新进展？  

回复：2023 年度，公司现有产能大约 9000 吨，产能利用率达到 100%，处于满负

荷生产状态，产能瓶颈成为制约公司发展的重要因素之一。为尽快突破产能限制，2023 

年公司全力推进募投项目“专用设备生产基地建设项目”建设工作。截至 2023 年底，

公司已经完成项目的主体工程建设，后续项目竣工验收和设备安装调试、试生产、试

运营等工作正紧张有序的推进中。项目建成达产后有望较好缓解当前公司场地限制的

压力，提高生产效率、生产能力，满足高端装备制造技术工艺需要，助力公司实现智

能制造转型升级，打造现代化的高竞争力科技型企业。 



问题 3：公司核能领域的商业模式？主要产品和服务有哪些？优势产品有哪些？ 

回答：公司从事核能业务已超过 10 年，是公司业务发展的重点领域之一，具有

较强的市场竞争力。近年来基于优秀的技术能力和丰富的行业经验，公司持续多年为

客户提供高质量的产品和服务，获得了客户一致认可和高度信任，未来发展趋势有望

不断向好。 

公司在核能市场深耕多年，已经形成较为成熟的经营模式，尤其在试验验证设备

和装置、乏燃料处理设备和装置等的设计、制造、安装、调试等方面具有独特的服务

模式和优势，目前公司在核能领域已形成从高端装备制造延伸到安装工程和技术服务

的“一站式”全链条商业模式，该模式具有市场开拓成本低、资源利用率高、客户黏

性强的独特优势，可为公司核能业务长期发展的奠定基础。 

公司不断深度融入国家核能发展建设，形成了产品和服务种类丰富、技术可靠的

发展特征，公司核能领域的产品和服务主要包括：高端装备制造、安装工程、技术服

务三大领域，典型的优势产品包括核电模拟反应器、乏燃料处理装置、铅铋堆实验装

置、氮氧化物制备装置、钠水反应试验装置、CHF 热工水力试验装置、液体悬浮式非

能动停堆组件、实验台架建设等，上述产品和服务的研发和制造技术难度高，具有较

强的市场竞争力，是公司技术实力的集中体现。如液体悬浮式非能动停堆组件是公司

为中国原子能科学研究院研制的第四代核反应堆快堆关键设备之一，钠水反应装置实

现了国内蒸汽发生器钠水反应试验零的突破。 

未来，公司将不断拓展核能领域产品和服务的深度和广度，形成新的利润增长点，

助力公司业绩水平不断提升。 

问题 4：公司核能领域的主要客户有哪些？新市场开拓情况？ 

回答：根据公司发展规划，在核能领域主要与国内大型研究院进行合作。 

因核能行业对产品的技术、质量、安全、稳定性都有着极高的要求，通过长期合

作建立良好信任和口碑是取得市场竞争优势的核心因素，同时因业务稳定性需求导致

转换成本较高，因此，具有技术实力强、服务质量高等优势的企业能不断赢得市场，

并形成较强的客户黏性，保持市场领先地位。 

鉴于公司较强的技术实力以及持续多年为客户提供稳定的高质量优质产品和服

务，目前，公司在核能领域已形成“老客户稳定、新客户涌现”的良好局面，获得了

客户的一致认可和高度信任，核心客户数量持续增长，并不断吸引了更多优质的重要



大型机构成为公司长期合作伙伴。截至目前，在核能领域公司已经与中国原子能科学

研究院、中国核工业集团有限公司、中广核研究院有限公司、中国核动力研究设计院、

东方电气等大型机构建立长期稳定的合作关系，部分服务期限超过 10 年，未来有望

进一步深化业务合作。 

公司在持续为老客户提供支持的同时，积极开拓新客户，为公司持续发展奠定基

础，近年公司新开发了中国科学院工程热物理研究所、中国科学院近代物理研究院、

中国科学院高能物理研究所、东方武核、中子科学研究院（重庆）有限公司等机构客

户，有望进一步带动公司核能业务迈上新的发展台阶，实现业务规模扩张并形成新的

利润增长点，助力公司发展。 

问题 5：公司核能领域市场占有率？在核能领域的发展计划？ 

回答：根据中经产业信息研究网报道，我国核电设备市场规模预计在 2025 年达

到 4,732 亿元。面对我国巨大的核能装备市场，目前公司核能业务规模相对较小，随

着公司技术创新能力的提升和产能的扩大，未来市场占有率有望持续提升，后期市场

发展空间充足。近年来，公司核能业务板块发展较为稳健，近三年收入累计约 3.9 亿

元，是公司收入的重要来源之一，为公司核心业务领域。 

为持续优化、深化公司核能领域发展，满足核能领域对高端装备的迫切需求，公

司一方面将紧盯行业前沿动态，不断研发、储备新技术和开发新产品，持续提升核心

竞争力水平；其次继续强化市场开拓，做好客户开发和维护工作，服务好客户。另外，

公司也将集中公司优势资源和能力，进一步深化核能服务范围，推动公司核能业务实

现军民两个市场的全覆盖，实现公司核能业务做大做强。 

未来，公司将以市场为引领，推出更多优质的核能领域产品和服务，实现核能板

块更好、更快、更稳健的发展。 

 

 

成都瑞奇智造科技股份有限公司  

董事会  

2024 年 5 月 27 日  
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