
附件二：投资者关系活动记录表格式 

证券代码： 002404                       证券简称：嘉欣丝绸 

浙江嘉欣丝绸股份有限公司投资者关系活动记录表 

编号：2024013 

投资者关系活

动类别 

 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场调研  

■其他 券商策略会 

参与单位名称

及人员姓名 

浙商证券  李陈佳 

富安达基金 李雨桐 

嘉御资本 袁颖 

华宝基金 刘娇 

泰信基金 杨显  王冰倩 

光证资管 徐亦钦 

域秀资本 李付玲 

西部资管 张帅 

西部证券 肖英钊 

仙人掌私募基金 刘日光 

时间 2024 年 5 月 29 日 

地点 上海 

上市公司接待

人员姓名 

证券事务代表 李超凡 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

交流公司生产经营情况（以公司介绍，机构提问，公司回答

的方式展开） 

一、公司介绍 



 公司向机构投资者介绍发展历程、主营业务构成、市场分布、

供应链布局、内销品牌“金三塔”、行业供应链平台“金蚕

网”、信息化与智能制造、研发设计、主要资产、股东回报

等情况。 

二、交流问答 

问题一：公司外贸业务的主要竞争优势体现在哪些方面？ 

答：公司从事丝绸主业四十余年，以丝绸外贸业务为龙头，

拥有完整的丝绸产业链，工贸一体和多年积累的优质客户群

体，为公司的竞争优势；公司拥有超过 300 人的外贸营销团

队，出口产品以时尚女装为主，产品定位“高端化、时装化、

差异化”，多年来积累了一批粘度较高的国际品牌客户，“嘉

欣丝绸”是国际丝绸行业上较为知名的企业品牌；公司拥有

较为完整的丝绸产业链，具备较强的营销能力和生产能力，

和单一的外贸公司或生产型企业相比，工贸一体的优势非常

明显；同时，公司在研发设计上具备一定的优势，会参与到

客户的产品开发中去，与客户深度合作。近年来随着公司在

新型交织面料、环保面料、抗菌面料上的开发以及 3D设计、

AI设计等应用和设计能力提升，客户粘性和议价能力不断增

强。 

 

问题二：公司服装的产能及产能利用率有多少？ 

答：公司 2023 年的服装产能在 1400 万件左右，柬埔寨服装

生产基地建设完成后，年产能将超过 2000 万件；产能利用率

保持了较高的水平，近两年都保持在 90%左右。 

 

问题三：公司海外产能的布局是怎样的？ 

答：公司从 2019 年开始在缅甸和柬埔寨进行产能布局，前期

已建产能 300 万件，今年投产的柬埔寨服装生产基地将新增

产能 600 万件，柬埔寨基地的年目标产能可达到 1000 万件，



未来海外产能占比将达到 40%。 

 

问题四：公司对今年的服装出口市场有怎样的判断？  

答：公司 2024 年一季度订单开始恢复增长，营业收入和扣非

净利润增长都超过了 20%，外贸业务呈现了较好的发展势头，

根据目前在手订单情况，公司对今年的服装外贸形势看好。 

 

问题五：最近国潮服装流行，对公司内销品牌的影响如何？  

答：国风流行对公司来说是好事，公司的主业“丝绸”自带

国风元素，会带来一定的业务增量，如公司具有百年历史的

中华老字号“金三塔”丝绸服饰，及自有时装品牌“玳莎”，

在产品设计中都加入了国风元素，推出的新中式系列和敦煌

联名系列产品，得到了市场的良好反响；同时，公司从事的

茧、丝、绸等原料贸易业务，下游需求的增加致使原料贸易

的交易规模也有增长。 

 

问题六：茧丝绸原料价格高位运行对公司的影响是怎样的？ 

答：茧丝原料持续在高位运行，对公司整体效益具有积极影

响。公司的产业链较长，价格上涨后库存原材料会产生部分

收益；价格上涨会刺激行业内企业交易和备货，提升金蚕网

供应链平台的交易规模和自营贸易额。 

 

问题七：公司比较注重股东回报和投资者权益的维护，现金

分红和回购情况是怎样的？ 

答：公司非常重视对投资者的回报，上市以来累计分红达

12.84 亿元，超过了公司市场募集资金总额，现金分红占净

利润的比例和股息率都比较高。多年来分红政策稳定，未来

也会延续高现金分红的利润分配政策，让投资者分享到公司

发展的成果。除了高分红，公司近年来用于回购的资金超过



1.5 亿元，其中回购的 1762 万股股份已于近期完成注销，占

总股本的 3.05%，回购注销有利于提高每股收益，和现金分

红一样，也是提高公司投资价值的重要举措。 

 

问题八：能否详细介绍金蚕网的业务和盈利模式是怎样的？ 

答：中国茧丝绸市场（金蚕网）作为丝绸行业的供应链管理

平台，为产业链上下游中小微企业提供融资、仓储物流及信

息服务，同时金蚕网利用平台的信息优势开展茧丝原料贸

易，取得了不错的收益。由于茧丝绸行业的产业链长，季节

性强，原料价格高，上游企业多为中小企业，生产周转资金

占用量大，且银行难以评估茧丝价值，具有融资难的问题。

金蚕网凭借在行业内的核心地位，与行业内众多企业建立起

了长期稳定的合作关系，紧密度较高，公司通过金蚕网的信

息优势，利用在广西等原料端的自有仓储基地，开展茧丝原

料的质押监管业务，较好地把控了融资业务的风险，从而搭

建起企业与银行等金融机构之间的桥梁，帮助上游中小企业

解决融资难、融资贵问题，助力行业发展的同时取得了不错

的效益。 

 

问题九：公司五金业务的具体情况是怎样的？ 

答：公司五金业务主要为子公司优佳金属及其子公司天欣五

金及太和新能源，五金业务早期主要为服饰五金，后逐步发

展成为高端汽配、智能家居、新能源产业的精密五金部件研

发和生产。五金板块近三年累计实现利润超过 1亿元，发展

势头良好。其中，天欣五金是宜家集团全球优先级供应商之

一，合作紧密度较高，具备参加宜家集团全球核心供应商大

会资质。 

 

问题十：公司投资性房地产业务的收入主要是什么？ 



答： 投资性房地产收入主要为公司的自有房屋租赁收入。公

司拥有占地 500 余亩的嘉欣丝绸工业园，除自用外可供出租

的厂房面积超过 5.5 万平方米；公司总部所在的嘉欣丝绸广

场总面积 7万余平方米，其中自用 1.3 万平方米，其余以出

租为主；公司在嘉兴城区周边还有大量仓库茧站，在“东桑

西移”后空置，目前也以对外出租为主。大量的房屋出租也

为公司带来一块稳定的收益，是公司的安全垫。 

 

附件清单（如

有） 

 

日期 2024 年 5 月 29 日 

 


