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投资者关系活动

类别 

 

■特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

■现场参观  

□其他（电话会议） 

参与单位名称 国泰基金 戴计辉 陈臻迪  李林珈 樊利安 

玄甲资本 李大志 林佳义    

天风证券  许俊峰   

申万宏源  李天奇     

时间 2024 年 5 月 29 日  

2024 年 5 月 30 日  

地点 公司总部会议室 

上市公司接待人

员姓名 

董事会秘书    陈一帆 

投资者关系总监  廖广南 

投资者关系活动

主要内容介绍 

本次投资者关系活动以现场调研的方式进行，接待人员

带领投资者参观了公司展厅，然后以会谈的形式进行了充分

的沟通和交流，主要内容如下： 

 

1、公司产能情况及三个园区之间的功能定位情况介

绍？ 

答：公司智慧显示总体产能合计达到 20000KK/月，其中



Mini LED 产能为 3000KK/月，Mini/Micro LED 产能计划于

2024 年底扩产至 10000KK/月（COB 产能 4000KK/月，MIP 产

能 6000KK/月）。目前公司有三大园区：福永总部、坪山园

区、惠州大亚湾生产智能制造基地。福永总部作为洲明科技深

圳总部及研究院。坪山园区将供公司全资子公司雷迪奥管理

和使用，打造集研发、生产和销售一体的综合基地，专门发展

以出口海外为主的高端 LED 显示屏产品。惠州大亚湾科技园

为生产智造基地，建筑面积达 40 万平方米，采用人工智能和

先进分析技术，实现全自动化生产系统，降低生产成本，降低

产线能耗，提升整体产量，巩固成本领先优势进而提升公司整

体经济效益。三个园区功能定位清晰，为公司可持续稳健发展

提供有力保障。 

 

   2、公司目前市场和技术布局方向有哪些? 

答：为保障公司稳定可持续发展，公司目前主要围绕下面

四个市场和技术方向进行：（1）持续深耕大客户战略，注重

与大型客户建立长期稳定的合作关系。大客户具备集采优势，

其议价能力强，交付标准高，订单毛利相对不高，但大客户回

购率高、能为公司带来持续稳定的订单，且大客户的现金流充

足、企业信誉好，资金安全性和交付验收时间都有良好保障。

（2）深拓国际渠道，提升国际市场占有率。公司积极拓展国

际市场，公司举办了多场国际合作伙伴峰会，获得各国合作伙

伴的强烈支持反响，参与峰会的各国合作伙伴超 500 家；公

司对新拓经销商提供全方位的技术和销售培训。（3）布局前

沿技术，巩固产品优势，持续释放 Mini/Micro 产能。公司以

坚决的技术投入，持续做好 COB 和 MIP 等技术及 Mini/Micro 

LED 产品的领先。（4）LED+AI 应用落地。公司推出 LED+AI

三级顶层模块架构，结合 LED 显示技术和人工智能技术，形



成涵盖多种产品和服务的 LED+AI 产品矩阵。  

 

3、Mini/Micro 产品的技术发展情况介绍？ 

答：随着LED显示产品像素及间距微缩化进程不断加速，

洲明也在 Mini/Micro LED 领域攻克了显示效果一致性、封装

良率、返修、测试、驱动等一系列技术难题，完成 COB、MIP

封装产品技术突破，公司坚定选择 COB 与 MIP 齐头并进的

技 术 路 径 ， 推 出  UMini/UMicro 等 先 进 产 品 ， 实 现

Mini/Micro LED产品从 P0.3-P1.8产品全系列覆盖和规模化量

产。同时，公司在 MIP 微小器件领域技术领先，在 Micro LED

芯片级封装方面，突破巨量转移技术实现 Micro LED 30 微米

*50 微 米 尺 寸 ， 无 衬 底 技 术 ， 率 先 实 现 行 业

0202 （0.2mm*0.2mm）MIP 封装器件技术突破，同步可实现

MIP P0.4 间距显示产品封装。随着 Mini/Micro LED 产品性价

比逐步提升,有利于提升 Mini/Micro LED 在商业显示领域的

渗透，拓宽家用电视、电影院等应用场景。 

 

4、如何看待虚拟像素目前的发展情况? 

答：虚拟像素是目前的 LED 行业新技术，指通过算法，

采用更少量的 LED 芯片，实现更多分辨率的显示效果。虚拟

像素减少了 LED 芯片的用量，LED 芯片转移数量的减少同时

提高了直通率，有利于降低成本。公司现有 2 款 COB 虚拟像

素产品，UMiniP0.93 及 UMiniP1.2。在 LED 领域各种技术多

元化发展的态势下，公司积极布局各种前沿技术，创新发展，

不断提高自身盈利能力，望引领 LED 行业多元化技术路径发

展。 

 

5、公司体育板块的情况介绍？ 

答：公司坚持对体育产业新形势、新机遇的持续探索，致



力于为全球顶级体育赛事提供集声、光、电一体化的解决方

案，完备的洲明光显体育方案受到海内外广泛好评。在国内，

洲明科技为杭州奥体中心体育馆等 7 大智慧场馆，提供合计

1500 平米 LED 显示屏及一体化解决方案。在国际，洲明体育

与曼城足球俱乐部战略合作签约。洲明体育继续成为曼城足

球俱乐部官方 LED 显示合作伙伴。洲明作为国际篮联 LED 官

方供应商，为 FIBA 男篮世界杯提供合计 600 平米的 LED 显示

屏及声光电一体化解决方案，包含菲律宾体育馆、阿拉内塔体

育馆、亚洲购物中心体育馆、印尼体育馆、冲绳体育馆。未来，

公司将继续不断探索体育产业新机遇，打造更多的业绩增长

点。 

 

6、公司数字展陈解决方案情况介绍？ 

答：随着时代与技术发展，顺应市场对个性、沉浸概念的

需求，传统博物馆的展陈方式，已经呈现出高度的“艺术+现代

科技”多元融合趋势。公司依托丰富的 LED 产品线，融合 AI、

XR、虚拟人等前沿技术，行业首创“硬件+软件+内容+交互”的

数字展陈场景化解决方案。如：陕历博秦汉馆中，洲明将多系

列的 LED 创新显示屏应用于历史博物馆基本陈列的主线，透

过数字化图像助推各个展览板块对主题内容的释读，打开了

从“小展品”到“大历史”的全新解析和观赏视角，以全新的文物

诠释方式，为观众带来全新的感官体验。数字展陈相关案例还

包括：沙特 Riyadh Season 文旅项目、红旗渠元宇宙展馆项目

等。公司积极挖掘市场需求，满足不同应用场景客户的需求，

为客户提供更优质的产品和服务。 

 

7、公司商誉目前情况介绍？ 

答：目前，公司存量商誉 1.35 亿元，分布在多家子公司

且目前上述子公司经营情况良好，减值风险较低。商誉减值的



计提，需要根据对应主体公司经营业绩及未来现金流情况，运

用财务模型进行测算，并按照会计准则进行合理计提。具体减

值情况需根据年度商誉减值测试确认。 

 

 

会议沟通过程中，公司接待人员与投资者进行了充分的

交流与沟通，严格按照有关制度规定，没有出现未公开重大

信息泄露等情况。 

附件清单（如有） 无 

日期 2024 年 5 月 31 日 

 


