
 

 

证券代码： 002666                             证券简称：德联集团 

广东德联集团股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                     编号：2024-003 

投资者关系活动

类别 

 

□ 特定对象调研        □ 分析师会议 

□ 媒体采访            □ 业绩说明会 

□ 新闻发布会          □ 路演活动 

√ 现场参观  

□ 其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及

人员姓名 

灏浚投资 张耀予 高奇 

南粤基金 李波 

华西银峰 梁鹏 

凯鼎投资 郭宏律 刘醒明 周召鹏 麦光华 宋戈 

时间 2024 年 6 月 5 日 (周三) 下午 15:30~16:30 

地点 公司 

上市公司接待人

员姓名 

董事会秘书 陶张 

财务总监  谭照强 

证券事务代表 罗志泳 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

投资者提出的问题及公司回复情况： 

 

1、目前公司的产能如何？ 

答：公司产品主要分为两大部分，油液品和胶粘剂。油液品

业务相对成熟及稳定，由于油液品自身的产品特性，生产弹性较

大，对应的产能设计相对充裕。而胶粘剂因为近几年的新能源汽

车客户的快速发展，需求量增长较快，目前公司已有的胶粘剂产

能已不能满足客户的需求，并且产销率长期维持在 140%以上，

因此公司启动再融资项目，拟在上海临港建设集研发及制造的专

业化胶粘剂工厂，进行相应的产能扩充，进一步推进国产化替代，

从而调整公司产品结构，提升盈利情况。 

 

2、请问定增募投项目的情况及进展如何？ 



 

 

答：公司此次募投项目拟募集 4.88 亿元，主要用于胶粘剂

研发及制造，募投项目达产后将新增胶粘剂产能 6.17 万吨。截

至目前，公司已经投入近八千万自有资金，并已完成工厂地基建

设，正在搭建钢结构厂房，预计将于 2025 年第一季度开始投产，

并逐渐释放胶粘剂产能。 

 

3、据了解，公司冷却液已经扩充到了除汽车以外的其他行

业，能否介绍下？ 

答：冷却液作为公司核心产品之一，目前在国内乘用车前装

市场占有率位列前茅。公司冷却液定位中高端，得益于其兼容性、

长效性、安全性、低导电率、环保性等指标出众，冷却液在核能、

风能、储能等领域形成了新的应用场景，主要用于上述领域的设

备冷却系统。公司目前已完成部分储能及风电企业如远景能源、

上海电气等客户的开发，未来在相关领域将开拓新的增长点。 

 

4、对于胶粘剂业务的开拓及供应，公司的优势在哪？ 

答：公司从 2004 年开始为汽车行业供应胶粘剂产品，并成

为多家汽车厂胶粘剂的一级供应商，已深耕该业务多年，供应产

品品类齐全，并拥有一支全面、专业的服务团队，具备丰富的相

关服务经验，与汽车厂长期保持高效率沟通，可以更迅速响应汽

车厂提出的需求，有利于公司后续进一步拓展胶粘剂业务。 

 

5、公司在研发方面的投入如何？以及未来的趋势？ 

答：公司多年来的研发投入呈现逐年上升的趋势，近几年每

年的研发费用均已超过 1 亿元。目前公司研发方向专注于汽车胶

粘剂品类，预计明年定增项目上海临港胶粘剂工厂的落成后，随

着胶粘剂研发中心的启动，公司研发力度将进一步增大。 

 

6、原油价格和汇率变动对于公司原材料成本有一定的影响，



 

 

请问公司如何应对？ 

答：在采购端，公司通过预判大宗商品价格走势，利用公司

旗下各大生产基地的原材料储存能力，详细规划备货周期，从而

缓冲原油价格波动对成本的影响；在资金端，公司会通过加强对

汇率变化的监控和预测能力等措施，对进口原材料资金进行锁

汇，提前锁定原材料成本价格。公司后续也不排除利用衍生品工

具的对冲功能，进一步降低大宗商品价格波动的风险。 

 

7、公司是怎么完成这么大规模的汽车厂客户积累？ 

答：国内汽车行业早期以合资品牌为主，而公司从进入汽车

行业的开始就已经和巴斯夫等国际化工企业进行合作，在这阶段

也成功地进入了合资车厂的供应链体系，成为一级供应商，多数

产品也获得汽车厂国外总部的认证。随着国内汽车产业的快速发

展，公司在对国外技术引进、消化和吸收的基础上，开展技术和

产品的自主研发，不断扩充产品供应种类，并通过本地化生产实

现供应。凭借优秀的供应体系、良好的服务意识，持续服务于国

内合资品牌客户，同时向国内自主品牌车企拓展业务，以及近几

年快速地切入到新能源汽车供应体系。 

 

附件清单（如有） 无 

日期 2024-6-5 

 


