
证券代码：002127                                         证券简称：南极电商 

南极电商股份有限公司投资者关系活动记录表 

   编号：2024-004 

投资者关系活动类别 

 

□特定对象调研    □分析师会议 

□媒体采访        □业绩说明会 

□新闻发布会      □路演活动 

□现场参观  

√其他（券商策略会） 

参与单位名称及人员

姓名 

中信证券：冯重光、姚正阳、蔡瀚毅 

金鼎资本：王安源 

时间 2024 年 6 月 6 日 16:30-17:30 

地点 中信策略会（上海） 

上市公司接待人员姓

名 

董事会秘书：朱星毓 

投资者关系活动主要

内容介绍 

一、介绍公司基本情况 

业务方面，时间互联数据营销和数字营销，在高度竞争

的市场环境下，持续做好精细化的业务运营管理及财务管理，

持续在现金流、坏账、预付款及人效管理方面下功夫，做深

做专业，力争未来用时间互联的收益，在合适的时机，选取

优质的标的去做一些横向并购的尝试。 

时间互联拥有优质的媒体资源，搭建具有行业竞争力的

强大中台服务体系，实现厂商业务全面覆盖，与 OPPO、vivo、

小米、华为等顶级流量媒体平台建立了深度合作，并保持长

久的战略合作关系，能够为广告主提供手机厂商、第三方移

动应用市场等多类型媒体广告一站式投放服务。时间互联优

质的内容创作和运营能力得到了媒体和客户的高度认可，也

获得了各项荣誉。 

2023 年，公司授权业务方面进行了重大改革，品牌综合



服务业务划分为时尚系列授权服务、战略合作授权服务及自

营零售三大业务板块。 

战略合作授权服务品牌主要为南极人、卡帝乐鳄鱼等，

顺应大众消费需求，立足多样性、多层次、高性价比、可持

续，以家庭生活全场景持续打造全渠道、全品类布局，以品

类为中心进行企划与招商运营，与头部客户建立长期稳健的

战略合作。 

时尚授权服务品牌主要为百家好（BASIC HOUSE）及旗下

品牌等,分别定位时尚通勤、潮酷、优雅，多维度打造穿透时

尚消费场景的品牌矩阵，聚焦追求品质生活的都市中产人群，

顺应时尚消费品“大品牌、有颜值、个性化、品质好、价格

优、持续上新”的消费趋势，开创风格化＋品类授权的新模

式，基于长期发展主义理念，打造好商品、好营销、好服务，

最终实现大而不卷，合作模式包括品牌授权、合资经营等，

与产业链客户共建时尚共同体联盟。 

自营零售将以南极人男装、女装、内衣品类为主，建立

从源头采购、设计研发、线下销售为一体的一站式产业链新

合作模式，以现代美学理念专注中高端产品，为消费者提供

有仪式感的基础款内着和可通勤的户外款外着。公司引入了

产业链最优质的供应商伙伴，奢侈品工艺团队，投入研发，

以好看“悦人”舒服“悦己”的理念，打造系列精品，持续发

挥规模和总成本优势，做好个性化和差异化，做深做精，以

支持品牌的长远发展和市场扩张，增强公司的市场竞争力。 

 

二、主要问题及回答 

1、请问公司未来有没有投资并购的计划？ 

答： 

公司注重企业资金的使用效率，关注合适的投资发展机

会，时间互联方面，在其业务规模和体量下，在合适的时机，



寻求小而美的并购标的做一些横向并购的尝试；品牌方面，

会寻找具有一定国际知名度、有历史沉淀的名优品牌做本土

化的升级改造，使其能够满足多元化、个性化、快速迭代的

消费需求，重新焕发生命力。 

 

2、百家好销量不错，退货率如何？ 

答： 

2023 年公司完成百家好品牌的并购后，对其整体资产、

资源进行盘整，进行本土化改造，并积极开拓优质供应商渠

道和线上销售渠道。百家好品牌与行业中具备高质量、强研

发、强运营、有店播能力的头部专业代理商进行合作，大而

不卷，通过线上高效的运营方式，提高运营周转率，实现了

更高的效率，在保障产品质量、创新力及性价比的优势下，

让消费者在价格上获得更好的体验感，使得百家好女装抖音

渠道的确收在行业中处于较好的水平。 

 

3、2023 年公司资产减值准备中有 2700 万元左右的存货

跌价损失，请问这个存货具体是指什么？ 

答： 

库存商品的跌价准备主要是百家好收购前留存的成衣商

品尚未完全销售出去，公司按照相关会计准则要求进行计提

的存货减值，目前这部分库存正在有序消化中。 

 

4、目前公司授权业务整体情况如何，季报中公司合同负

债有 3 亿元，是授权业务的预售账款吗？ 

答： 

目前授权业务的收款条款是比较稳健的，授权业务分为

时尚授权和战略授权。战略合作授权业务以南极人、卡帝乐

等品牌为主，与头部客户陆续签订相对长期的合作协议，以



建立更稳定持久的合作；时尚系列授权业务以百家好系列品

牌为主。合同负债主要是品牌综合服务、经销商授权服务和

时间互联业务的预收款项。 

 

5、公司线下渠道的规划是什么？有出海计划吗？ 

答： 

线下的店铺目前在筹备中，会布局中心化店，做好单店

坪效和对周边的影响。公司出海是希望能够实现品牌和商品

的步调一致性，公司用全球化的视野和眼光对业务进行整合

和布局，打造系列精品，持续发挥规模和总成本优势，做好

个性化和差异化，做深做精，来支持品牌的长远发展和市场

扩张，增强公司的市场竞争力。 

 

6、公司销售费用率提升的原因是什么？ 

答： 

销售费用的增加主要是前台业务部门的人力成本增加和

新增自营零售业务的艺人代言费及机场广告投放所致。 

 

附件清单（如有） 无 

日期 2024 年 6 月 6 日 

 


