
 

 

编号： 2024-007 

投资者关系活

动类别 

 特定对象调研        分析师会议 

□媒体采访            业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观 

□其他 （     ） 

参与单位名称

及人员姓名 

 

北京橡果资产管理有限公司  魏鑫先生 

金股证券投资咨询广东有限公司 曹志平先生 

玖金(深圳)投资基金管理有限公司  郑奇国先生 

深圳汇合创世投资管理有限公司  张雨绮女士 

深圳安卓投资有限公司 李伟先生 

时间 2024年6月17日上午10:00-11:00 

地点 湖南丽臣实业股份有限公司办公大楼五楼会议室 

形式 线上会议 

上市公司接待

人员姓名 

董事会秘书、财务总监 郑钢先生 

证券事务代表 刘曾辉先生 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

 双方就公司、产能利用、募投项目等经营方面进行了沟通，相关问答记

录如下： 

1、公司主营业务概述： 

公司立足于精细化工领域，主营业务为表面活性剂和洗涤用品的研发、

生产及销售。公司拥有长沙、上海、东莞三大生产基地，表面活性剂年产能

48.50 万吨，洗涤用品年产能 21.50 万吨。表面活性剂业务是公司主要的收入

和利润来源，表面活性剂主导产品 2023 年行业排名位列全国前二。 

2、产销规模有多少？ 



 

2023 年公司生产表面活性剂 44.70 万吨，产能利用率为 92.16%，全年实

现表面活性剂产品营业收入 2,996,743,255.50 元，较上年同期上升 7.42%，

实现产品销售毛利率 11.89%，较上年同期上升 0.41 个百分点。 

3、最近的新建产能有多少， 

目前公司在建绿色表面活性剂产能为 25万吨，其中上海奥威 25万吨新

型绿色表面活性剂生产基地及总部建设项目（一期 12万吨）已于 5月初进入

试生产阶段。上海奥威 25万吨新型绿色表面活性剂生产基地及总部建设项目

（二期 13万吨）正在进行土建施工及部分项目的设备安装工作。 

4、市场预期是否能完全消化新建产能。 

募投项目投产后，公司将努力提升产能利用率。上海基地新增的表面活

性剂将提高长三角地区和西南、河北及海外市场的供应力度。公司通过加大

对优质客户的供应力度；拓展客户数量，提升市场份额；加大国际市场开拓

力度，增加出口；渗透其他下游应用领域市场，拓展销售空间，努力将上海

奥威建设成集科研、产销于一体的科创型示范基地及智能制造的名片，成为

表面活性剂的国际桥头堡， 

5、表面活性剂是公司的主导产业，公司该产业核心竞争力是什么，有什

么核心技术。 

公司在表面活性剂领域深耕数十年，积累了深厚的技术经验，产品优质

的性能及中高端的定位为市场所认可。公司具备技术与产品质量优势、区位

优势及客户资源优势、规模效应与成本优势、品牌优势及行业地位优势、产

业链优势。 

公司积极推进表面活性剂产品的绿色化、功能化发展，公司二噁烷控制

技术、色泽控制技术属于国内领先水平，能够满足各类客户的高品质要求，

并能够针对不同客户的特定化需求，研制符合客户要求的细分产品。公司二

噁烷含量执行的内控标准不超过 30ppm，远低于国家标准规定的 100ppm，并

且可以根据客户需要将表面活性剂产品中二噁烷的含量控制在 10ppm 以内，

甚至可以达到 5ppm 以内。生产的优级磺酸产品色泽小于 15klett。 

目前，公司研发的氨基酸型表面活性剂、刮膜 AOS 粉投入量产，并正在

开展不同碳链分布的甲基椰油酰基牛磺酸钠、低盐型甲基椰油酰基牛磺酸

钠、烷基糖苷等绿色表面活性剂的研发工作。公司依托强大的技术优势，研

发出工业清洗领域产品。公司产品性能的不断优化、新型绿色表面活性剂产

品及原有表面活性剂衍生产品的持续研发，以及新领域产品的不断拓展，是

巩固、提升公司行业领先地位的重要支点。 

6、对于原材料价格波动所带来的风险，公司的处理及应对措施。 

公司加强与主要原料供应商的战略合作，采取产品销售价格与原材料采

购价格联动的定价策略，提高预判行情波动的经营决策能力，做好上下游产

销联动。根据市场变化合理调整原料库存，将原材料价格的波动较好地传导



 

到产品售价中，提升公司盈利能力。 

 

关于本次活动

是否涉及应披

露重大信息的

说明 

否 

活动过程中所

使用的演示文

稿、提供的文

档等附件（如

有，可作为附

件） 

无 

日期 2024-6-17 

 


