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证券代码：300005                                               证券简称：探路者 

探路者控股集团股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                        编号：2024-002 

投资者关系活动 

类别 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

现场参观 

其他（《股东来了》——投资者走进探路者活动） 

参与单位名称及

人员姓名 

指导单位：北京证监局、北京上市公司协会 

参与机构：东兴证券、中金公司、华西证券、银河证券、方正

证券、招商证券、证券日报等 20 多家机构，42 名参会人员 

时间 2024 年 6 月 17 日 14:30 至 17:00 

地点 北京市昌平区宏福创业园 28 号探路者会议室 

上市公司接待人

员姓名 

何华杰（董事兼总裁）        陈  旭（副总裁/户外 CEO) 

薛梁峰（财务总监）          杨树（首席信息官）           

张志飞（副总裁/董事会秘书） 

投资者关系活动

主要内容介绍 

一、投资者参观公司展厅 

二、接待人员介绍公司发展历程、发展战略、经营状况、产品

情况、技术优势等 

三、投资者交流主要问题 

Q1：户外服装趋势由秋冬款为主转向为更偏向于春夏季度，这

方面可以跟大家介绍一下，公司在服装的多元化方面做的怎么

样、以及一些进展和未来的规划吗? 

A：您好，公司业务模式可参照当下国际品牌管理模式和经验，
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以品牌管理、供应链统筹、效率管理，以及线上线下全渠道、

零售和运营管理为主，是一家以技术为核心和以研发为驱动的

户外公司。品类上，是一个全产品周期、全产品目类的户外公

司。公司产品线不仅聚焦在户外服装上，也聚焦于户外鞋靴，

并致力于在多地形，全场景气候的复杂情况下，研发和提供装

备。即“鞋服配”三个触角的全面多元布局。 

公司服装遵循一年两季的期货制度，两大季期货制度，即春夏

季和秋冬季大型订货会模式，匹配着两次小型订货会，以及重

点款的柔性返单。秋冬季是生意结构的基础，在资源开发，材

料共用，共建统筹管理，全渠道的建设上，公司进行重点布局

的。而春夏季作为户外品牌公司业务，无论国内国际都不可或

缺，在春夏季的产品研发上，公司投入大量的精力。未来，公

司会从前端研发材料、研发思路切入，在专业级的场景下拓展

市场，持续提升市场的渗透率和用户的品牌认知。谢谢。 

 

Q2：请问公司一季度业绩增长的原因是什么，是否具有持续

性? 

A：您好，公司第一季度实现归母净利润约 7,118 万元，同比增

长 286.55%，业绩增长的主要原因是较去年同期合并范围增加，

芯片业务利润增加，同时户外业务随着收入增长经营利润提升

所致。公司户外产品有一定季节性，随着户外人群渗透力提升，

公司户外产品形象年轻化，技术迭代升级，公司产品将赢得更

多消费者青睐，从而实现收入增长。谢谢。 

 

Q3：请问公司关于主品牌的品牌力提升方面，例如进入一些高

端的商场体系，在这方面公司今年会有什么布局？ 

A：您好，品牌焕新是行业共同课题，也是公司户外团队要面

对的机遇和挑战。公司以产品驱动和技术研发创新为手段，产
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品定位为专业级产品和泛户外休闲产品双发展策略，通过不同

产品的结合进行系列性平衡发展。商场布局方面，目前公司主

要以一种新兴的综合性的 shopping mall 为主，以新店铺形象、

新道具形象、新产品形象拓展渠道资源。谢谢。 

 

Q4：请问关于女性消费者公司有什么样的举措？ 

A：您好！女性消费者方面，公司未来将会加大产品配色、功

能和产品多样化的开发，以适应不同的需求场景。另外，公司

将通过与服装类高校的深度研发合作，打造出更多爆款满足这

类消费群体需求。谢谢！ 

 

Q5：请问公司的未来资本扩张规划？ 

A：您好！公司坚持以“科技报国，引领高质量生活方式”为

企业使命，以“致力成为探索美好生活，服务智能社会的世界

一流企业”为企业愿景，“户外+芯片”双主业战略驱动，深化

跨国布局，奠定增长基石，用探路者的心态构建独属于公司的

核心竞争壁垒，持续夯实“中国领军户外品牌”的行业地位。

户外用品方面公司奉行坚持长期主义，保持户外行业领军地

位，对标国际品牌，不断优化产品结构，持续完善精益化管理；

优化收入结构，降本增效，在保证经营指标健康的前提下，持

续提升盈利水平。公司芯片业务方面，公司致力于成为高品质

显示领域的 IC 领军者。未来公司将通过自身区域市场资源和

优秀的管理模式，对芯片业务进行有效的管理及供应链、市场

赋能，通过海内外收购兼并及集团内部的重组整合，促进全球

研发联动。目前公司芯片产业布局的架构已初步形成，产业集

群扩张的基础逐渐稳固，公司将进入整体规模增长、经营效率

持续提高、综合竞争力不断提升的高质量发展阶段。 

公司坚持“户外+芯片”双主业发展战略，不断提升芯片业务的
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整体收入占比。公司未来资本扩张重心在芯片业务方面，公司

将围绕模拟芯片领域寻找市场空间更大的并购标的，不断延展

公司芯片业务范畴和丰富业务形态。谢谢。 

附件清单（如

有） 
无 

日期 2024 年 6 月 17 日 

 


