
 

 

冠捷电子科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 
 

                                                  编号：2024-002 

投资者关系活动类别 

√特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

√现场参观  

□其他（请文字说明其他活动内容） 

活动参与人员 

创华投资李军辉、初华资本李献红、上银赖泽辉、恒泰投

资林秋杏、国联证券贺思嘉、国银资本胡勇军、香港国际

投资总会章智杰、宏扬投资曹重阳 

公司董事会秘书郭镇、证券事务代表邓文韬 

时间 2024 年 6 月 20 日（周四） 

地点 深圳冠捷 4106 会议室 

形式 现场交流、参观展厅 

交流内容及具体问答

记录 

本次投资者关系活动以座谈方式进行交流，主要介绍了公司历史

沿革、重组上市概况、近年来主营业务情况、全球布局、核心竞

争优势等。 

主要内容如下： 

Q1、公司商业显示方面业务情况 

A1：商显业务方面，公司具备“硬件+软件”的优势。作为行业内

知名的全屏商用产品及解决方案提供商，公司致力于发挥自身的

技术优势与创新能力，以智慧办公、智慧医疗、智慧教育、智慧

交通、智慧零售五大行业应用为核心（参观展厅商显于会议、商

超、交通、教育、医疗、展览等实际应用），深化拓展商显于各行

业的智能应用场景，并以开放姿态与各类软硬件开发商、系统集

成商等合作共进，为众多单位和企业用户提供专业化、一体化、



 

 

定制化的智能显示整体解决方案。 

 

Q2、公司将采取什么措施提升营收和毛利率 

A2：众所周知的原因，通胀影响消费复苏市场需求不旺，全球显

示市场整体出货规模有所缩减，加之原材料面板价格相对低位，

公司产品均价随之走低，导致营收有所下降。公司持续改善产品

结构、降本增效，2023 年度综合毛利率稳中有升。 

公司将持续优化业务结构，提升高毛利率业务占比，在电竞显示

器和智慧商显等细分市场加大投入布局，公司定有发展规划，并

按计划推进，两大业务方面，显示器要确保世界第一，电视要站

稳全球前位，新兴产品销量和营收要大幅增长，未来新兴产品

（Gaming MNT/PD/E-paper/OLED TV/Mini LED TV/AVA 等）销量

营收将有望逐年提升，业务占比不断提高。 

此外，作为生产制造企业，公司加快“制造”向“智造”转型，

将不断优化生产程序，推动全自动化生产线，精进制造工艺，加

强品控，减少原材料损耗，进而降低单位生产成本，实现利润水

平的提升。 

 

Q3：公司电子纸业务、产品介绍 

A3：公司通过与电子纸产业头部企业的深化合作，进军电子纸领

域，深入拓展电子纸应用，着力于完善电子墨水屏相关的显示产

品线布局，在继三色、四色显示的产品基础上，已推出全彩电子

纸产品。目前公司电子纸产品涵盖墨水屏显示器、电子价签、电

子标牌、电子桌牌、会议预约屏、床头卡、床尾卡、智能输液标

签、病房门口屏、公交站台信息牌、智慧学习本等等，其具备类

纸显示、低功耗节能、长久续航、智能护眼等“绿色属性”，配合

成熟的软硬件一体化显示解决方案，满足不同场景应用需求（参

观展厅电子纸产品实际应用）。 

 



 

 

Q4：请介绍一下公司商显产品在医疗行业的应用情况 

A4：公司为医疗行业提供专业化、整合化、一体化的解决方案，

通过全屏生态实现医疗信息的精准、高效、高清化显示，提升就

诊体验、加快就诊效率。 

在智慧医疗场景下，通过数字标牌、LCD 拼接屏、立式广告机等

实时呈现就诊排队、专家排班、地图导览等信息，为患者提供有

序、便捷的就诊环境；通过护理白板、护士站交互大屏等产品为

病区带来智慧化管理，提高医疗服务效率；通过智能门口屏、智

能床头卡等产品提升病房智慧卡水平，带来智能、个性、贴心的

医疗服务体验；通过临床综合显示器，为医生的门诊工作提供更

精准的影像支持，从而更好地保障医疗安全。 

目前已有众多三甲医院和其他医疗机构应用了公司医疗相关的商

显产品。 

 

 

接待过程中，公司严格按照投资者关系管理活动相关制度及程序

规定，保证信息披露的公平性，没有出现未公开重大信息泄露等

情况，同时已按深交所要求签署调研《承诺书》。 

关于本次活动是否涉

及应披露重大信息的

说明 

否 

活动过程中所使用的

演示文稿、提供的文

档等附件（如有，可

作为附件） 

无 

 


