
 

 

证券代码： 301507                             证券简称：民生健康 

杭州民生健康药业股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2024-006 

投资者关系活动

类别 

 

√ 特定对象调研        □ 分析师会议 

□ 媒体采访            □ 业绩说明会 

□ 新闻发布会          □ 路演活动 

□ 现场参观  

□ 其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及

人员姓名 

招商证券股份有限公司 陈书慧 

 

时间 2024 年 6 月 20 日 (周四) 下午 15:00-16:00 

地点 公司会议室 

上市公司接待人

员姓名 

董事会秘书   陈稳竹 

证券事务代表 鲍蔚霞 

证券事务助理 潘亦乐 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

一、调研问答环节： 

1、公司组织架构中，营销中心下分招商事业部、OTC 相关

部门及保健品相关部门，请问具体这几个部门之间有什么关系与

差别？ 新零售保健品事业部是负责哪块业务的？ 

回答：公司 OTC 业务部门分为 OTC 商务事业部与 OTC 零

售事业部，OTC 商务事业部负责对接经销商，OTC 零售事业部

主要针对传统连锁药店；招商事业部负责对接其他单体药店、第

三终端等，主要是新品招商。新零售保健品事业部目前主要负责

保健品的线上销售。 

2、公司对于 OTC 产品与保健品在经销商选择方面，有什么

区别？ 

回答：OTC 产品经销商，一般为国内大型医药流通商及区域

实力较强的医药流通商，主要承担配送、回款等功能。保健品的

经销商主要是区域内保健品销售网络比较健全的贸易公司。对于



 

 

经销商，公司严把准入门槛，综合考量选择。 

3、公司经销商库存是否合理？ 

回答：公司严格控制经销商库存，通过信息化的库存管理系

统监控各经销商的库存变化，公司各级经销商的库存基本都保持

合理水平。 

4、公司销售客户占比金额是否比较集中？是什么样的合作

方式？ 

回答：2023 年度，公司前五大客户销售金额占年度销售总额

比例为 62.51%。公司与经销商的合作模式均为买断式经销，与

客户按年度签订框架合作协议，具体订单根据每月、每季度情况

进行调整。 

5、请问公司是否有中长期的规划？ 

回答：有，未来公司将以新产品、新业务、新模式、新项目

等四新战略为核心进行突破。 

新产品方面，公司将持续加大研发投入，构建多元产品矩阵。

具体来说，一方面扩充以 21 金维他为代表的维矿产品集群，另

一方面切入生发、肠道健康、睡眠健康等治疗型、功能性品类，

同时积极布局益生菌、中药补益等大健康其他赛道。 

新渠道、新业务方面，公司将持续拓展营销渠道，不断强化

销售渠道的广度和深度建设，以自营与代理相结合的方式实现线

上线下的更全面覆盖。 

新项目方面，公司也在积极寻求合适的机会，关注与上下游

协同、符合公司发展方向的新项目。 

6、公司目前属于品牌型公司吗？ 

回答：公司产品具有较强的消费属性，因此公司高度重视品

牌建设，致力于提升品牌的核心价值及影响力，每年都会投入一

定的费用进行品牌传播。公司是一家集产品研发、生产、销售、

品牌推广于一体的高新技术企业。 

 

 



 

 

二、其他事项的介绍 

由董事会秘书介绍了公司控股股东的业务板块、未来发展战

略等内容。 

附件清单（如有） 无 

日期 2024-06-20 

 


