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濮阳濮耐高温材料（集团）股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

 

                                                      编号：2024-003 

投资者关系活

动类别 

 

特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          路演活动 

□现场参观  

□其他（请文字说明其他活动内容） 

活动参与人员 

光大证券、华泰证券、华西证券、民生证券、长城证券、中信

建投证券、天风证券、德邦证券、华创证券、财通证券、华安

基金、淳厚基金、交银基金、申万菱信、国泰基金、广发基金、

太平基金、中欧基金、诺安上海、富国基金、建信养老、华夏

基金、长盛基金、天弘基金、建信基金、华商基金、泰康基金、

嘉实基金、永明基金、人寿养老、睿亿投资、丙申投资 

活动时间 2024 年 6 月 13 日至 6 月 20 日 

活动地点 北京、濮阳、线上交流 

上市公司接待

人员姓名 
董事长刘百宽（北京）、董事会秘书彭艳鸣（濮阳、线上） 

主要交流内容

及具体问答记

录 

一、活性氧化镁的市场价，到底是多少？影响活性氧化镁

的定价因素以及对下游客户成本的影响？公司活性氧化镁的

定价策略？ 

回复：1、活性氧化镁的市场价不是单一的，一般会根据产

品的活性、杂质含量、稳定性等等因素对应不同型号和价格。 

2、活性氧化镁的单价对下游客户成本的影响途径主要有这

几个方面。一般情况下，钴镍沉淀率越高、钴镍渣品位越高、

镁残留越低、单耗越低的氧化镁，其价格越高。在实践中，客



户还要结合其矿山品位的不同特点（相应决定了镍/钴溶液中镍

/钴含量的高低），高含量的镍/钴溶液对氧化镁的活性要求会低

一些，低含量的镍/钴溶液对氧化镁活性要求会更高一些，不同

的客户出于提钴或镍的经济性角度，可以通过选择不同型号的

活性氧化镁来实现成本的有效控制。总体上，不能简单认为活

性氧化镁单价越低，对客户的成本控制越有利。 

3、公司活性氧化镁产能目前尚未充分释放，未来实现规模

化产销后，定价会充分反映公司产品的品质、性能的优势，综

合考虑市场真实价格进行定价；不同标号的产品，不同的适用

场景也会进行差异化定价。 

 

二、目前公司活性氧化镁的具体进度是什么？ 

回复：活性氧化镁下游客户洽谈大致分为，小试（公斤级）、

中试（百吨~千吨）、规模订单批量谈判等数个阶段。由于下游

工厂主要在非洲、大洋洲等地，航运因素导致中试的测试周期

较长。目前，高活性氧化镁在非洲湿法沉钴市场四个客户进行

评估，其中两家评估结果已完成，结论是沉钴效果挺好，目前

已进展到商务谈判中试订单的程度；另外两家，正在进行评估，

结果尚未出来。高活性氧化镁在湿法沉镍市场某外资企业，已

完成百吨级的中试，客户端反馈效果相当好，目前正在进行规

模化批量供应的商务谈判。 

 

三、为什么公司对自己的活性氧化镁产品有信心？ 

回复：公司生产的活性氧化镁原料来自西藏卡玛多菱镁矿

（自有矿山），卡玛多菱镁矿是非常稀有的隐晶质菱镁矿，正是

基于卡玛多菱镁矿天然的微米级的晶体尺寸结构（2-4 微米），

使得其在煅烧后，氧化镁的晶粒集中于亚微米级的结晶尺寸

（100-200 纳米），因此具有很高的化学反应活性，从而提高氢

氧化钴或氢氧化镍钴的回收率。其次在有害杂质方面卡玛多菱

镁矿也具有天然低硅、低铁、无氯等特点，使得活性氧化镁在

使用过程中，减少了含氯氧化镁中氯根对设备的腐蚀性，同时

降低了硅、铁等杂质对钴镍渣品位的影响，降低下游进一步深

加工的成本（例如除铁环节等）。此外，公司近几年通过在活性

氧化镁领域的不断研发积累，已经拥有了自主研发的生产技术

工艺和自主知识产权，以及匹配的生产线。从产品实验室检测



对比分析来看，我们的产品与国外供应商相比，关键性能指标

均表现优异，尤其是钴沉淀率、钴渣中钴含量、镁残留和氧化

镁单耗。 

 

四、活性氧化镁用于湿法提镍场景中的优势有哪些？ 

回复：目前，活性氧化镁是湿法提镍市场的一种沉淀剂。

氧化镁的使用量大约 20 万吨/年。实验室研究表明，活性氧化

镁用于湿法提镍市场，相对于氢氧化钠，具有五大优势：一是

镍钴渣的品位，有一定提升；二是镍钴渣过滤后的含水率有大

幅度下降，相应可以降低运输成本或烘干成本；三是镍钴渣的

过滤效率有显著提高；四是尾水处理，简单、高效且成本低，

易循环利用；五是成本可大幅降低。 

 

五、活性氧化镁的市场空间有多大？ 

回复：活性氧化镁的下游市场应用场景非常丰富，或者说

下游应用行业比较多。以湿法冶金为例，总体上活性氧化镁消

耗量与最终提炼出的金属钴或金属镍的重量是 1：1 的关系。近

年来由于新能源金属受到高度重视，其产量不断增长，使得活

性氧化镁在湿法冶金市场需求大幅提升。2023 年全球钴矿产量

达 23 万金属吨，同比增长 16.4%；全球镍矿产量达 356.6 万金

属吨，同比增长 9.1%。在湿法提钴方面，活性氧化镁是主流的

沉淀剂，在湿法提镍方面，活性氧化镁也是重要的一种沉淀剂，

考虑到全球未来新能源电池需求不断上升，将对全球钴、镍生

产带来持续的增长动力，同理也会拉动活性氧化镁的需求增量。 

 

六、公司 2024 年对于活性氧化镁业务板块的产销量预判。 

回复：目前公司活性氧化镁业务板块正处于商业化的关键

时期，出于与客户达成的商业规则的尊重，以及对投资者负责

的角度，尚无法明确做出具体的产销量的预判。 

 

七、目前西藏卡玛多菱镁矿的开采情况，前期的主要下游

产品的用途，盈利水平。 

回复：目前，卡玛多菱镁矿年开采正常，证载年开采量 100

万吨，对应的氧化镁理论产量可达 45 万吨。前期的主要下游产

品分为两大板块，一是高端耐火材料原料，二是非耐材领域氧



化镁类产品。由于不同板块对应的下游行业的市场需求不同，

非耐行业用氧化镁产品的毛利率远高于耐材原料行业的毛利率

水平。 

 

八、矿源法活性氧化镁，对于复配工艺，卤水工艺的优势

有哪些？ 

回复：濮耐股份矿法活性氧化镁，近几年通过不断研发积

累，已经拥有了自主研发的生产技术工艺和自主知识产权，以

及匹配的生产线。成本可控、品质稳定。相对于复配工艺而言，

具有成本可控、质量稳定、且供应稳定的优势；相对于卤水工

艺，具有工艺流程短、质量稳定、对环境友好、不含有害元素

腐蚀性氯根，且成本可控的优势。 

 

九、传统业务方向，美国工厂的情况介绍。 

回复：目前美国工厂镁碳砖的设计产能是年产 2 万吨，已

经投产。公司将根据未来美国市场客户的需求增长情况再进行

扩产。美国工厂的建设背景一方面是公司出口美国的产品获得

美国钢厂的广泛认可，客户基础较好，客户有丰富濮耐产品应

用的潜在要求；另一方面，可以规避美国对部分来自中国的耐

材制品征收高额反倾销税（260%）的关税壁垒。 

 

十、2023 年年报中，海外的收入，海外的利润占比情况。 

回复：公司 2023 年海外收入 14.7 亿，收入占比 27%左右。

得益于海外市场的竞争格局相对稳定以及公司长期在海外客户

积累的良好商誉，公司海外销售的毛利率相对国内更高，因此

海外销售贡献的利润占比也会显著高于国内市场。 

 

附件清单 无 

日期 2024 年 6 月 21 日 

 


