
 

证券代码：603970                                   证券简称：中农立华 

 

中农立华生物科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2024-04 

投资者

关系活

动类别 

☑特定对象调研      分析师会议  

☑媒体采访          业绩说明会  

新闻发布会        ☑路演活动  

☑现场参观          ☑网络会议  

☑一对一沟通        其他         

参与单

位名称

及人员

姓名 

中信证券股份有限公司 孙臣兴、田显城 

国泰君安证券股份有限公司 钟浩、钱伟伦、王瑞健 

华泰证券股份有限公司 熊承慧、张雄 

民生证券股份有限公司 刘海荣、李家豪 

联凯财富资产管理有限公司 闫子强 

远信投资有限公司 肖运柯 

宝盈基金管理有限公司 谢圳棠 

景顺长城基金管理有限公司 陈渤阳、范顺鑫、王勇 

招商信诺资产管理有限公司 钱旖昕、柴若琪 

鹏扬基金管理有限公司 梁君岳 

鹏华基金管理有限公司 王曦炜 

光大证券股份有限公司 赵乃迪 

诺安基金管理有限公司 赵森 



 

嘉实基金管理有限公司 孟夏 

中信建投证券股份有限公司 彭卓栋、刘岚 

海通证券股份有限公司 李智 

深圳创富兆业金融管理有限公司 司巍 

北京国际信托有限公司 王春朝 

华创证券股份有限公司 吴宇、杜臻 

中国国际金融股份有限公司 陈琛、谢秉稚、王琛 

中加基金管理有限公司 鄢然 

国融基金管理有限公司 彭双宇 

兴合基金管理有限公司 郭昱泽 

天风证券股份有限公司 林逸丹 

北京睿谷投资有限公司 刘志国 

北京润晖资产管理有限公司 贾思源、李勇 

广东正圆投资有限公司 黄志豪 

富敦投资管理（上海）有限公司 刘宏 

海金（大连）投资管理有限公司 蔡荣转 

杭州乾璐投资管理有限公司 陈少楠 

江海证券有限公司 梅话雨、蔡晨浠 

明世伙伴基金管理（珠海）有限公司 郑晓秋 

上海季胜投资管理有限公司 刘青林 

上海泾溪投资管理合伙企业（有限合伙） 吴克文 

上海途灵资产管理有限公司 赵梓峰 

绍兴宸鑫资产管理有限公司 裘勇 

世纪证券有限责任公司 罗鹏 

序列(海南)私募基金管理有限公司 钟华 

循远资产管理（上海）有限公司 田超平 

颐和久富投资管理有限公司 米永峰 

中国农资传媒 炼晨、刘颖 

时间 2024 年 6 月 13 日、6 月 18 日、6 月 20 日、6 月 21 日、6 月 24 日、6



 

月 25 日、6 月 26 日、6 月 27 日 

地点 
天津武清区小麦测产观摩会现场、天津为农社、公司会议室、北京、深

圳、线上会议 

上市公

司接待

人员姓

名 

公司董事长苏毅先生 

公司总经理兼董事会秘书黄柏集先生 

公司为农社负责人兼战略发展部经理孙晓博士 

公司投资者关系经理张剑飞先生 

投资者

关系活

动主要

内容介

绍 

1、 介绍公司为农社情况 

立华为农社是结合国内农资市场的实际情况，依托公司现有资源及

优势，在传统市场区域中开发具有较大发展潜力的合作伙伴，以优质的

产品资源和专业的植保技术服务对其进行赋能，在基层拉动的一种渠道

合作模式。为农社在当地区域内提供农业植保专业服务，通过县一级的

服务网点将立华本地化的作物健康解决方案及专业的植保技术服务渗

透进“最后一公里”。公司为每个为农社派驻 1-2 位专业的植保技术服

务人员，扎根基层，全方位介入管理和技术服务，帮助合作伙伴提升经

营水平和盈利能力，助力公司在终端市场打造品牌影响力。为农社秉承

“合作、开放、共赢”的经营理念，与合作伙伴并无股权关系绑定，旨在

充分调动起合作伙伴的积极性，打造双方合作共赢的新局面。 

2、介绍近期“粮安中国行”测产观摩活动情况 

公司于今年 5 月 19 日至 6 月 18 日，在浙江、江苏、安徽、河南、

河北、山东、天津等地开展了 15 场实测实收和现场观摩会，并同步直

播，其中小麦 12 场、油菜 3 场，线上线下共计约 300 万人次参加。测

产数据显示，使用中农鼎粮柱方案的小麦较常规方案增产 12.2%—

21.0%。圣灯 1 号油菜品种相较于其他油菜品种，增产 28.0%—35.7%，

亩增油率 54%—68%。后续将在玉米和水稻上推广中农鼎粮柱作物解决



 

方案，圣灯 1 号种子推广订购会按计划推进。 

 

3、互动 Q&A 

1) Q：目前农化行业的竞争情况如何？公司将如何应对？ 

A：目前我国农药市场细分程度高，不同种植区域差异化明显，市

场较为分散，且存在产能过剩的情况，市场竞争残酷激烈。2023 年行

业震荡下行，企业面临诸多挑战，经营风险骤增。行业将逐步进行整合，

优胜劣汰不断上演。 

公司依托于供销社背景，在境内外拥有优质的客户渠道和稳定的资

源优势，为主营业务向纵深推进保驾护航。此外，公司通过内部挖潜、

外部招聘等手段搭建结构合理的人才团队，部分销售团队负责人和管理

层来自跨国企业和行业内优秀的民企，人才储备丰富。在经营管理等方

面始终保持战略定力，严控经营风险，行稳方能致远。另一方面，公司

坚定执行品牌战略，整合优质资源，提升综合供应链管理水平，形成核

心竞争力。除此之外，公司将充分发挥资金、研发、品牌、渠道及信息

方面优势，聚焦主营业务，探索培育第二增长曲线，不断提高公司在行

业内的影响力和市占率，成为农化流通领域真正的“国家队”。 

2) Q：“中农鼎粮柱”植保技术方案主要针对哪些作物？ 

A：公司“中农鼎粮柱”是作物健康业务板块针对大田作物（小麦、

玉米、水稻）开发的本地化作物健康解决方案的品牌，其中包含杀菌剂、

杀虫剂及作物营养产品，具有抗逆、防病和增产作用。使用中农鼎粮柱

方案的小麦，旗叶、茎杆、根系长势更好，亩穗数、穗粒数等各项指标

相比对照组均有显著提升。公司技术储备丰富，针对不同种植区域方案

内容会结合当地实际情况进行调整，增加产品本地化属性，提升该产品

竞争力。依托于公司资源整合优势，该产品在持续迭代升级。 

3) Q：未来国家倡导的行业趋势？ 



 

A：国家推进“双减双增”项目，即减少化肥农药使用量、减少农

业用水，增加有机肥使用量、增加绿色优质农产品供给。科技种植作为

现代农业的重要发展方向，为农业双减双增目标的实现提供了有力支

撑。公司将不忘为农服务的初心使命，在行业内继续深耕，不断优化产

品方案，打造技术专家团队，通过为终端种植户提供专业的植保技术服

务，实现“双减双增”，助力农业绿色可持续发展。 

4) Q：公司未来每年的分红比例大概是多少？ 

A：公司自 2017 年上市以来，年均分红占归母净利润比例为 42.7%，

2023 年现金分红比例进一步提升至 53.8%。未来公司将继续保持高分红

比例，为投资者打造更好的现金流回报。 

5) Q：请问公司在海外农药登记证的布局以及农药新产品的登记开展

情况？ 

A：公司于 2014 年起在全球主要农化市场开展农药产品登记，目前

业务范围涉及南美、东南亚、非洲、中东和欧洲等 90 多个国家和地区。

在南美、中美地区国家市场，公司以支持登记为主，同时通过把已获证

的自主登记授权给进口商和分销商，进行自主登记产品的销售。公司高

度重视登记证的质量，尤其关注登记证转化为商业产出和成果的情况。

在登记门槛高、市场潜力大的巴西，公司目前已获批 40 余个自主登记

证，预计未来两年内还将有 50 余个自主登记证获批。公司海外业务持

续聚焦重要的农化市场——拉美地区，如阿根廷和巴西，同时在泰国、

印尼、越南等东南亚国家地区进行布局。公司除了登记具有差异化优势

的产品外，对于创制化合物的登记进行重点布局。 

6) Q：公司是否考虑投资上游原药企业？ 

A：公司未来将重点关注海外渠道端的整合工作，通过参股或并购

等方式将当地成熟优质的渠道商进行整合。公司始终保持轻资产运营模

式，公司暂未涉足上游原药企业的投资、生产及运营。未来有合适的投

资机会将视情况而定。 



 

7) Q：公司海外 C 端业务进展如何？ 

A：公司在 2023 年完成了品牌焕新升级，将以“SINO-AGRI”的全新

品牌形象服务全球农业种植者。2024 年在阿根廷开始进行 C 端业务试

点，同时在东南亚、中美洲将择机推进 C 端业务落地。目前阿根廷地

区业务正在有序开展。 

8) Q：公司市值管理工作的具体安排？ 

A：目前，市值管理工作已纳入企业负责人绩效考核中。公司根据

上级单位要求制定了市值提升方案。同时，通过积极参加券商策略会，

接受机构调研，注重提升投关活动质量。另外，公司未来将结合行业发

展趋势，探索运用股权激励、参股并购、资本运作等工具，助力公司市

值提升。公司始终聚焦公司综合实力和内在价值提升，通过稳健运营，

创造更好的业绩以回报广大投资者。 

 

附件清

单（如

有） 

无 

日期 2024 年 6 月 28 日 
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