
证券代码：000568                                   证券简称：泸州老窖 

泸州老窖股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                   编号：2024-6-27 

投资者关系活动

类别 

 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

★其他 股东大会交流 

参与单位名称及

人员姓名 

中金公司：王文丹；广发证券：符蓉；华鑫证券：孙山山；华

泰证券：龚源月等共计 341 人。 

时间 2024 年 6 月 27 日 16:00-17:00 

地点 公司东楼一楼会议室 

上市公司接待人

员姓名 
总经理林锋，财务总监谢红，副总经理、董事会秘书李勇 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

1.公司如何看待行业目前所处的阶段？对行业趋势有何判断？ 

白酒是周期性行业，存在周期波动是正常规律，要有良好的心态

顺应周期发展。随着劳动力人口数量及结构的变化，未来行业集中度

将继续加大，存量竞争和巨头竞争是趋势。 

2.公司如何判断未来高档产品的发展趋势？ 

新生代消费者逐渐成为市场主力，他们喜欢的产品才是好的产品，

企业在未来必须适应消费者的需求变化，按照这个思路制定营销战略。 

3.公司现阶段的发展战略是怎样的？ 

公司现阶段坚定围绕“十四五”供应链稳定发展战略，全面实现

从酿酒生产体系到营销体系的数字化改革和转型，预计到 2025 年，整

个供应链部署基本完成，顺利推进“十五五”生态链战略实施。 

4.公司对未来分红政策的规划？ 

2024 年是泸州老窖浓香技艺连续传承 700 周年，也是泸州老窖股

份有限公司上市 30周年，2023 年度分红实施后，公司自上市以来累计

现金分红总额 433.01 亿元，是股权再融资金额的 10.78 倍，累计分红

率高达 61%，在沪深两市 5000 余家上市公司中名列前茅，公司会根据

实际情况，平衡好企业良性长远发展和股东回报的关系，努力保持持

续、稳定、积极的分配政策。 

5.公司为什么要大力推进“五码关联”？  



公司通过“五码关联”实现对销售体系的数智化赋能，进一步提

升渠道服务和管理能力。“五码关联”是泸州老窖推进实施工业 4.0，

全面建设数智化体系的一部分，数智化体系的核心在于促进生产、销

售等各职能管理体系改革，持续提升管理效率和运营能力。 

6.公司今年推出的窖系列是出于什么考虑？ 

中端酒的主消费带价格不断波动，我们要做好各产品品牌定位，

适应消费者需求变化，面对不同的市场环境，适当补充相应的战略产

品。 

7.公司预计未来的业绩增长情况是怎样的？ 

白酒产业需要抱团发展，通过对中国白酒如何持续稳定健康发展

的共同探讨，把白酒产业做得更好、更优。公司会坚持在良性发展的

基础上能跑多快跑多快的经营理念，维护公司和股东的长期利益。 

8.公司对低度酒产品的发展规划？ 

随着主流消费群体的不断变化，中低度酒将成为未来的趋势，度

数越低，对酿造工艺和质量的要求就越高，公司在低度酒领域拥有较

高的技术护城河。公司会根据当地消费者习惯来投放高度或低度产品,

也会在潜力市场进行低度产品培育,拓展市场需求。 

9.公司国窖 1573 产能情况？ 

    国窖 1573 产能能充分满足公司现阶段销售需求。 

附件清单（如有） 无  

日期 2024 年 6 月 27 日 

 


