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关于湖北美尔雅股份有限公司 

2023 年年度报告的信息披露监管问询函的回复 

 

众环专字(2024)0100969 号 

上海证券交易所上市公司管理一部： 

中审众环会计师事务所（特殊普通合伙）（以下简称“本所”或“我们”）作为湖北美尔

雅股份有限公司（以下简称“美尔雅公司”或“公司”）2023 年度财务报表的审计机构，于

2024 年 4 月 28 日出具了众环审字(2024)0102901 号保留意见审计报告。 

根据贵部《关于湖北美尔雅股份有限公司 2023 年年度报告的信息披露监管问询函》

（“上证公函[2024]0699 号，以下简称“问询函”）的要求，我们以对美尔雅公司相关财务报

表执行的审计工作为依据，对监管工作函中需要本所回复的相关问题履行了核查程序，现

将核查情况说明如下： 

 

一、关于非标审计意见 

年报显示，公司 2022 年、2023 年连续两年被年审会计师出具保留意见的审计报告和

带强调事项段的内部控制审计报告。同时，根据公司公告，公司在 2022 年、2023 年连续

两年存在控股股东关联方占用上市公司资金情形。 

【问题 1】关于保留意见所涉煤炭贸易业务事项。 

公司主营服装生产销售业务和药店连锁业务。公告披露，报告期公司子公司美尔雅矿

业与贵州盘煜开展煤炭贸易合作，截至期末公司向其预付煤炭贸易款的余额为 6450 万

元，并于期后 2024 年 1 月、2 月、4 月分别向其支付煤炭采购款 161 万元、3000 万元、

1500 万元。根据公开信息，美尔雅矿业、贵州盘煜成立日期分别为 2023 年 1 月 10 日、

2022 年 6 月 6 日，参保人数分别为 1 人和 4 人。年审会计师表示，未能获取充分适当的审

计证据以支持前述交易商业合理性及报表列报准确性。 

（6）请年审会计师结合已获取及未获取的审计证据、已经执行的审计程序等，说明

煤炭贸易业务审计受限的具体情况，包括尚需获取的审计证据、未能获取的原因等 

会计师回复： 

针对煤炭贸易业务我们实施的审计程序如下： 
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1.通过向公司管理层访谈、检查相关合作协议，了解： 

（1）公司开展煤炭贸易业务的驱动因素、优势和盈利点等情况，分析该项交易的背景

和商业实质； 

（2）公司开展煤炭贸易业务的业务流程、关键控制点、关键人员的分工情况等，了解

公司风险控制的过程，特别是资金安全方面的考虑； 

（3）开展煤炭贸易业务的供应商、客户的情况，重点关注供应商是否具有煤矿等资

源，客户是否为发电企业等煤炭最终使用单位； 

（4）2023 年度实际开展业务规模远低于预付账款金额的原因、实际开展业务实现毛

利率的合理性、期后业务开展情况以及期后继续支付大额预付账款的原因。 

2.对贵州盘煜实施延伸核查程序： 

（1）核查贵州盘煜 2023 年 5 月至 2024 年 3 月的银行流水，核实大额资金收付情况，

检查是否存在资金流入公司关联方的情况； 

（2）对于大额资金收付记录，核查相关采购合同、销售合同； 

（3）核查煤炭贸易过程中业务原始记录，包括：1）煤炭采购合同、销售合同签订情

况；2）煤炭采购过磅、验收入库记录；3）煤炭采购、销售运输合同、运费结算记录、运

费支付记录；4）仓库租赁协议，仓储费用结算过程及支付记录等；5）煤炭销售发票开具

情况，以及煤炭采购发票取得情况。 

（4）通过公开信息查询贵州盘煜以及其供应商与公司是否存在关联关系。 

3.现场核查程序： 

（1）现场查看美尔雅矿业、贵州盘煜的办公场所； 

（2）针对贵州盘煜银行流水中大额资金支付的供应商，前往其经营场所查看，并对相

关业务人员进行访谈。 

截至审计报告日，我们未能获取贵州盘煜对所收到美尔雅矿业预付煤炭采购款支付情

况的全部的资金流水，未能获取贵州盘煜完整及一致的入库记录、运输记录、开票记录、

资金记录等业务资料。我们认为，美尔雅矿业于报告期及期后向贵州盘煜预付了较大金额

的煤炭采购款，截至审计报告日基本没有完成提货，也未形成相应规模的煤炭贸易业务，

其交易方式不符合一般煤炭贸易的惯例，交易的合理性存在疑虑，因此我们无法判断该项

交易的商业合理性。 

 

【问题 2】关于保留意见所涉服装业务事项 
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公告披露，报告期公司与广东威仕顿签订合作协议，委托其促成团购业务订单，于

2023 年 9 月向其支付保证金 1000 万元，并于期后 2024 年 1 月向其支付保证金 100 万元。

截至目前，广东威仕顿尚未促成团购业务订单。年审会计师未能获取充分适当的审计证据

以支持前述交易商业合理性及财务报表列报准确性。另外，报告期公司与美兴公司签订合

作协议，合作获取服装加工订单业务。公司于 2023 年 12 月向美兴公司支付 2000 万元用于

开展接单工作，后因未能完成接单工作，美兴公司于报告期末向公司返还 2000 万元，并支

付资金费用 3.15万元。报告期公司与美兴公司发生的采购、销售金额分别为 240万元、221

万元，向美兴公司预付款金额远超与美兴公司实际发生的业务规模。年审会计师表示，美

兴公司与美尔雅贸易公司等上市公司关联方在股权、人员等方面存在关联关系，但其未能

获取充分、适当审计证据以判断美兴公司是否为关联方、是否构成关联交易以及通过合作

协议支付及收回 2000 万元款项的商业合理性。根据公开信息，美兴公司 2023 年年报显示，

该公司参保人数为 0，美兴公司全资子公司美兴时装在其 2022 年年报中提供的工商登记电

话和上市公司关联方美爱时装在其 2020 年年报中提供的工商登记电话相同。 

（6）请年审会计师结合已获取及未获取的审计证据、已经执行的审计程序等，说明

团购业务审计受限的具体情况，美兴公司与上市公司关联方在股权、人员等方面存在何种

关联关系，团购业务事项、美兴公司关联方认定事项尚需获取的审计证据、未能获取的原

因等； 

会计师回复： 

针对团购业务我们实施的审计程序情况如下： 

1.广东威仕顿 

（1）我们取得了公司与广东威仕顿签订的《合作协议》，协议约定广东威仕顿促成公

司与某钢铁公司签订服装订单正式协议，若收到履约保证金后 90 天未能促成协议签订，则

广东威仕顿将上述履约保证金在 5 个工作日内全额一次性退还。该条款未实际履行。 

（2）我们通过向公司管理层访谈了解与广东威仕顿合作的交易背景、合作实际执行情

况、期后支付保证金的原因等。我们未能取得广东威仕顿方面促成订单签订过程相关的业

务资料和文件。 

（3）我们取得了美尔雅公司提供的广东威仕顿银行进出账回单，但由于未能获取进一

步的资金流向证据，我们无法核实上述资金的最终流向。 

 

2.美兴公司 
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（1）我们取得了公司与美兴公司签订的《合作协议》，协议约定美兴公司协助公司促

成解放军某部夏季换装订单业务，如订单顺利中标同意将不低于该合同订单合同总金额

50%的业务量委托公司生产，美兴公司以在用生产线设备 664 台/套作为担保物，保证委托

加工业务履行和资金按时返还。我们未能取得美兴公司上述 664 台/套生产线设备是否真实

存在及其对应价值的相关的详细资料。 

（2）公司提供了美兴公司参与订单承接的资料，包括：1）军队采购网通知供应商入

库的短信；2）一份劳动防护服装采购的招标文件。通过上述资料我们无法判断美兴公司是

否直接与该项招标活动有关。 

（3）由于与公司存在人财物混同问题，公司认定湖北美红服装有限公司、黄石美红服

饰有限公司、湖北天罡投资有限公司（以下简称天罡投资）、湖北美尔雅进出口贸易有限

公司（以下简称进出口公司）、湖北闻世建筑工程有限公司、湖北雅正商贸有限公司为上

市公司关联方。公司认为美兴公司与公司不存在任何人财物的混同，因此未将美兴公司认

定为关联方。 

我们通过天眼查查询了美兴公司的公开信息，美兴公司股东为黄石美尔雅纺织科技有

限公司（以下简称纺织科技公司）。其中，进出口公司股东为纺织科技公司，天罡投资股

东为进出口公司。美兴公司监事卫思想为纺织科技公司、进出口公司、天罡投资的法定代

表人。美兴公司与上市公司的关联方在股权、人员方面存在关联关系，因此我们认为美兴

公司可能与公司存在关联关系。 

 

【问题 3】关于资金占用和内控审计意见 

根据公司 2023 年度非经营性资金占用及其他关联资金往来情况汇总表，2022 年末公

司实控人控制的材谷金带存在资金占用余额 4000 万元。公司在 2022 年年报中称不存在资

金占用情形，与前述披露不一致。同时，2023 年材谷金带新增资金占用 3222 万元，报告

期末已偿还。公告披露，年审会计师对公司 2023 年内控审计报告出具带强调事项段的无

保留意见称，报告期公司存在实控人期间占用上市公司资金、关联方披露不完整、关联交

易未经审议且披露、财务管理不规范、内部控制制度不健全等内部控制缺陷，但截至报告

出具日公司已就前述内控缺陷整改完毕。根据公告，公司在 2023 年年报披露后基于实质

判断追认 8 家公司为关联方并补充确认以前年度关联交易，该事项目前尚需提交股东大会

审议；同时，公司对 2022 年年报会计差错进行更正，涉及服装业务收入成本确认、销售

费用调增、坏账准备、商誉减值准备计提等。根据《企业内部控制审计指引实施意见》，
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如被审计单位在基准日前对存在缺陷的控制进行了整改，整改后的控制需要运行足够长的

时间，才能使会计师得出其是否有效的审计结论，如新控制尚未运行足够长的时间，会计

师应当视为内部控制在基准日存在重大缺陷，并应当对内部控制发表否定意见。 

（5）请年审会计师结合对公司内部控制执行的必要审计程序、本期财务报告审计保

留意见、上期非标审计意见事项进展，说明认定公司内控缺陷已整改完成的依据及合理

性，并提供书面证明材料； 

会计师回复： 

1、本期财务报告审计保留意见对内部控制审计意见的影响 

（1）本期保留意见事项 

①如财务报表附注六、6 所述，截至 2023 年 12 月 31 日，美尔雅公司子公司贵州美尔

雅能源矿业有限公司开展煤炭贸易预付款项余额 6,450.49 万元。如财务报表附注六、7 所

述，截至 2023 年 12 月 31 日，公司支付团购业务保证金余额 1,000.00 万元。对于上述资金

往来事项，我们未能获取充分、适当审计证据以支持其商业合理性及财务报表列报准确

性。 

②2023 年 12 月，美尔雅公司与黄石美兴服装科技有限公司（以下简称“美兴公司”）签

订合作协议，合作获取服装加工订单业务。协议签订后，美尔雅公司于 2023 年 12 月 13 日

向美兴公司支付 2,000.00 万元用于开展接单工作。后因未能完成接单工作，美兴公司分别

于 2023 年 12 月 26 日、28 日向美尔雅公司返还 2,000.00 万元款项，并支付资金费用 3.15

万元。2023 年度，美尔雅公司与美兴公司发生采购、销售业务交易额分别为 239.81 万元、

221.08 万元。截至 2023 年 12 月 31 日，美尔雅公司对美兴公司应收账款余额为 13.72 万

元，应付账款余额为 1.88 万元，其他应付款余额为 55.69 万元。 

美兴公司与美尔雅公司的其他关联方如湖北美尔雅进出口贸易有限公司，在股权、人

员等方面存在关联关系，我们未能获取充分、适当审计证据以判断美兴公司是否为关联

方，上述交易是否构成关联交易以及通过合作协议支付及收回 2,000.00 万元款项的商业合

理性。 

（2）保留意见事项对内部控制审计意见的影响 

对本期财务报告发表保留意见是对上述交易的商业合理性存在疑虑，消除疑虑我们需

要进一步的证据，如穿透至交易对手所拥有和控制的银行流水、交易资料等，但是我们所

需要获取的这些进一步证据并不受美尔雅公司的直接控制。上述交易美尔雅公司已经按照

其内部控制和管理流程的规定执行了内部决策、内部审议以及内部签批等程序，美尔雅公
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司也向我们就交易的商业合理性作出了解释，并没有直接证据表明其内部控制存在重大缺

陷。鉴于我们就上述事项对财务报告发表了保留意见，因此在内部控制审计报告中增加强

调事项段，用以提醒内部控制审计报告使用者关注。 

2、上期非标审计意见事项进展 

（1）保留意见及其进展 

如“财务报表附注十四、其他重要事项 4、股权投资”所述，贵公司全资子公司北京美

尔雅能源科技有限公司本期与北京盛达启辰科技有限公司签订关于河北鼎森天然气有限公

司增资扩股协议，对河北鼎森天然气有限公司现金投资 6,000 万元，持股 10%，上述投资

协议于 2022 年 12 月 30 日解除，并收取相关资金补偿 200 万元。2023 年 4 月 25 日，子公

司与北京驰赛远行能源发展有限公司签订债权转让协议，转让上述股权投资款形成的债

权，截止 2023 年 4 月 27 日，转让款和相关资金补偿款已收回。我们未能获取充分适当的

审计证据以证实该交易价格的公允性、真实性及其商业实质。 

对河北鼎森天然气有限公司现金投资 6,000 万元，其中 3,500 万元最终流入实际控制人

附属企业材谷金带（湖北）高新技术产业发展有限公司。上述 6,000 万元的投资款（包含

转入材谷金带的 3,500 万元）已于 2023 年 4 月收回。美尔雅公司已进行前期差错更正，将

该款项由其他非流动资产科目更正为其他应收款科目列报。 

（2）强调事项及其进展 

我们提醒财务报表使用者关注，美尔雅公司全资子公司贵州中能世汇能源科技有限公

司和北京美恒雅商贸有限公司通过签订意向合作协议和代付协议等方式，本期累计支付业

务保证金 6,563 万，累计收回和采取三方对抵方式收回业务保证金 6,073 万。本段内容不影

响已发表的审计意见。 

截止 2022 年 12 月 31 日尚未收回保证金 500 万元已于 2023 年 6 月收回。 

（3）上期非标审计意见事项对内部控制的影响 

上期非标审计意见事项随着资金的收回并进行了前期差错更正，对财务报表的影响已

经消除。保留意见事项涉及实控人期间占用上市公司资金，表明内部控制存在缺陷。内部

控制缺陷的整改情况见下述“3、本期内控缺陷的整改情况”。 

3、本期内控缺陷的整改情况 

本期，受上期非标审计意见事项的影响，美尔雅公司通过自查等发现：存在实控人期

间占用上市公司资金、关联方披露不完整、关联交易未经审议且披露、财务管理不规范、

内部控制制度不健全等内部控制缺陷。美尔雅公司进行了积极的整改，内审部于 2023 年
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10 月向审计委员会提交了内部控制整改报告。在整改报告中，美尔雅公司针对发现的各项

内部控制缺陷制定了具体的整改措施如下： 

（1）资金占用 

①财务部门每月对公司及下属子公司进行检查，一是从账面往来记录以及银行流水双

向检查是否存在控股股东及关联方的非经营性占用资金的情况；二是对大额资金支出进行

检查，检查资金支出是否合理，及时发现并纠正可能存在的资金占用情形。 

②公司董事、监事及高级管理人员每月向财务部门了解公司是否存在被控股股东及其

关联方挪用资金等侵占公司利益的问题，了解公司大额资金支出是否合理。公司独立董

事、监事定期查阅公司与关联方之间的资金往来情况，了解公司是否存在被控股股东及其

关联方占用、转移公司资金、资产及其他资源的情况，如发现异常情况，及时提请公司董

事会采取相应措施。 

③公司不定期对董监高、实控人等组织合规培训。组织实际控制人、董事、监事、高

级管理人员及相关财务人员学习《公司法》《证券法》《上市公司监管指引第 8 号——上

市公司资金往来、对外担保的监管要求》《上市公司信息披露管理办法》等有关法律、法

规及规范性文件，强化实际控制人、董事、监事、高级管理人员行为规范，提高规范运作

意识，防止再次发生此类情况。 

④完善公司内部审计部门的职能，在董事会审计委员会的领导下行使监督权，加强内

部审计部门对公司内部控制制度执行情况的监督力度，提高内部审计工作的深度和广度，

对相关业务部门大额资金使用进行动态跟踪，督促公司严格履行相关审批程序，促进企业

规范发展。 

⑤公司要求主要股东、董事、监事、高级管理人员及时将对外投资、兼职等情况进行

实时报备，进行跟踪并更新关联方汇总表，同财务部准确、完整识别关联方和关联交易，

确保全部关联交易履行必要的决策程序和信息披露义务。 

（2）关联方披露不完整 

①做到公司与本次基于实质认定关联方之间在业务、人员、资产、机构、财务等方面

完全独立、分开，严格管控，包括杜绝财务人员代为办理业务、持有网银 u-key、出借电脑

和服务器等；公司在 2023 年报中，将上述公司披露为关联方，并在《关于补充确认关联交

易执行及预计 2024 年关联交易的公告》中补充披露与上述公司的交易情况。 

②公司组织相关人员认真学习《股票上市规则》《上市公司信息披露管理办法》《企

业会计准则第 36 号-关联方披露》等相关法规，保证公司对关联方信息披露的真实、准
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确、完整。同时要求控股股东、董事、监事、高级管理人员及时将对外投资、兼职等情况

进行报备，进行跟踪并及时更新关联方清单，会同财务部门准确、完整识别关联方和关联

交易，确保全部关联交易履行必要的决策程序和信息披露义务。 

（3）关联交易未经审议且披露 

①做到公司与本次基于实质认定关联方之间在业务、人员、资产、机构、财务等方面

完全独立、分开，严格管控，包括杜绝财务人员代为办理业务、持有网银 u-key、出借电脑

和服务器等；在 2023 年报中公司将上述公司披露为关联方，并在《关于补充确认关联交易

执行及预计 2024 年关联交易的公告》中补充披露与上述公司的交易情况。 

②公司将一方面加强沟通，提高公司信息披露质量。公司加强与董监高、下属子公司

及控股股东的沟通，及时跟进重大事项，强化信息渠道以及反馈处理流程，密切关注、跟

踪日常事务中的重大事项，确保及时按照《上市公司信息披露管理办法》等有关规定及时

履行审议披露义务，提高公司信息披露质量。另一方面将加强培训，提高规范运作意识。

公司董监高及相关人员将以本次整改为契机，吸取教训，加强自律，恪守法律底线，增强

规范运作意识、提高管控水平，积极履行信息披露义务，加强对证券法律法规的培训学

习，并严格遵守《公司法》《证券法》《上市公司信息披露管理办法》《股票上市规则》

等法律法规，明确各部门、各子公司对关联方交易识别、认定、按照时限要求履行申报职

责，使公司关联交易能严格按照审批程序进行决策，及时进行信息披露；同时加强公司管

理层相关业务部门、关键岗位业务人员对关联交易相关法规、管理制度、审批流程的学习

培训，强化关键人员、关键岗位的规范意识，确保内控制度得以有效执行。 

（4）财务管理及核算不规范 

①公司加强对财务部门的内部控制，并对公司财务人员进行相关培训，再次重申不能

与第三方进行无实质业务的资金往来，确保上市公司的人员、资产、财务、机构、业务独

立。 

②要求下属子公司于资产负债表日严格核查财务结账工作，同时组织财务和业务部门

及相关责任人对财务准则和公司管理规定进行认真学习、加强认识，提高财务人员会计核

算水平，并进一步督促认真复核交易合同，并依据交易合同、会计准则的要求规范确认核

算财务数据，准确的确认和计量收入、成本、资产减值、预计负债等、避免类似问题再度

出现，保证今后会计核算的准确性。 

③根据《企业会计准则第 28 号—会计政策、会计估计变更及差错更正》、《公开发行

证券的公司信息披露编报规则第 19 号—财务信息的更正及相关披露》以及《监管规则适用
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指引——会计类第 1 号》等相关规定及要求，公司在 2023 年度报告中对前期会计差错进行

更正及追溯调整。 

（5）内部控制制度不健全 

自 2023 年 5 月份开始，公司开始对内控制度及流程等进行更新，修订了《内部控制制

度（2007）》汇编，对其中的《资金内部控制制度》、《对外投资内部控制制度》等十三

个制度进行了全面梳理，修订了与公司当前情况不符的制度条文；对内控流程中的节点进

行调整，完善公司审批流程，以契合公司当前多业务开展的局面。同时，公司全面梳理现

有的制度并进行查漏补缺，先内部制定并试行《总经理工作则则》、《重大信息内部报告

制度》、《信息披露管理制度》，并根据独董新规的要求制定和修订了《独立董事工作制

度》、《股东大会议事规则》、《董事会议事规则》等制度，使之更符合当前法律法规的

要求，并能够满足公司合规经营的需要。 

上述整改措施已经于 2023 年 10 月底整改完毕。 

4、会计师核查程序以及意见 

根据《企业内部控制审计指引实施意见》，如果被审计单位在基准日前对存在缺陷的

控制进行了整改，整改后的控制需要运行足够长的时间，才能使注册会计师得出其是否有

效的审计结论。注册会计师应当根据控制的性质和与控制相关的风险，合理运用职业判

断，确定整改后控制运行的最短期间（或整改后控制的最少运行次数）以及最少测试数

量。整改后控制运行的最短期间（或最少运行次数）和最少测试数量参见下表。 

整改后控制运行的最短期间（或最少运行次数）和最少测试数量 

控制运行频率 整改后控制运行的最短期间或最少运行次数 最少测试数量 

每季 1 次 2 个季度 2 

每月 1 次 2 个月 2 

每周 1 次 5 周 5 

每天 1 次 20 天 20 

每天多次 25 次（分布于涵盖多天的期间，通常不少于 15 天） 25 

 

针对上述内部控制缺陷的整改情况，我们执行了如下审计程序： 

（1）我们审阅了《湖北美尔雅股份有限公司内部控制整改报告》，其增加或修改的内

控控制措施可以合理防范上述内控存在的问题。 
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（2）关于内部制度不健全，我们审阅了公司修订的《内部控制制度（2007）》汇编，

包括《资金内部控制制度》、《对外投资内部控制制度》等十三个制度，修订后的内部控

制制度符合美尔雅公司的实际情况。 

（3）我们针对《湖北美尔雅股份有限公司内部控制整改报告》的控制措施，抽查测试

了整改后 2023 年 10 月财务报表、2023 年 11 月财务报表和 2023 年 12 月财务报表（2023

年度财务报表）结账工作中的相关关键控制测试的实际运行情况，分别获取了财务部 10-

12 月财务报表结账工作的内部核查报告、内审部 10-12 月财务报表结账工作的内部核查报

告、证券部对董监高的培训记录、证券部 10-12 月关联方识别情况、查阅 2023 年报独立董

事和监事针对被控股股东及其关联方占用资金等侵占公司利益情况发表的意见等。 

针对上述内控缺陷整改事项，我们认为上述整改后的关键内部控制运行频率为每月 1

次，根据《企业内部控制审计指引实施意见》的要求，整改后控制运行的最短期间为 2 个

月，最少测试数量为 2 次。因此，我们选择整改后的会计期间，选取了 2023 年 10 月财务

报表、2023 年 11 月财务报表和 2023 年 12 月财务报表（2023 年度财务报表）结账工作中

针对上述整改后的关键内部控制运行的 3 个样本进行测试。经测试，美尔雅公司整改报告

中所列示的关键内部控制措施设计及运行不存在重大缺陷。整改后的关键内部控制措施已

得到有效执行，因此我们认为美尔雅公司内控缺陷已整改完成。 

 

（6）请年审会计师结合追认关联交易事项尚未经股东大会审议通过、认定整改完成

的时间、整改后控制运行频率、运行时间、测试数量等，说明认定公司内部控制已整改完

毕的合理性，是否符合《企业内部控制审计指引》及其实施意见等相关规定，是否以强调

事项段代替否定意见，发表的内控审计意见是否恰当、审慎。 

会计师回复： 

1、关联交易事项内控缺陷及整改情况 

2023 年，美尔雅公司通过自查等发现：存在与部分第三方虽然不存在股权层面的关联

关系，但存在部分人员、业务、财务等的混同和复用，需要基于事实判断将黄石美红等第

三方认为关联方的情形。因此，与黄石美红等第三方发生的各类交易均未作为关联交易进

行审议。 

上述需要追认的关联交易未经审议产生的原因为需要基于事实认定关联方识别的控制

存在缺陷导致。针对该项识别关联方的内部控制缺陷，美尔雅公司进行了积极的整改，内

审部于 2023 年 10 月向审计委员会提交了内部控制整改报告。具体的整改措施为：一是与
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上述公司在业务、人员、资产、机构、财务等方面完全独立、分开，严格管控，包括杜绝

财务人员代为办理业务、持有网银 u-key、出借电脑和服务器等；二是证券部每月跟踪并更

新关联方汇总表，要求内审部独立核查关联方的完整性；三是内审部每月检查上市公司与

第三方在人员、业务、财务等方面的独立性。同时，内部控制整改报告中安排对需要追认

的关联交易于 2023 年报中一并进行审议。 

2、会计师核查程序以及意见： 

上述整改后的关联方识别控制措施为每月执行一次的人工控制。2023 年 10 月底整改

后，分别于 2023 年 10 月财务报表、2023 年 11 月财务报表和 2023 年 12 月财务报表（2023

年度财务报表）结账工作中得到了有效的运行。根据《企业内部控制审计指引实施意

见》，内部控制运行频率每月 1 次，整改后控制运行的最短期间为 2 个月，最少测试数量

为 2 次。我们选取了上述整改后运行的 3 个样本进行了测试。经测试，美尔雅公司整改报

告中所列示的控制措施设计及运行不存在重大缺陷。 

综上，我们认为：追认的关联交易未经审议产生的原因为基于事实认定关联方识别的

控制存在缺陷导致，上述关联方识别的内部控制缺陷已经于 2023 年 10 月底整改完毕，整

改后的关联方识别控制措施已经运行了足够长的时间，通过测试认定已整改完毕具有合理

性，符合《企业内部控制审计指引》及其实施意见等相关规定，不存在以强调事项段代替

否定意见的情形，发表的内控审计意见是恰当的。 

 

二、关于收入确认和现金流 

【问题 4】关于营业收入 

年报显示，报告期公司实现营业收入 4.54 亿元，同比增长 5.5%，扣除与主营业务无

关的业务收入和不具备商业实质的收入后的营业收入 4.5 亿元；归母净利润-5946 万元，扣

非后归母净利润-9636 万元，扣非前后净利润连续两年均为负。公司主营业务可分为服装

业务板块和医药板块，其中服装业务分为自有品牌服装生产销售业务、加工贸易业务和一

般贸易业务。自有品牌业务按渠道可划分为直营、加盟、团购和专柜等。药店连锁业务主

要通过直营门店销售。报告期服装业务收入 3.37 亿元，医疗业务收入 1.08 亿元，毛利率分

别为 38.96%、33.18%，同比减少 0.83、2.88 个百分点。直营渠道收入 2.2 亿元，加盟渠道

收入 1.19 亿元，毛利率分别为 42.67%、50.43%，加盟渠道毛利率明显高于直营；出口加

工业务、其他业务收入分别为 6697 万元、4804 万元，毛利率分别为 11.4%、8.67%，同比

分别增加 8.06 个百分点、减少 32.53 个百分点，变动较大。 
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请公司：（1）分业务板块披露各销售渠道近 3 年收入成本构成、毛利率及同比变动

情况，毛利率与同行业可比公司是否存在较大差异；（2）补充披露主营业务各板块不同

销售渠道前五大供应商和客户名称、合作年限、交易内容、结算方式及金额、期后回款及

变动情况，公司与前述供应商、客户是否存在关联关系或其他资金或业务往来，如存在供

应商同时为公司客户、客户供应商较为集中的情况，请说明原因及合理性；（3）结合购

销模式、盈利模式、合同权利义务约定情况，说明各板块收入确认政策、具体时点及依

据，收入确认是否符合企业会计准则的规定，是否存在提前确认收入、跨期确认收入等情

形；（4）结合收入成本构成，说明加盟渠道毛利率明显高于直营渠道的原因及合理性，

与同行业可比公司是否存在较大差异，结合出口加工业务、其他业务的经营模式、公司提

供的产品或服务、根据合同约定承担的主要权利义务、收入确认及成本核算方式等，说明

报告期前述业务毛利率变动较大的原因及合理性；（5）营业收入扣除涉及的具体业务及

扣除依据，是否有其他根据《上海证券交易所上市公司自律监管指南第 2 号—业务办理》

附件第七号《财务类退市指标：营业收入扣除》有关规定予以扣除的营业收入。（6）请

年审会计师发表意见。 

一、分业务板块披露各销售渠道近 3 年收入成本构成、毛利率及同比变动情况，毛利

率与同行业可比公司是否存在较大差异 

公司回复：2023 年报中披露的 2023 年度直营渠道毛利利率为 42.67%，低于加盟渠道

毛利率 50.43%，原因是此部分的直营店包含服装板块直营店及医药板块直营店毛利率较

低，致直营渠道毛利率较低。以下分别按服装板块、医药板块销售模式分析近 3 年收入、

成本、毛利率变动情况。  
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1、服装板块主营业务按销售模式划分 

单位：万元 

服

装

板

块

销

售

模

式 

2023 年度 2022 年度 2021 年度 2023 年度 VS2022 年度 2022 年度 VS2021 年度 

营业收

入 

营业成

本 

毛利

率

（%

） 

年末

门店

数量

（家

） 

平均

单店

收入 

同行

业上

市公

司毛

利率 

营业收

入 

营业成

本 

毛利

率

（%

） 

年末

门店

数量

（家

） 

平均

单店

收入 

同行

业上

市公

司毛

利率 

营业收

入 

营业成

本 

毛利

率

（%

） 

年末

门店

数量

（家

） 

平均

单店

收入 

同行

业上

市公

司毛

利率 

营业

收入

比上

年增

减

（%

） 

营业

成本

比上

年增

减

（%

） 

毛利

率比

上年

增减

（%

） 

营业

收入

比上

年增

减

（%

） 

营业

成本

比上

年增

减

（%

） 

毛利

率比

上年

增减

（%

） 

直

营

店 

11,279 5,445 
51.7

2 
29 

388.

93 

红豆

股份
59.83

% 

9,954 5,042 
49.3

5 
33 

301.

64 

红豆

股份
58.86

% 

9,575 4,296 
55.1

3 
32 

299.

22 

红豆

股份
56.70

% 

13.3

1 
7.99 

增加
2.37

个百

分点 

3.96 
17.3

6 

减少
5.78

个百

分点 

报喜

鸟
77.23

% 

报喜

鸟
75.46

% 

报喜

鸟
78.05

% 

九牧

王
70.92

% 

九牧

王
71.27

% 

九牧

王
71.44

% 

加

盟

联

营

店 

11,865 5,882 
50.4

3 
139 

85.3

6 

红豆

股份
25.26

% 

11,658 6,139 
47.3

4 
143 

81.5

2 

红豆

股份
25.71

% 

12,735 7,058 
44.5

8 
146 

87.2

3 

红豆

股份
28.10

% 

1.78 -4.19 

增加
3.09

个百

分点 

-8.46 

-

13.0

2 

增加
2.76

个百

分点 

报喜

鸟
66.67

% 

报喜

鸟
67.26

% 

报喜

鸟
65.34

% 

九牧

王
59.65

% 

九牧

王
52.78

% 

九牧

王
55.24

% 

出

口

加

工 

6,697 5,934 
11.3

9 
-   

红豆

股份
11.50

% 
5,631 5,442 3.36 -   

红豆

股份
8.30

% 
4,840 5,015 -3.62 -   

红豆

股份
3.49

% 18.9

3 
9.04 

增加
8.03

个百

分点 

16.3

4 
8.51 

增加
6.98

个百

分点 
如意

集团
2.08

% 

如意

集团
3.75

% 

如意

集团-

1.84

% 
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龙头

股份
8.02

% 

龙头

股份
7.29

% 

龙头

股份
5.49

% 

团

购

业

务 

3,899 3,335 
14.4

7 
      4,350 2,398 

44.8

7 
      5,367 4,586 

14.5

5 
      

-

10.3

7 

39.0

7 

减少
30.4

个百

分点 

-

18.9

5 

-

47.7

1 

增加
30.3

2 个

百分

点 

小

计 

33,740.

00 

20,596.

00 

38.9

6 
      

31,593.

00 

19,021.

00 

39.7

9 
      

32,517.

00 

20,955.

00 

35.5

6 
      6.8 8.28 

减少
0.83

个百

分点 

-2.84 -9.23 

增加
4.23

个百

分点 

注 1：直营店是指公司直接设立和经营管理的专卖店，收入款项直接进公司账户；加盟联营店主要指商场专柜，是由公司与商场统一结算、

由商场收取一定比例收入提成或租金的店铺形式，收入款项先进加盟商超卖场账户，在协议账期内再返回公司账户。 

注 2：在上述同行业公司中，直营店和加盟联营店公司选取了与公司产品、价格、定位类似的上市公司进行对比；出口加工业务公司主要选

取了涉及来料加工、进料加工和一般贸易等模式的同行业上市公司进行对比。 

（1）2023年度，本公司服装加盟渠道与直营渠道毛利率分别为 50.43%、51.72%，两者相对均衡，差异较小，与同行业相比，属于正常水平

（截止 2024 年 3 月 31 日，行业平均毛利率 47.44%）。2023 年度出口加工业务毛利率为 11.39%，较上年同期 3.36%，提高 8.03 个百分点，主要

是本公司出口加工订单量增加，生产线人员优化工作效率提高，人工成本减少，年度产品单位成本下降，致使加工毛利率较上年同期上升。其他

业务主要包括团购订单业务，2023 年度毛利率为 14.47%，较上年 44.87%下降 30.40 个百分点，主要一是目前行业竞争激烈，传统服装品牌企业

纷纷转向拓展团购市场，竞标难度加大。为承接订单，各投标单位不断压缩利润空间，致使团购业务整体毛利率下降；二是 2023 年下半年毛利

率较高的团购订单交货量减少，致使团购业务收入确认减少，毛利率下降。 

（2） 2022年度直营店毛利率为 49.35%，较上年同期 55.13%下降 5.78 个百分点，主要是公司本年度降价销售滞销产品所致 ；2022 年度加盟

联营店毛利率为 47.34%，较上年 44.58%上升 2.76 个百分点，主要是公司根据各加盟联营店所在区域消费情况，调整卖场产品结构所致；2022年

度出口加工业务毛利率为 3.36%，但较上年同期-3.62%，实现扭亏为赢，主要是本公司出口产品国是日本，由于 2020-2021 年全球社会因素影响，

日本经济受影响较大，日本加工订单量减少，2022 年订单量有所回升，产品销售收入相应增加，同时公司也对生产线人员进行整合，减少辅助
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部门用工，降低人工成本，致使出口加工毛利率较上年同期上升；其他主要包括团购订单业务，2022 年度毛利率为 44.87%，较上年同期 14.55%

上升 30.32个百分点，主要 2022年团购订单中的某一中标订单数量及金额较大，批量生产节省应用料及人工成本，加上团购业务整体规模较小，

导致 2022 年服装其他板块毛利率较 2021 年上升。 

（3）参考同行业可比公司 2021 年度至 2023 年度年报数据，各种销售模式下，因供货渠道、客户群体之间存在的差异，虽然公司之间的毛

利率存在差异，但是从连续三年的毛利水平来看，都相对稳定。 

2、医药板块主营业务按销售模式划分 

单位：万元 

医药板

块销售

模式 

2023 年度  2022 年度 2021 年度 2023 年度 VS2022 年度 2022 年度 VS2021 年度 

营业收入 
营业成

本 

毛利率

（%） 

同行业

上市公

司 

营业收入 
营业成

本 

毛利率

（%） 

同行业

上市公

司 

营业收入 
营业成

本 

毛利率

（%） 

同行业

上市公

司 

营业收

入比上

年增减

（%） 

营业成

本比上

年增减

（%） 

毛利率

比上年

增减

（%） 

营业收

入比上

年增减

（%） 

营业成

本比上

年增减

（%） 

毛利率

比上年

增减

（%） 

直营店 10,755 7,116 33.84 

老百姓
35.69% 

一心堂
37.97% 

10,753 6,876 36.06 

老百姓
34.56% 

一心堂
40.51% 

14,908 9,132 38.74 

老百姓
34.73% 

一心堂
40.32% 

0.02 3.49 

减少

2.22 个

百分点 

-27.87 -24.70 

减少

2.68 个

百分点 

其他业

务 
98 71 27.55  156 94 39.74  217 69 68.2  -37.18 -24.47 

减少

12.19 个

百分点 

-28.11 36.23 

减少

28.46 个

百分点 

小计 10,853.00 7,187.00 33.78  10,909.00 6,970.00 36.11  15,125.00 9,201.00 39.17  -0.51 3.11 

减少

2.33 个

百分点 

-27.87 -24.25 

减少

3.06 个

百分点 

参考同样涉及医药连锁零售业务的行业可比公司 2021 年度至 2023 年度年报数据，毛利率水平相似，公司毛利率逐年降低的原因一方面为资

金问题，不能提前预付货款，失去与规模较大供应商的合作机会，不能以低价采购药品；另一方面问题是公司为了改变现有经营状况，增加促销

力度，导致成本上升。 
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二、补充披露主营业务各板块不同销售渠道前五大供应商和客户名称、合作年限、交

易内容、结算方式及金额、期后回款及变动情况，公司与前述供应商、客户是否存在关联

关系或其他资金或业务往来，如存在供应商同时为公司客户、客户供应商较为集中的情

况，请说明原因及合理性； 

回复： 

1、公司服装业务板块近三年前五名供应商情况如下： 

供应商名称 

2023 年度 

含税采购金

额(万元） 

占比 合作年限 
交易内

容 

结算

方式 

是否为关联方

/客户/其他资

金往来 

1、北京朗顿制

衣有限公司 
690.25 3.96% 5 年以上 

尼克

服、羽

绒服类 

电汇

转账 
否 

2、北京禧尔森

服饰有限公司 
614.63 3.52% 10 年以上 

尼克服

类 

电汇

转账 
否 

3、江苏阳光呢

绒服饰销售有限

公司 

611.76 3.51% 10 年以上 
面料采

购 

电汇

转账 
否 

4、武汉创经纬

业服饰发展有限

公司 

509.03 2.92% 5 年以上 
面料采

购 

电汇

转账 
否 

5、浙江鹰堡服

饰有限公司 
485.43 2.78% 3 年以上 皮草类 

电汇

转账 
否 

小计 2,911.11 16.70%     

采购总额 17,436.86      

 

供应商名称 

2022 年度 

含税采购金

额(万元） 

占比 
合作

年限 
交易内容 

结算

方式 

是否为关联方/客

户/其他资金往来 

1、北京朗顿制

衣有限公司 
543.04 3.68% 

5 年

以上 

尼克服、

羽绒服类 

电汇

转账 
否 

2、北京禧尔森

服饰有限公司 
509.20 3.45% 

10 年

以上 
尼克服类 

电汇

转账 
否 

3、鲁泰纺织股

份有限公司 
497.48 3.37% 

10 年

以上 
面料采购 

电汇

转账 
否 

4、菲拉特（北

京）贸易有限

公司 

393.19 2.67% 
5 年

以上 
面料采购 

电汇

转账 
否 
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供应商名称 

2022 年度 

含税采购金

额(万元） 

占比 
合作

年限 
交易内容 

结算

方式 

是否为关联方/客

户/其他资金往来 

5、北京意厉维

纺织品有限公

司 

369.20 2.50% 
10 年

以上 
面料采购 

电汇

转账 
否 

小计 2,312.11 15.68%     

采购总额 14,747.78      

 

供应商名称 

2021 年度 

含税采购金

额(万元） 

占比 
合作

年限 
交易内容 

结算

方式 

是否为关联方/客

户/其他资金往来 

1、鲁泰纺织

股份有限公司 
884.26 5.30% 

10 年

以上 
面料采购 

电汇

转账 
否 

2、兰州三毛

实业股份有限

公司 

777.52 4.66% 
10 年

以上 
面料采购 

电汇

转账 
否 

3、北京朗顿

制衣有限公司 
574.36 3.44% 

5 年

以上 

尼克服、

羽绒服类 

电汇

转账 
否 

4、江阴市飒

库有限公司 
558.57 3.35% 

5 年

以上 
面料采购 

电汇

转账 
否 

5、上海雅诚

服饰有限公司 
508.37 3.05% 

2 年

以上 

毛衫、T 恤

类 

电汇

转账 
否 

小计 3,303.08 19.80%     

采购总额 16,680.91      
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2、公司近三年服装业务各销售渠道前五名客户情况如下： 

销售渠

道 
客户名称 

 2023 年度销售金额

(万元） 
占比 

合作

年限 

交易

内容 
结算方式 

期后回款方

式 

是否为关联方/其他

资金往来 

直营店 

1、湖北美尔雅销售有限公司展销厅（黄石市桂

林南路） 
943.36 8.36% 

10 年

以上 

服装

销售 
POS 机 当日回款 否 

2、湖北美尔雅销售有限公司高新温泉服装店

（咸宁市温泉大道） 
500.64 4.44% 

10 年

以上 

服装

销售 
POS 机 次月回款 否 

3、湖北美尔雅销售有限公司卓刀泉专卖店（武

汉市珞瑜路） 
476.84 4.23% 

10 年

以上 

服装

销售 
POS 机 当日回款 否 

4、湖北美尔雅销售有限公司专卖店（黄石市消

防路） 
433.07 3.84% 

10 年

以上 

服装

销售 
POS 机 当日回款 否 

5、湖北美尔雅销售有限公司女装店（黄石市桂

林南路与苏州路交叉口） 
406.26 3.60% 

10 年

以上 

服装

销售 
POS 机 当日回款 否 

小计 2,760.17 24.47%      

销售总额 11,278.99       

加盟联

营店 

1、武商集团股份有限公司武汉国际广场购物中

心美尔雅专柜 
477.24 4.02% 

10 年

以上 

服装

销售 
电汇 

45 天回款

周期 
否 

2、南京中央商场集团联合营销有限公司大冶雨

润国际广场美尔雅专柜 
386.83 3.26% 

10 年

以上 

服装

销售 
电汇 

45 天回款

周期 
否 

3、武商黄石购物中心管理有限公司武商黄石购

物中心美尔雅专柜 
366.92 3.09% 

5 年以

上 

服装

销售 
电汇 

45 天回款

周期 
否 

4、武汉中商集团有限公司中商广场购物中心美

尔雅专柜 
264.57 2.23% 

10 年

以上 

服装

销售 
电汇 

45 天回款

周期 
否 

5、武汉中商集团有限公司咸宁分公司中商百货

美尔雅专柜 
255.01 2.15% 

10 年

以上 

服装

销售 
电汇 

45 天回款

周期 
否 

小计 1,750.57 14.75%      

销售总额 11,864.97       
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销售渠

道 
客户名称 

 2023 年度销售金额

(万元） 
占比 

合作

年限 

交易

内容 
结算方式 

期后回款方

式 

是否为关联方/其他

资金往来 

出口加

工 

1、日本三泰衣料株式会社 5,596.24 83.56% 
10 年

以上 

服装

加工 
电汇 次月回款 否 

2、泷定名古屋株式会社 633.63 9.46% 
10 年

以上 

服装

加工 
电汇 次月回款 否 

3、JUST BIN TRADE CO LIMITED（葡萄牙） 317.91 4.75% 
10 年

以上 

服装

加工 
电汇 

先回款后出

货 
否 

4、TAKISADA-HONGKONG CO.,LIMITED 149.44 2.23% 
5 年以

上 

服装

加工 
电汇 次月回款 否 

小计 6,697.22 100.00%      

销售总额 6,697.22       

团购订

制 

1、武汉农村商业银行股份有限公司 1,096.65 28.13% 
10 年

以上 

服装

团购 
电汇 

验收后 30

天内付

95%，一年

后付 5% 

否 

2、湖北省税务局 870.03 22.31% 
1 年以

上 

服装

团购 
电汇 

开票后付

50%，验收

合格后 50% 

否 

3、武汉地铁集团 539.68 13.84% 
10 年

以上 

服装

团购 
电汇 

开票后付

95%，一年

后付 5% 

否 

4、广东阳江农商行 359.17 9.21% 
2 年以

上 

服装

团购 
电汇 

验收后付

80%，一年

后付 20% 

否 

5、中建三局第三建设工程有限公司 396.78 10.18% 
1 年以

上 

服装

团购 
电汇 

验收后付

95%，15 天

后付 5% 

否 

 小计 3,262.30 83.67%      

 销售总额 3,898.86       
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销售渠

道 
客户名称 

 2022 年度销售

金额(万元） 
占比 

合作年

限 

交易

内容 
结算方式 期后回款方式 

是否为关联方/其他资

金往来 

直营店 

1、湖北美尔雅销售有限公司展销厅（黄石市

桂林南路） 
766.94 7.70% 

10 年

以上 

服装

销售 
POS 当日回款 否 

2、湖北美尔雅销售有限公司高新温泉服装店

（咸宁市温泉大道） 
732.31 7.36% 

10 年

以上 

服装

销售 
POS 次月回款 否 

3、湖北美尔雅销售有限公司卓刀泉专卖店

（武汉市珞瑜路） 
417.3 4.19% 

10 年

以上 

服装

销售 
POS 当日回款 否 

4、湖北美尔雅销售有限公司专卖店（黄石市

消防路） 
308.83 3.10% 

10 年

以上 

服装

销售 
POS 当日回款 否 

5、湖北美尔雅销售有限公司九江专卖店（九

江市浔阳路） 
284.68 2.86% 

10 年

以上 

服装

销售 
POS 次月回款 否 

小计 2,510.06 25.22%      

销售总额 9,953.97       

加盟联

营店 

1、武商集团股份有限公司武汉国际广场购物

中心美尔雅专柜 
647.67 5.56% 

10 年

以上 

服装

销售 
电汇 45 天回款周期 否 

2、武商黄石购物中心管理有限公司武商黄石

购物中心美尔雅专柜 
417.77 3.58% 

3 年以

上 

服装

销售 
电汇 45 天回款周期 否 

3、南京中央商场集团联合营销有限公司大冶

雨润国际广场美尔雅专柜 
321.71 2.76% 

10 年

以上 

服装

销售 
电汇 45 天回款周期 否 

4、武商集团股份有限公司世贸广场购物中心

美尔雅专柜 
280.32 2.40% 

10 年

以上 

服装

销售 
电汇 45 天回款周期 否 

5、武汉中商集团有限公司中商广场购物中心

美尔雅专柜 
260.88 2.24% 

10 年

以上 

服装

销售 
电汇 45 天回款周期 否 

小计 1,928.35 16.54%      

销售总额 11,658.43       
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销售渠

道 
客户名称 

 2022 年度销售

金额(万元） 
占比 

合作年

限 

交易

内容 
结算方式 期后回款方式 

是否为关联方/其他资

金往来 

出口加

工 

1、日本三泰衣料株式会社 4,497.55 79.88% 
10 年

以上 

服装

加工 
电汇 次月回款 否 

2、JUST BIN TRADE COLIMITED 1,028.21 18.26% 
10 年

以上 

服装

加工 
电汇 先回款后出货 否 

3、TAKISADA-HONGKONG CO.,LIMITED 104.8 1.86% 
5 年以

上 

服装

加工 
电汇 次月回款 否 

小计 5,630.55 100.00%      

销售总额 5,630.55       

团购订

制 

1、际华三五零二职业装有限公司 469.79 10.80% 
1 年以

上 

团购

订制 
电汇 

货品验收合格后

30 天内付清 
否 

2、六福珠宝 325.94 7.49% 
2 年以

上 

团购

订制 
电汇 

货品验收合格后

30 天内付清 
否 

3、武汉地铁集团 299.91 6.90% 
10 年

以上 

团购

订制 
电汇 

开票后付 95%，

一年后付 5% 
否 

4、国网天津市电力公司 242.15 5.57% 
2 年以

上 

团购

订制 
电汇 

货品验收合格后

30 天内付清 
否 

5、中移铁通有限公司安徽分公司 193.7 4.45% 
1 年以

上 

团购

订制 
电汇 

验收合格且开票

1 个月付 90%，

一年后付 10% 

否 

 小计 1,531.49 35.21%      

 销售总额 4,349.67       

 

 

 



回复第22页共 33 页 

 

销售渠

道 
客户名称 

 2021 年度销售金

额(万元） 
占比 

合作

年限 

交易

内容 

结算方

式 
期后回款方式 

是否为关联方/其

他资金往来 

直营店 

1、湖北美尔雅销售有限公司展销厅（黄

石市桂林南路） 
943.95 9.86% 

10 年

以上 

服装

销售 
POS 当日回款 否 

2、湖北美尔雅销售有限公司高新温泉服

装店（咸宁市温泉大道） 
680.26 7.10% 

10 年

以上 

服装

销售 
POS 次月回款 否 

3、湖北美尔雅销售有限公司卓刀泉专卖

店（武汉市珞瑜路） 
655.35 6.84% 

10 年

以上 

服装

销售 
POS 当日回款 否 

4、湖北美尔雅销售有限公司女装店（黄

石市桂林南路与苏州路交叉口） 
588.66 6.15% 

10 年

以上 

服装

销售 
POS 当日回款 否 

5、湖北美尔雅销售有限公司黄冈专卖店

（黄冈市东门路） 
482.68 5.04% 

10 年

以上 

服装

销售 
POS 当日回款 否 

小计 3,350.90 35.00%      

销售总额 9,575.00       

加盟联

营店 

1、武商集团股份有限公司武汉国际广场

购物中心美尔雅专柜 
443.7 3.48% 

10 年

以上 

服装

销售 
电汇 45 天回款周期 否 

2、武商黄石购物中心管理有限公司武商

黄石购物中心美尔雅专柜 
438.98 3.45% 

3 年

以上 

服装

销售 
电汇 45 天回款周期 否 

3、武商集团股份有限公司世贸广场购物

中心美尔雅专柜 
311.73 2.45% 

10 年

以上 

服装

销售 
电汇 45 天回款周期 否 

4、南京中央商场集团联合营销有限公司

大冶雨润国际广场美尔雅专柜 
305.8 2.40% 

10 年

以上 

服装

销售 
电汇 45 天回款周期 否 

5、武汉中商集团有限公司咸宁分公司中

商百货美尔雅专柜 
267.16 2.10% 

10 年

以上 

服装

销售 
电汇 45 天回款周期 否 

小计 1,767.37 13.88%      

销售总额 12,735.27       
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销售渠

道 
客户名称 

 2021 年度销售金

额(万元） 
占比 

合作

年限 

交易

内容 

结算方

式 
期后回款方式 

是否为关联方/其

他资金往来 

出口加

工 

1、日本三泰衣料株式会社 3,805.16 78.62% 
10 年

以上 

服装

加工 
电汇 次月回款 否 

2、JUST BIN TRADE COLIMITED 1,002.08 20.70% 
10 年

以上 

服装

加工 
电汇 先回款后出货 否 

3、EL CORTE INGLES.S.A（西班牙百

货） 
32.92 0.68% 

10 年

以上 

服装

加工 
电汇 次月回款 否 

小计 4,840.16 100.00%      

销售总额 4,840.16       

团购订

制 

1、湖北省检察院 733.86 13.67% 
10 年

以上 

团购

订制 
电汇 

货品验收合格后 1 个月内付

清 
否 

2、六福珠宝 455.54 8.49% 
2 年

以上 

团购

订制 
电汇 

货品验收合格后 1 个月内开

票付清 
否 

3、陕西省水务集团水处理设备股份有限

公司 
438.81 8.18% 

2 年

以上 

团购

订制 
电汇 

合同签订后 20%，交货完成

60 天 77%，一年质保金后付
3% 

否 

4、黄石农村商业银行 414.75 7.73% 
5 年

以上 

团购

订制 
电汇 

验收合格后付 70%，3 个月

后 25%，量年后付 5% 
否 

5、湖北襄阳农村商业银行 353.16 6.58% 
2 年

以上 

团购

订制 
电汇 验收合格后一次付清 否 

 小计 2,396.11 44.64%      

 销售总额 5,367.17       

注 1：加盟联营店主要指商场专柜，是由公司与商场统一结算、由商场收取一定比例收入提成或租金的店铺形式。在加盟联营店中，由公司

供应商品、承担相应的收入提成或租金、支付人员工资，同时接受商超、卖场相关管理要求和规定。 
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注 2：出口加工包含加工贸易业务和一般贸易业务，其中与客户 JUST BIN TRADE COLIMITED 的业务为一般贸易业务，指公司向其出口自

有品牌服装的业务形式。 

出口加工业务中 2023 年度本公司与第一大客户交易金额为 5,596 万元，数额相对集中，主要是该客户是本公司多年合作伙伴，能长期提供

大量稳定优质的出口加工订单和服装新型版型，信用良好，资金回笼快，有利本公司正常生产和新产品开发。
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3、医药板块前五大供应商是长期合作供应商，主要购进中西成药、保健品及医疗器

械，结算方式是 60-75 天账期的现金结款，公司与供应商之前不存在其他资金或业务往

来，不存在供应商同时为客户的情况，公司客户主要是零售端的顾客。2023 年度前五大供

应商及采购额见下表： 

序号 供应商名称 采购额（万元） 占比 

1 华润青海医药有限公司 1,992.41 28.50% 

2 西宁九州通医药有限公司 1,108.65 15.86% 

3 山东飞跃达医药物流有限公司 972.75 13.92% 

4 兰州强生医药集团有限公司 542.99 7.77% 

5 青海灵峰药业有限责任公司 276.69 3.96% 

小计 4,893.49 70.01% 

采购总额 6,989.84  

 

序号 供应商名称 2022 年度采购额（万元） 占比 

1 华润青海医药有限公司 1,084.43 15.51% 

2 兰州佛慈西城药业集团有限责任公司 792.74 11.34% 

3 兰州强生医药集团有限公司 574.12 8.21% 

4 西宁九州通医药有限公司 330.57 4.73% 

5 陕西欣泽华州医药有限公司 322.06 4.61% 

小计 3,103.92 44.41% 

采购总额 5,646.92  

 

序号 供应商名称 2021 年度采购额（万元） 占比 

1 华润青海医药有限公司 2,625.22 37.56% 

2 兰州佛慈西城药业集团有限责任公司 828.96 11.86% 

3 兰州九州通医药有限公司 743.94 10.64% 

4 兰州强生医药集团有限公司 523.81 7.49% 

5 青海省医药有限责任公司 497.08 7.11% 

小计 5,219.01 74.67% 

采购总额 9,206.43  
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三、结合购销模式、盈利模式、合同权利义务约定情况，说明各板块收入确认政策、

具体时点及依据，收入确认是否符合企业会计准则的规定，是否存在提前确认收入、跨期

确认收入等情形； 

回复： 

1、公司服装业务板块 

（1）服装板块的业务模式 

公司服装业务包括生产加工和销售，涉及品牌男装、女装及配套服饰产品。公司国内

营销渠道主要包括零售、团购订制和网购等，零售以直营店、加盟店、商场专柜为主，以

自营模式与经销相结合的模式经营；团购主要包括对外承接男、女各式品牌服装的团体加

工、订制业务，网购产品与实体店经营不同品类产品。外贸加工业务主要包括来料加工、

进料加工和一般贸易三种经营模式。 

公司主要分线下店铺零售业务、团体定制销售业务及出口外销业务，零售业务的信用

周期短，基本上在交付货品当天或 1 个月内均可收到货款，团体定制销售业务和出口外销

业务可以收到部分预付款，且尾款按合同条款支付。 

 

（2）公司服装收入确认政策 

本公司以控制权转移作为收入确认时点的判断标准, 本公司在履行了合同中的履约义务，

即在客户取得相关商品或服务控制权时，按照分摊至该项履约义务的交易价格确认收入。

取得相关商品控制权，是指能够主导该商品的使用并从中获得几乎全部的经济利益。履约

义务是指合同中本公司向客户转让可明确区分商品的承诺。交易价格是指本公司因向客户

转让商品而预期有权收取的对价金额，不包括代第三方收取的款项以及本公司预期将退还

给客户的款项。 

公司的产品销售属于在某一时点履行的履约义务，主要分为零售、团购和出口三种模

式。 

(1) 零售模式： A.商场：公司每月就货品销售情况与商场对账，核对一致后商场向公司

提供结算清单，公司根据结算清单确认收入。此种销售模式于收到商场核对一致的结算清

单时确认销售收入； B.专卖店：于商品交付至消费者时按照实际收取的货款确认收入。 

（2）团购模式公司根据与团购客户签订的团购合同的相应条款，货物的所有权和风险

自交付团购客户时转移，在公司将产品运送至合同约定交货地点并由客户确认接受、已收

取价款或取得收款权利且相关的经济利益很可能流入时确认确认收入。 
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（3）出口部分根据与客户签订的加工合同的相应条款进行交货，外销交货模式为FOB

模式（船上交货）模式，在公司已根据合同约定将产品报关，装货上船，已收取货款或取

得了收款权利且相关的经济利益很可能流入时确认收入。 

零售模式、团购模式、出口模式在向客户转让商品前，公司均已取得了商品的控制权，

交易过程中公司负有交付货物、保证货物质量完好的责任，承担了货物的主要风险，因此，

服装板块按照总额法确认收入。 

服装板块收入确认符合企业会计准则的规定，不存在提前确认收入、跨期确认收入等

情形。 

2、公司医药业务板块 

（1）医药板块的业务模式 

医药板块主要从事药品、保健品、医疗器械等的连锁零售业务，公司主要经营模式包

括商品采购、物流配送、仓储管理和门店销售业务流程。截至 2023 年 12 月 31 日，药店板

块共有 45 家连锁药店。商品由公司本部统一采购、配送，各连锁门店的商品定价在本部指

导下完成。公司运营系统雨人 G3 会对所有的商品进行进、销、存全程管理，顾客购买的

商品可以通过现金、银联卡、医保卡以及互联网支付等方式结算，所有销售数据均统一上

传至公司雨人 G3 系统，便于进行销售分析满足顾客需求。 

（2）医药板块收入确认政策 

商品由公司本部统一采购、配送至公司的各个连锁门店。各连锁门店零售业务系公司

通过所属的各零售门店进行现款销售（含银行卡）或医保刷卡销售，将商品销售给零售客

户，并收取价款或取得银行刷卡回执单、医保刷卡回执单，此时商品的控制权转移，本公

司在该时点确认收入实现。 

公司从供应商处购进商品入库后即获得商品的经营权和控制权，公司不存在代销商品

的行为，即在向零售客户转让商品前公司已经取得了商品的控制权，公司承担向客户转让

商品的主要责任，公司有权自主决定商品价格。公司在交易过程中为主要责任人，而非代

理人，公司按照已收或应收对价总额确认收入，即公司按照总额法确认收入。 

医药板块收入确认符合企业会计准则的规定，不存在提前确认收入、跨期确认收入等

情形。 

 

四、结合收入成本构成，说明加盟渠道毛利率明显高于直营渠道的原因及合理性，与

同行业可比公司是否存在较大差异，结合出口加工业务、其他业务的经营模式、公司提供
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的产品或服务、根据合同约定承担的主要权利义务、收入确认及成本核算方式等，说明报

告期前述业务毛利率变动较大的原因及合理性； 

2023 年度公司直营渠道收入 2.2 亿元，包括服装板块收入 11,279 万元，医药板块收入

10,755 万元；服装板块直营渠道毛利率为 51.72%，医药板块直营渠道毛利率为 33.84%，

受医药板块毛利率的影响，合并层面的直接渠道毛利率为 42.67%。加盟渠道收入 1.19 亿

元，全部为服装板块业务取得收入，毛利率为 50.43%。分业务板块来看，服装板块直营渠

道毛利率毛利率 51.72%，略高于加盟渠道毛利率 50.43%。 

公司分业务板块、分销售渠道的毛利率变动分析见 “问题 4、一、回复”内容。 

 

五、营业收入扣除涉及的具体业务及扣除依据，是否有其他根据《上海证券交易所上

市公司自律监管指南第 2 号—业务办理》附件第七号《财务类退市指标：营业收入扣除》

有关规定予以扣除的营业收入。 

回复： 

依据《上海证券交易所上市公司自律监管指南第 2 号—业务办理》的规定，2023 年度

营业收入扣除金额为 398.71 万元，其中：扣除的租金收入为 210.60 万元，为服装板块自有

房屋的租赁收入 175.34 万元及医药板块门店闲置区域转租收入 35.26 万元，扣除的销售材

料、包装物收入为 102.60 万元，扣除的本年度新增煤炭贸易业务所产生的收入金额为

85.51 万元。 

除此之外，公司不存在其他根据《上海证券交易所上市公司自律监管指南第 2 号—业

务办理》附件第七号《财务类退市指标：营业收入扣除》有关规定予以扣除的营业收入。 

 

六、请年审会计师发表意见 

会计师回复： 

1、核查程序 

（1）分析各业务板块收入成本及毛利率情况，毛利率与同行业公司对比 

（2）分析各业务板块占比较大供应商和客户的情况，查询供应商与客户是否存在重叠

或其他业务往来，查询主要客户及供应商工商信息资料，识别是否存在关联关系； 

（3）了解和评价美尔雅公司收入确认方法，是否满足企业会计准则的要求，审阅销售

合同中的主要条款，包括相关控制权条款，以了解和评估收入确认政策； 
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（4）对营业收入及毛利率按月度、产品、客户等实施分析程序，识别是否存在重大或

异常波动，并查明波动原因；执行分析性程序，分析本年营业收入、毛利率、应收账款变

动是否合理； 

（5）根据收入确认条件，抽样检查与收入确认相关的支撑性文件，包括但不限于销售

合同、销售发票、出库单、签收单、验收单等原始单据；对资产负债表日前后确认的营业

收入实施截止测试，评价营业收入是否确认于恰当期间； 

（6）查询主要客户工商信息资料，识别是否存在关联关系；对主要客户的销售收入和

应收账款实施函证，未回函的实施替代程序；对于应收期末余额金额较大客户进行期后回

款情况检查； 

2、核查意见 

根据我们执行公司 2023 年度财务报表审计程序，公司上述披露与我们了解的信息一

致。公司毛利率与同行业可比公司相比未见较大差异。公司与前五大供应商、客户不存在

关联关系或其他资金或业务往来，不存在供应商同时为公司客户的情况，除出口加工业务

外不存在客户、供应商较为集中的情况。公司的收入确认方法符合企业会计准则，不存在

提前确认收入、跨期确认收入的情况。公司关于营业收入扣除的披露与公司实际经营情况

一致，符合《上海交易所上市公司自律监管指南第 2 号—业务办理》附件第七号《类退市

指标：营业收入扣除》有关规定。 

 

【问题 5】关于经营活动现金流 

报告期公司分季度实现的营业收入分别为 1.21 亿元、9972 万元、1.02 亿元、1.31 亿

元；分季度归母净利润分别为-478 万元、-1247 万元、547 万元、-4769 万元；经营活动产

生的现金流量净额分别为-6190 万元、-3708 万元、-2104 万元和 7351 万元。报告期经营活

动产生的现金流量净额-4651 万元，净流出同比增加 4489 万元。其中，购买商品、接受劳

务支付的现金同比增长 49.07%，明显超过销售商品、提供劳务收到的现金的增幅

9.77%。 

请公司：（1）结合收入成本确认、费用结转、资金往来情况说明分季度营业收入、

净利润和经营现金流量变动不匹配的原因，并说明第四季度归母净利润大幅下滑，但经营

活动现金流净额大幅增长的原因及合理性；（2）说明购买商品、接受劳务支付的现金增

幅明显高于销售商品、提供劳务收到的现金增幅的原因及合理性。（3）请年审会计师发

表意见。 
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一、结合收入成本确认、费用结转、资金往来情况说明分季度营业收入、净利润和经

营现金流量变动不匹配的原因，并说明第四季度归母净利润大幅下滑，但经营活动现金流

净额大幅增长的原因及合理性； 

利润表、现金流量表主要项目 第一季度 第二季度 第三季度 第四季度 

营业收入 12,100 9,972 10,200 13,100 

减：营业成本 7,686 5,732 7,164 8,252 

税金及附加 89 75 129 132 

销售费用 3,629 2,866 2,823 3,531 

管理费用 1,316 1,200 1,196 1,518 

财务费用 363 361 265 296 

加：投资收益 432 677 4,657 160 

资产减值损失(含信用减值损失） 

（损失以“－”号填列） 
0 -1,770 290 -3,343 

减：所得税费用 -38 -193 3,014 800 

归母净利润 -478 -1,247 547 -4,769 

销售商品、提供劳务收到的现金 12,790 11,650 10,403 15,619 

购买商品、接受劳务支付的现金 9,561 10,178 9,578 7,629 

支付给职工及为职工支付的现金 3,853 2,711 3,720 3,966 

支付的各项税费 438 419 548 3,111 

其他与经营活动有关的现金收支净额 -5,129 -2,063 1,338 6,438 

经营活动产生的现金流量净额 -6,190 -3,708 -2,104 7,351 

2023 年第一季度实现营业收入 12,100 万元，扣除各项成本费用后归母净利润为-478 万

元；销售商品提供劳务收到的现金为 12,790 万元，经营活动主要现金流出项目为购买商

品、接受劳务支付的现金 9,561 万元，支付给职工及为职工支付的现金 3,853 万元，支付的

各项税费 438 万元，其他与经营活动有关的现金收支净额-5,129 万元，主要内容为合作保

证金及付现费用，第一季度经营活动产生的现金流量净额为-6,190 万元。 

2023 年第二季度实现营业收入 9,972 万元，扣除各项成本费用后归母净利润为-1,247

万元，本季度主要因计提资产减值损失-1,770 万元导致利润较第一季度大幅下降；销售商

品提供劳务收到的现金为 11,650 万元，经营活动主要现金流出项目为购买商品、接受劳务

支付的现金 10,178 万元，支付给职工及为职工支付的现金 2,711 万元，支付的各项税费
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419 万元，其他与经营活动有关的现金收支净额-2,063 万元，主要内容为付现费用，第二季

度经营活动产生的现金流量净额为-3,708 万元。 

2023 年第三季度实现营业收入 10,200 万元，本季度主要因转让美尔雅期货有限公司股

权产生收益增加，扣除各项成本费用后归母净利润为盈利 547 万元；销售商品提供劳务收

到的现金为 10,403 万元，经营活动主要现金流出项目为购买商品、接受劳务支付的现金

9,578 万元，支付给职工及为职工支付的现金 3,720 万元，支付的各项税费 548 万元，其他

与经营活动有关的现金收支净额 1,338 万元，主要内容为付现费用及合作保证金，由于前

期支付的合作保证金在本季度收回，本季度其他与经营活动有关的现金收支净额出现正

数，第三季度经营活动产生的现金流量净额为-2,104 万元。 

2023 年第四季度实现营业收入 13,100 万元，本季度主要因计提资产减值损失-3,343 万

元，导致归母净利润大幅下滑为-4,769 万元；第四季度加大回款力度，并控制开支，销售

商品提供劳务收到的现金为 15,619 万元，其中：服装板块收到现金为 12,856 万元、医药板

块收到现金为 2,666 万元、煤贸业务收到现金为 97 万元；经营活动主要现金流出项目为购

买商品、接受劳务支付的现金 7,629 万元，支付给职工及为职工支付的现金 3,966 万元，支

付的各项税费 3,111 万元，支付的各项税费大幅增加主要原因是第三季度计提转让美尔雅

期货有限公司股权产生大额收益，计提的所得税费用在第四季度缴纳；其他与经营活动有

关的现金收支净额 6,438 万元，主要原因为第二季度财务报表中将收回的 6200 万元往来款

项及补偿款，分别计入“收回投资支付的现金”、“取得投资收益收到的现金”，2023 年度年

报期间对 2022 年度报表进行差错更正，直接调整了 2023 年的累计影响数，导致第四季度

其他与经营活动有关的现金收支净额大幅增加；受上述原因影响，第四季度经营活动产生

的现金流量净额大幅增长为 7,351 万元。 

 

二、说明购买商品、接受劳务支付的现金增幅明显高于销售商品、提供劳务收到的现

金增幅的原因及合理性。 

回复： 

购买商品、接受劳务支付的现金增幅为 49.07%，原因主要有如下两点： 

1、2023 年度公司新增煤炭贸易业务，截至 2023 年 12 月 31 日，按净额法确认的购买

商品、接受劳务支付的现金金额为 6,450 万元；。 

2、2023 年度付现材料采购成本增加约 4373 万元； 

购买商品、接受劳务支付的现金及销售商品、提供劳务收到的现金各年度变动见下表 
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单位：万元 

项目 
2023

年度 

2022 年

度 

2021

年度 

2023 年度 VS2022

年度 

2022 年度

VS2021 年度 

变动额 变动率 变动额 变动率 

销售商品、提供劳

务收到的现金 
50,462 45,969 54,072 4,493 9.77% -8,103 -14.99% 

购买商品、接受劳

务支付的现金 
36,947 24,785 39,655 12,162 49.07% -14,870 -37.50% 

2022 年度对比 2021 年度，销售商品、提供劳务收到的现金及购买商品、接受劳务支

付的现金均为下降趋势，主要原因是 2022 年度营业收入、营业成本较 2021 年度分别下降

11.37%、13.39%。近三年营业收入、营业成本变动见下表： 

单位：万元 

项目 

2023

年度 

 

2022 年

度 

 

2021

年度 

 

2023 年度 VS2022

年度 

2022 年度

VS2021 年度 

变动额 变动率 变动额 变动率 

销售商品、提供劳

务收到的现金 
45,400 43,033 48,554 2,367 5.50% -5,521 -11.37% 

购买商品、接受劳

务支付的现金 
28,834 26,462 30,553 2,372 8.96% -4,091 -13.39% 

 

三、请年审会计师发表意见 

会计师回复： 

一、针对现金流量表项目主要履行了如下核查程序： 

1、对公司编制的现金流量表进行复核，按季度对收入、成本、毛利率以及主要费用实

施分析程序，识别是否存在重大或异常波动，并查明波动原因； 

2、向公司管理层了解经营活动现金流量项目净额与归母净利润不匹配以及购买商品、

接受劳务支付的现金增幅明显高于销售商品、提供劳务收到的现金增幅的原因，结合年报

审计工作及公司经营情况，分析其原因及合理性。 

3、检查美尔雅公司收入成本、费用和现流勾稽情况，分析各科目与现流的匹配性。 

 

二、经核查，我们认为： 

第四季度归母净利润大幅下滑，但经营活动现金流净额大幅增长，变动的主要原因是

第二季度财务报表中将收回的 6200 万元往来款项及补偿款，分别计入“收回投资支付的现




