
证券代码：300307  证券简称：慈星股份 

宁波慈星股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2024-005 

投资者关系活动

类别 

特定对象调研                   □分析师会议  

□媒体采访                       □业绩说明会 

□新闻发布会                     □路演活动 

现场参观                       □电话会议 

□其他： （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称  

及人员姓名 

8月28日14:30-16:00 

上海海能证券 徐富垒 

源达信息证券 陈恒发 

国诚投资 祁海波、胡均师、朱显东 

宁聚投资 翁杰昂 

万润资本 吴东润 

宝隽资产 孙冰 

百瑞赢证券 王盛宇 

杉杉物产 叶子侃 

四川大决策投资 廖军、刘昌伟 

高申资产 金鑫 

慧研智投 任洪、张志珍、宫玺 

中恒基金 孙成龙 

久胜基金 许思达 

心山会展 杨蓝宇  

时间 2024年 8 月 28日 

地点 公司展厅及会议室 



公司接待人员 

姓名 

董事会秘书：杨雪兰 

财务总监：邹锦洲 

投资者关系活动 

主要内容介绍 

公司董事会秘书杨雪兰女士带来访人员参观了公司展厅，对公司发展历

程作了简要介绍，并对公司半年度经营情况做了详细解读。问答环节如下： 

1、一线成型电脑横机对比普通电脑横机的优势 

答：1）一线成型编织的衣服成品良率高，电商端来看退货率低。因为普通

横机需要后道缝合，由于人工操作会出现不可控因素，且缝合的时候不同批

次的衣片难免会出现大小、松紧、纱线色差等因素的影响。2）一线成型设

备节省人工。普通横机一个人看 8-10 台左右设备，一线成型设备一个人可

以看 15台左右且省去了缝合工人。3）一线成型效率高且货期可控。普通横

机需要缝合，而一般的加工厂只做衣片加工，缝合流程需要外发至其他工厂，

一线成型在管理上更加有效，交期可控且短。 

2、公司的市占率及核心竞争力 

答：根据纺织协会 2023年度统计数据，公司的市占率在 27%左右。今年上半

年公司的电脑横机销售数量已突破 2 万余台，同比增加 38%，主要依托于以

下五点核心竞争力：1）公司高度重视技术研发，持续投入大量资金用于研

发中心的建设和高端人才的引进。公司拥有瑞士和国内两支专业的研发团

队，两支研发团队不仅具备深厚的专业知识，还拥有敏锐的市场洞察力，能

够准确把握行业发展趋势和客户需求。2）公司深耕横机行业三十余年，凭

借优质的产品和服务，树立了良好的品牌形象。3）健全的售前、售中、售

后体系为销售活动的开展奠定了结实的基础。4）完整丰富的产品线，满足

不同客户的需求。5）公司注重与产业链上下游企业、行业协会、政府机构、

优质客户的合作与整合，建立紧密的合作关系，形成良好的生态圈。 

3、公司出口情况 

答：公司主要的销售区域还是在国内，半年度出口占比 10%不到。公司海外

主要出口至孟加拉、墨西哥、柬埔寨、越南等。孟加拉作为主攻市场近期因



政局紧张给国际贸易带来了一定的影响，面对局势的变化公司调整战略、积

极布局海外其实市场，结合自身产品优势，考虑不同国家的行业政策、市场

环境等因素，抓住相关机遇，稳步提升海外市场。 

4、公司产品未来的增长点 

答：公司产品的未来增长点主要有以下几个方面：1）原有设备的更新迭代。

2）国产电脑横机替代进口设备。3）鉴于缝合工人招工困难，一线成型需求

增加。4）电商时代，部分代工工厂转成自产自销，实现小单快返，具有加

机需求。5）随着穿衣风格转变，细针型机器市场需求增加。6）鉴于公司较

强的研发能力强及完善的售后体系，头部客户逐渐集中且辐射到其代加工客

户。 

5、公司未来战略规划 

答：公司短期规划将夯实主业，聚焦于智能针织设备行业，致力于提升针织

机械技术水平、推动针织工艺发展进步、实现针织产业智能升级，会在纺织

设备行业应用领域做一些延伸，比如手套机、织领机等。 

附件清单 无 

 


