
南昌矿机集团股份有限公司投资者关系活动记录表 

证券代码：001360      证券简称：南矿集团 

        编号：2024-012 

投资者关系

活动类别 

特定对象调研 分析师会议 媒体采访 ☑业绩说明会 □新闻发布会 □路

演活动 现场参观 □其他 

活动参与人

员 
线上参与公司2024年半年度网上业绩说明会的投资者 

时间 2024年08月29日 15:00-16:30 

地点 价值在线（https://www.ir-online.cn/）网络互动 

形式 线上 

上市公司接

待人员 

1、董事长 李顺山 

2、董事、财务总监 文劲松 

3、独立董事 周林 

4、董秘 缪韵 

5、保荐代表人 郑尚荣 

交流内容及

具体问答记

录 

1、公司股价一直单边下跌，公司有关注到吗？请问有做股价维护，公司市值管

理措施吗？工程机器趋向智能化，无人化，公司有什么打算？华为盘古大模型

已经在矿上商用，公司有关注到吗？公司有大模型数据和矿上机械相结合的打

算吗？ 

答：尊敬的投资者，您好！衷心感谢您对公司的关注与支持。公司管理层对当前

资本市场的动态保持高度警觉，并坚定秉持价值投资的理念，致力于其传播与

实践。公司深信，稳固的经营业绩是市值增长的坚实基石。为此，公司正全力聚

焦于核心业务的深耕细作，积极开拓市场，秉持“客户至上”的原则，不断优化

服务品质，以期实现业绩的持续提升。同时，公司高度重视信息披露的规范性与

透明度，致力于构建多元化的沟通渠道，确保与投资者之间的信息畅通无阻，共

同推动公司的高质量发展。在市值管理方面，公司积极借鉴行业内优秀企业的

成功经验，遵循法律法规，科学合理地实施市值管理策略，旨在为股东创造长期

且可持续的投资价值。在技术革新方面，公司敏锐洞察到工程机器智能化、无人

化的行业趋势，并已采取一系列前瞻性举措以应对这一变革。针对华为盘古大

模型在矿山领域的成功商用，公司给予了高度关注，并深刻认识到该技术对推

动矿山行业智能化转型的深远影响。目前，公司正积极探索大模型数据与矿山

机械设备的深度融合路径，旨在通过技术创新引领矿山作业的智能化、无人化

进程。此外，公司已将智能制造与数字化转型纳入企业长期发展战略，并与美国



罗克韦尔公司携手合作，共同打造了先进的智能运维平台。该平台依托物联网

技术，实现了设备数据的广泛采集与高效集成，有效推动了运维流程的数字化

转型，显著提升了客户体验，降低了对人工的依赖，并助力客户实现成本节约与

效率提升。未来，公司将继续优化该平台，进一步推动设备的自动化、智能化升

级，为用户提供更加智能、便捷、个性化的产品和服务。在产品研发与创新方

面，公司不断加大投入，致力于产品性能的提升与新品开发，同时加强创新型人

才的引进与培养，为公司的持续创新与发展提供坚实的人才保障。展望未来，公

司将继续秉承创新驱动发展的理念，持续加大研发投入，以技术创新为引领，为

矿山行业提供更加智能、高效的解决方案，不断巩固并提升公司在行业内的领

先地位，为股东创造更加丰厚的回报。 

 

2、公司二季度营收出现下滑的主要原因是什么？ 

答：公司二季度营收出现下滑的主要原因在于大型集成类产品销售显著减少，

特别是 EPC 项目销量下滑。鉴于此类产品具有投资规模大、项目周期长的特点，

结合当前宏观经济形势的考量，公司采取了更为审慎的经营策略，逐步减少了

对相关项目的开发投入，从而导致本季度内此类产品的收入大幅缩减，进而影

响了整体营收表现。公司正积极调整产品结构与市场策略，以应对外部环境变

化，力求在未来实现更为稳健的增长。 

 

3、非洲市场潜力巨大，公司在非洲市场有何布局和计划？ 

答：尊敬的投资者，您好！针对非洲金属矿山市场的巨大潜力，公司采取了一系

列战略布局与长远计划，以深化在该区域的业务影响力与市场份额。具体而言：

1、市场营销与品牌建设：公司高度重视在非洲市场的品牌塑造与市场渗透力，

通过积极参与国际矿业展览会及行业高端论坛等平台，有效拓宽了与非洲地区

客户的沟通渠道，显著提升了公司品牌的国际认知度与美誉度。这些举措不仅

为公司发掘了丰富的商业合作机会，也奠定了坚实的市场基础。2、全球网络构

建与渠道拓展：公司积极实施全球化战略，在非洲区域的南非、津巴布韦设立子

公司，逐步构建起覆盖广泛的国际销售网络。这一布局不仅缩短了公司与非洲

市场的距离，还实现了对当地市场动态的快速响应与精准把握，为公司深入开

拓非洲金属矿山市场提供了有力支撑。3、驻外团队建设与服务优化：公司不断

壮大驻非洲的专业团队，通过选拔并培训具备国际视野与专业技能的人才，为

客户提供从技术咨询到售后服务的全方位、高质量支持。不仅提升了公司在非

洲市场的服务效率与水平，也进一步增强了客户对公司的信任与依赖。4、基础

设施建设与物流优化：展望未来，公司计划进一步加强在非洲市场的配套设施

建设，特别是在海外驻点设立物流仓库等关键设施，以缩短交货周期、降低物流

成本，确保为客户提供更加高效、便捷的供应链解决方案。同时，公司将继续秉

持高效运营、优质服务的原则，以更具竞争力的价格优势，满足非洲金属矿山市

场对高性价比解决方案的迫切需求。 

 

4、公司上半年海外业务增长显著，主要是主机还是备件？另外，请问从区域分



布来看，哪些区域的贡献较为突出？ 

答：尊敬的投资者，您好！公司上半年海外业务增长显著，主要驱动力来自备件

业务的强劲表现。备件业务作为公司海外业务的重要组成部分，凭借其高质量

的产品和可靠的售后服务，赢得了广大客户的信赖与好评。从区域分布来看，非

洲南部地区，特别是南非与津巴布韦等市场，凭借其丰富的矿产资源和活跃的

矿业活动，为公司海外备件业务贡献了重要力量，成为公司海外业务增长的重

要引擎。同时，中亚地区如乌兹别克斯坦、哈萨克斯坦等国家，随着基础设施建

设和矿业开发的不断深入，对公司备件产品的需求也呈现出快速增长的态势，

为公司海外业务的拓展提供了有力支撑。此外，在南美与北美市场，公司为业主

提供了定制化的后市场服务方案，通过高质量的产品和专业的解决方案，赢得

了客户的广泛认可，进一步巩固了公司在这些市场中的竞争地位。 

关于本次活

动是否涉及

应披露重大

信息的说明 

 

否 

活动过程中

所使用的演

示文稿、提

供的文档等

附件（如

有，可作为

附件） 

无 

提供资料清

单（如有） 
无 

 


