
证券代码：002909                                   证券简称：集泰股份 

广州集泰化工股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                         编号：2024-04 

投资者关系 

活动类别 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观             

■其他（2024广东辖区上市公司投资者关系管理月活动之“投资者集体接

待日”） 

活动参与单位

及人员 

本次活动为广东证监局、广东上市公司协会联合举办的“坚定信心携手共

进助力上市公司提升投资价值——2024 广东辖区上市公司投资者关系管

理月活动投资者集体接待日”，面向全体投资者。 

时间 2024年 9 月 12 日 15:30-16:30 

地点 “全景路演”网站（http://rs.p5w.net） 

形式 线上 

公司接待人员 

邹榛夫（董事长） 

邹珍凡（董事兼总经理） 

吴珈宜（副总经理兼董事会秘书） 

李汩（副总经理兼财务负责人） 

交流内容及具

体问答记录 

1、问：公司如何看待两轮电动车电池安全问题带来的市场机遇和挑

战？是否有相关产品或技术储备来应对这一市场需求？ 

答：公司针对两轮电动车动力电池、乘用车动力电池、储能电池等新

能源电池提供了包括有机硅、聚氨酯等多种电池组安全防护灌封方案，能

够在电池热失控过程中，切断连锁反应，起到延缓或抑制电芯起火的作用，



还可降低热失控对周边电芯的影响，减少电芯损伤。据工业和信息化部于

2024年 5 月 6日发布消息，《电动自行车用锂离子蓄电池安全技术规范》

强制性国家标准将于 2024年 11月 1日正式实施，集泰股份是参编的电池

产业链的唯一一家材料企业，并提供了验证、测试、数据等方面的支持。  

近日，商务部等 5部门出台了《推动电动自行车以旧换新实施方案》，

该方案是我国首次出台电动自行车以旧换新政策。此次实施方案要求，加

大以旧换新惠民支持力度。该以旧换新方案有利于扩大锂离子电动自行车

销售规模。随着强制性标准落地以及绿色出行理念的推广，市场对密度高、

容量大、质量小、安全性高的电池需求会不断增加，未来锂电池两轮电动

车的渗透率将进一步提升，相关电池用胶量也会随之提升。公司已具备较

为完善的电动自行车电池用胶解决方案，电动自行车销量增长和用胶量提

升为公司新能源胶业务开拓奠定了良好的市场基础。 

2、问：鉴于公司计划投资高端新材料智造基地项目以满足新能源汽

车市场需求，请说明目前在该领域的进展、市场份额及未来预期。 

答：在新能源汽车与动力电池、储能市场快速发展以及轻量化、热管

理和机械性能三大需求引领下，高性能新能源用胶打开需求空间，新能源

汽车与电动自行车、动力电池和储能等新能源领域导热隔热、防火阻燃、

密封结构用胶需求旺盛。基于聚氨酯和有机硅新能源胶两大材料体系，公

司已开发并推出产品类型丰富的新能源汽车及动力电池整体解决方案，并

扩大有机硅新能源胶和高性能聚氨酯新能源胶产能建设，以全面满足客户

需求，及时抓住新能源市场机遇，扩大市场份额。 

聚氨酯新能源胶方面，公司研发推出了阻燃隔热性能优异、能够有效

避免电池燃爆问题的轻量化动力电池高性能聚氨酯灌封胶，适用于电池 

PACK 包的高性能聚氨酯结构胶。目前公司合作客户包括比亚迪、深向科

技、珠海科创、成都特隆美、弘正科技、天铂电力等，已通过产品测试的

客户如宁德时代、中创新航、新能安、欣动能源、辉碧电子等亦逐步进入

小批量试用阶段。 

有机硅新能源密封胶方面，公司已经自主研发并推出了应用于不同领



域和不同部位的有机硅整体解决方案，包括导热灌封及硅凝胶、发泡胶及

胶片、粘接密封胶等。公司于 2020 年已进入比亚迪等汽车制造商的供应

体系，随着公司对比亚迪服务的加强及产品的陆续批量供应，销售量显著

增长。同时公司已与山西大运汽车、山东鸿日汽车、五菱汽车等新能源汽

车企业，华霆动力、多氟多、深向科技、新中能源、奥威科技等动力电池

合作。同时，宁德时代、亿纬锂能、瑞普兰钧、欣旺达已有产品通过验证，

陆续进入批量供应阶段。在储能领域已合作许继电科储能、正浩储能、珠

海科创、上海派能、天铂电力等储能客户。 

3、问：公司近期是否有新的产能扩张计划，特别是在电子胶、光伏

和新能源汽车领域？ 

答：公司全资子公司广州从化兆舜新材料有限公司在广州市从化区投

资建设“高端新材料智造基地项目”，该项目建设主要用于满足新能源汽

车与动力电池、LED 驱动电源领域等新兴用胶市场，计划 3 年左右建成，

年产能力为 2万吨。目前公司安庆诚泰一期募投项目厂房仓库基础建设已

基本完成，正在进行后续收尾的建设和验收事宜。该项目规划年产 1.7万

吨高性能聚氨酯新通过能源胶、1.484 万吨有机硅新能源密封胶、0.2 万

吨核心助剂项目产能建设。有机硅和聚氨酯方案作为并行的两大主流新能

源用胶体系，通过本次产能建设有利于进一步扩充和完善公司新能源用胶

产品体系，提升公司在新能源汽车、动力电池、储能等新能源胶市场的份

额。公司将持续优化产能结构，提升产能利用率，以满足市场不断增长的

需求。 

4、问：请问公司在建筑胶行业的市场地位是否稳固？面对竞争对手，

公司有哪些竞争优势和应对策略？ 

答：我国建筑胶市场规模庞大，在行业逆周期和竞争洗牌过程中，建

筑用胶市场集中度和头部企业市场份额持续提升。作为国内密封胶年产能

最大的生产企业之一，公司产品在绿色环保性能方面处于行业领先地位。

随着绿色建筑发展规划的深入实施、装配式建筑的普及率持续提升以及房

地产集中采购的进一步加强，公司在建筑胶行业的市场地位预计将得到进



一步巩固。 

公司在巩固建筑胶工装市场地位的同时，开始重点开拓规模大、增长

快、品牌集中度低的存量家装大市场，直达小 B和 C端，打造家装胶高端

品牌，通过渠道下沉，互联网加新零售模式下收入增长显著。此外，基于

公司在国内建筑用胶市场已经奠定的产品工艺技术优势、品牌地位和规模

优势，公司积极探索并加大海外市场开拓力度，扩大建筑胶海外市场销售。

公司未来将重点通过工装市场、家装市场以及海外市场开拓，扩大建筑胶

产品的市场应用领域，综合推动建筑胶业务增长。与此同时，持续推动降

本增效，优化资源配置，提升业务经营效率，进一步降低运营成本。 

5、问：高管近期多次增持公司股份，这是否意味着对公司未来发展

有信心？未来是否还有进一步的增持计划？ 

答：基于对公司未来发展前景的信心和对公司价值的高度认同，为维

护资本市场的稳定和进一步增强投资者对公司的投资信心，更好地维护广

大投资者利益，公司增持、回购部分股份以进一步提升公司每股收益水平，

向投资者传递公司对自身长期内在价值的坚定信心和高度认可，切实提高

公司股东的投资回报，提升公司长期投资价值。在此前多次回购基础上，

公司启动了新一轮的股份回购方案，拟以自有资金 2,000万元到 4,000万

元回购公司股份；公司高管计划以自有资金 1,000万元到 1,500万元增持

公司股份。后续公司也将结合公司经营情况采取必要措施向中小股东传递

对公司未来发展前景的信心。 

6、问：你好，公司在全国多个城市的城中村改造项目中参与情况如

何？这些项目对公司建筑胶业务的长期影响如何？ 

答：公司持续深耕建筑用胶市场，在工装市场幕墙胶和门窗胶领域均

奠定了较为突出的品牌地位和规模优势。根据《关于在超大特大城市积极

稳步推进城中村改造的指导意见》提出，在超大特大城市积极稳步实施城

中村改造是改善民生、扩大内需、推动城市高质量发展的一项重要举措。 

2024年，全国计划新开工改造城镇老旧小区项目达到 5.4万个。公司紧跟

旧改市场政策，积极参与国家旧改项目建设，老旧小区和城中村的改造项



目有利于推动公司门窗幕墙、中空玻璃、装配式建筑以及家装胶产品需求

增长。 

7、问：请问公司目前毛利率和净利率的下降是否受到行业竞争加剧、

成本上升等因素的影响？公司计划采取哪些措施来提升盈利能力？  

答：公司目前毛利率和净利率的下降受细分市场周期、产品原材料和

单价等因素综合影响。未来公司将在巩固建筑有机硅密封胶和集装箱产品

市场地位的基础上，重点开拓家装用胶等新的业务增长点，并积极布局海

外市场。与此同时，公司将紧抓新基建及“双碳”机遇，持续加强新能源

用胶产品体系开发和市场开拓，加速推进第二增长曲线。公司将重点发展

新能源汽车与动力电池用胶、电动车用胶、储能用胶等系统解决方案，继

续加大新产品开发力度，加快对功能性硅烷、硅油等合成材料研发，推进

核心助剂等材料的技术攻关，增强企业核心竞争力；将继续深耕优势领域，

在高集中度、高门槛的行业针对重点客户进行突破，挖掘并快速推进新兴

行业的市场开拓，进一步提升市场占有率。同时，面对宏观经济环境和行

业竞争，公司内部正在持续推动降本增效，优化资源配置，提升业务经营

效率，进一步降低运营成本，从而提升公司盈利能力。 

8、问：公司的经营性现金流和投资性现金流状况如何？是否有足够

的现金储备支持未来发展和应对潜在风险？ 

答：受工业市场销售增长较大且回款周期相对建筑工程市场较长、

2024年上半年对外投资以及安庆生产基地建设投资支出的影响，公司的经

营性现金流和投资性现金流与去年同期相比有所下降。公司建筑有机硅密

封胶和集装箱业务竞争地位较为稳固，现金流良好，公司以此为基础积极

开拓市场前景良好的家装胶和新能源用胶市场，培育新的业务增长点，有

利于提升公司未来持续盈利能力和长期经营活动现金流净额。公司以资金

安全为底线，对外加强市场开拓和信用管理，对内持续优化资金结构，开

始全面降本增效，提升盈利能力，改善现金流量情况。公司将持续审慎规

划资金收支，根据市场发展前景和业务进展合理安排投入以降低财务风

险。公司资金情况能够满足未来发展需要。 



9、问：有信心净利润破亿吗？ 

答：2019 年和 2020 年公司净利润分别接近和超过 1 亿元，公司经营

受到市场环境、下游行业波动、原材料价格波动等多种因素影响，公司强

化企业的适应性和风险防控能力，密切关注市场趋势，全面提升研发、创

新、产品品质、管理效率、销售渠道和客户服务等方面的专业水平。公司

将在巩固建筑有机硅密封胶和集装箱产品市场地位的同时，持续挖掘新的

业务增长点，积极开拓新能源用胶业务，以确保业务的稳健增长，努力创

造更大的价值回报股东。 

关于本次活动

是否涉及应披

露重大信息的

说明 

本次调研活动期间，公司不存在透露任何未公开重大信息的情形。 

附件清单 

（如有） 无 

日期 2024年 9 月 12日 

 


