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投资者关系活动记录表

编号：20240923

投资者关系活动

类别

■特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观

□其他 （ ）

参与单位名称及

人员姓名

Jefferies：Edison Lee、Nick Cheng、Jacky He；Allianz Global

Investors：Stephen Chow；HSBC Asset Management：Lily Ma

等

时间 2024年 9月 23日

方式 线下交流会

上市公司接待人

员姓名
董事会办公室工作人员

投资者关系活动

主要内容介绍

一、公司基本情况介绍

二、问答环节

1、存储芯片收入中，车规的占比大概是多少？

大概占比 40%多。

2、收购 ISSI后其流片有变化吗？内部管理和融合工作进

行如何？

ISSI和代工厂基本都有多年的合作关系，合作关系良好，

收购后晶圆代工厂没有变化。公司内部融合工作一直在各个方

面展开，包括技术、产品、市场、销售、供应链、管理等。

3、公司研发人员有多少？

七百多人。

4、行业市场和消费市场有明显的周期性差异吗？

行业市场和消费市场的周期性不太一样，这两年行业市场



的变化晚于消费市场。

5、国际环境的一些变化对国内公司的海外销售不利，对

ISSI的销售会有影响吗？

ISSI是一个全球化的公司，目前看国际环境的变化对我们

海外销售影响不大。

6、公司 DRAM制程的提升计划？

21nm产品今年下半年预计可以推出样品，20nm产品也已

经在研发中。

7、目前存储产品中销售占比最大的是哪个？

目前占比最大的是 DRAM。

8、公司股权激励指标的制定是出于什么基础考虑的？

我们综合考虑了整体市场的情况，包括芯片行业这一两年

的不确定性因素，也参考了一些创业板公司的考核指标情况，

最终确定了本次激励的考核指标。

9、互联产品都有哪些？

LIN、CAN、G.Vn、Green PHY等，目前看最快有批量销

售的应该是 Green PHY。

10、模拟产品的情况，为什么现在体量还不大？

模拟产品线是 ISSI 在 2011年收购的，收购后从面向消费

类市场转型为面向车规市场，重新定义产品，逐渐将产品导入

车规市场，这个过程基本上需要花好几年的时间。车规模拟芯

片开始销售后，基本上保持了比较好的成长性。这个产品线目

前车规芯片的收入占比超过一半。竞争对手主要有 TI、英飞凌

等。

附件清单（如有） 无

日期 2024年 9月 23日


