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深圳市博实结科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2025-001 

投资者关系活动 

类别 

☑特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访 

□新闻发布会 

□现场参观 

□业绩说明会 

□路演活动 

□其他  (请文字说明其他活动内容)  

参与单位名称及 

人员姓名 

交银施罗德 白家乐 

交银施罗德 周珊珊 

交银施罗德 刘庆祥 

时间 2025年 2月 10 日下午 

地点 公司会议室、线上会议 

上市公司接待人 

员姓名 

董事、财务总监 雷金华 先生 

副总经理、董事会秘书 向碧琼 女士 

证券事务代表 王占超 先生 

投资者关系活动 

主要内容介绍 

一、基本情况介绍 

公司是专业从事物联网智能化产品的研发、生产和销售的高

新技术企业、专精特新“小巨人”企业，以通信、定位、AI等技

术应用为核心，基于自研无线通信模组，为物联网众多应用场景

提供智能终端产品及配套解决方案。目前，公司产品主要应用于

智能交通、智慧出行、智能支付等领域。 

2024年 1-9月，公司实现营业收入 10.45亿元，较上年同

期增加 23.60%，实现归属于上市公司股东的净利润 1.35 亿元，

较上年同期增加 0.17%。2024 年 1-9月收入增长主要得益于海外

业务和智慧出行组件的收入增长。 

一、提问与交流 

1、2024 年商用车监控终端收入情况如何，未来的市场格局

如何？ 



2024年 1-6月，公司商用车监控终端产品实现收入 1.03亿

元，相比去年同期增长 10.50%，增长的主要原因系具有高级驾

驶辅助系统（ADAS）、驾驶员状态监测（DSM）、盲区监测（BSD）

功能的智能车载视频行驶记录仪产品销量上涨带来的收入提升。 

国内市场方面，在重型载货汽车领域，不带有视频监控功能

的车载行驶记录仪产品在全国范围内仍占据主流，随着技术的进

步和政策的推动，上述产品将逐步替换为具有高清视频录像、辅

助驾驶、防护性存储等功能的智能车载视频行驶记录仪。智能车

载视频行驶记录仪融合了 AI 算法、TTS、数据加密等技术，产品

的技术门槛更高，价格也更贵，产品的更新换代趋势会带来国内

整体市场收入规模的提升。 

海外市场方面，随着欧美市场 Vision Zero理念持续深入，

以及东南亚、中亚等地区政策的落地，市场的前景是非常广阔的。

公司已组建了海外的营销和研发团队，积极拓展商用车产品的海

外市场。 

2、2024 年乘用车定位终端业务收入情况如何，未来的收入

增量在哪里？ 

2024年 1-6月，公司乘用车定位终端实现收入 1.65 亿元，

相比去年同期增长 11.17%。未来，在保持国内收入稳定的同时，

实现乘用车定位产品的海外收入稳步增长，是公司乘用车定位终

端收入保持增长的主要战略。 

3、2024 年智慧出行组件收入情况如何，未来的市场格局如

何？ 

2024年 1-6月，公司智慧出行组件实现收入 1.64 亿元，相

比去年同期增长 23.74%。在共享单车行业，仍具有较大的存量

市场。共享单车行业的用户规模处于相对平稳状态，庞大的用户

规模使得存量共享单车的更新迭代具有可持续性。 

在电动自行车行业，随着技术的发展和产业消费的升级，以

及用户对智能化需求的增加和智能产品使用习惯的养成，传统电

动自行车将对显示控制、续航里程、停启安全等功能进行全方面

升级，从而促使其向物联网化方向发展。《电动自行车安全技术

规范》的出台，将进一步推动电动自行车的智能化，对公司业务

存在一定的积极影响。 

4、公司的其他智能硬件产品还有哪些？ 



在公司的其他智能硬件产品矩阵中，智能睡眠管理系统、电

子学生证等产品均已实现收入转化。智能睡眠管理系统聚焦海外

市场，自 2023年投入销售后，在 2024年迎来海外收入的显著增

长，市场表现强劲。 

以通信、定位、AI算法的技术应用为核心，基于自研的无

线通信模组和自有的云管理平台，持续向物联网众多应用领域扩

展，是公司的产品发展战略。物联网应用领域的拓展是公司未来

收入的重要增长点。 

风险提示 

上述内容如涉及对行业的预测、公司发展战略规划等相关信

息，不视作公司或公司管理层对行业、公司发展的承诺与保证，

敬请广大投资者理性决策、注意投资风险。 

附件清单(如有) 无 

日期 2025年 2月 10 日 

 


